
经营品牌从单一的进口现
代发展到现在集现代、 起亚、克
莱斯勒、广汽丰田、广汽本田、东
风悦达起亚、北京现代、雪佛兰、
别克、上海大众斯柯达、广汽三
菱、 比亚迪等10余个品牌于一
身， 在全省拥有6大汽车城共计
30余个4S店， 兼有汽车租赁公
司、汽车物流城、商业地产、通用
航空公司的跨行业大集团， 肖九

成仅用了10年的时间。肖
九成告诉记者，目前九

城集团的经营领域
主要在汽车经销，
这是集团的核心
产业；其次是汽
车 物 流 城 建
设；再有就是
通用航空 。

“现阶段，在
汽车领域，我

们已经在长沙、
湘潭、永州、张家

界4地投资建设了
6家综合性的大型

汽车城； 而在航空领
域， 九城航空基地———韶

山机场的项目，也正有条不紊地
进行中。”

对于未来的汽车市场，肖
九成十分看好。“每个行业都有
它的发展规律， 目前汽车发展
进入稳定发展阶段， 这个行业
还有20年的发展期。” 为此，九
城集团主要依据外拓和内涵式
发展来不断促使企业发展。外
拓是先稳定大中城市业务，并
将业务拓展到经济发达的县级
城市；内涵是指狠练内功，进一
步做好精细化管理， 一是要持
续加大人才投入， 即持续培养
优秀员工队伍， 特别是经营团
队的打造。在人才上，九城集团
从去年开始与湖南工业职业学
院建立战略合作关系， 利用学
院的资源对新进员工进行系统
性培训，苦练内功。

即将在本月底开展的湖南车
展是九城集团正在紧锣密鼓备战
中的一场“硬战”。“湖南车展凭借
其参展规模、参展档次、首发新车
和成交量、参展人气，赢得了业界
的高度认可，在今年的车展中，九
城集团将带来旗下品牌的全系车
型，包括进口现代、起亚、新晋品
牌斯柯达等， 并带给消费者最好
的促销政策。”肖九成表示。
■三湘华声全媒体记者 刘宇慧

湖南车展自2008年开始，已
经历了6届的洗礼。 吴花云认为，
在湖南举办大型车展， 是顺应了
湖南车市的发展。 湖南车展的规
模和档次在不断提升， 展出面积
与规模也逐年扩大， 汽车厂家和
经销商的参与热情年年高涨。

对于即将到来的湖南“五一”
车展，吴花云告诉记者，顺意通集
团将着力打造出多个富有创意的
主题活动， 为购车者提供最舒适
的购车环境、最优惠的车展政策，
相信在此次车展上， 顺意通无论
是从参展规模还是销量， 都会不
断超越，刷新纪录。

经过这几年的发展， 湖南顺
意通集团目前在湖南代理品牌有
进口大众、进口起亚、讴歌、北京现
代等。吴花云告诉记者，此次湖南
车展顺意通集团将携所有品牌参
展。 除了带来进口大众商旅车、进
口起亚全新平台索兰托极致登场
外， 顺意通更推出了本年度最强
优惠季，如“进口大众品牌日，乐享
不宜迟” 辉腾全系尊享最高20万
钜惠礼遇。进口起亚“非同寻常”价
格优惠：索兰托白金限量版直降一
万，VQ最高优惠七万；讴歌劲爆来

袭 ，ZDX
现车最高
优惠25万。
除了以上车
价优惠政策，顺
意通还为广大客户准
备好了“零息行动”、“原装进口套
件赠送”等一系列优惠活动。

关于顺意通集团发展思路，
吴花云表示，顺意通携进口大众、
进口起亚两品牌2004年正式进入
湖南市场，通过十年的积累，现已
发展为正式授权的4S店12家。从
进口起亚、 进口大众的单品牌展
厅和4S店发展到今天旗下囊括进
口大众、进口起亚、讴歌、西雅特、
进口斯柯达、沃尔沃等强势品牌，
经营区域也从长沙城区延伸到郴
州、娄底、常德、怀化等市，迅速成
为了湖南省内最大的专注经营进
口车的经销商集团。

对于2014年汽车市场， 吴花
云表示乐观。他告诉记者，2013年
顺意通集团各品牌均超额完成厂
家及集团预期目标， 取得了满意
的结果。2014年我们的测算是在
去年的基础上递增12%。

■三湘华声全媒体记者 杨刚
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湖南九城
“全能企业”雏形已显

顺意通
湖南车展绝对有诚意

索兰托白金限量版直降一万，VQ最高
优惠七万 ，ZDX现车最高优惠25万……
湖南顺意通集团即将开启的湖南车展拿
出了绝对的诚意。专做进口车的顺意通
集团发展思路是什么？ 如何看待湖南
的进口车市场？湖南车展有什么有优
惠？ 记者专访了顺意通集团副总裁
吴花云。

在星城汽车人眼中， 湖南九城集团是一匹名副其实
的黑马。自2002年正式进入汽车经销领域以来，它不声
不响地壮大自己， 扩张着地盘， 不知不觉中旗下30多家
4S店已在长株潭、郴州、娄底、张家界、邵阳等地遍地开
花。2012年，掌门人肖九成又宣布进军航空领域。九城集
团“可上九天揽月，能下五洋捉鳖”的全能企业形象雏形
已初步凸显。

顺意通集团
副总裁吴花云

湖南九城投资集团有限公司
董事长肖九成


