
湖南津湘集团董事长范可风。

在短短的几年时间
里， 从2家4S店发展到现
在拥有十余个品牌二十
余家4S店， 兼有一家汽
车融资租赁公司、一家大
规模的汽车二手车商城
的汽车航母，在湖南九大
本土汽车集团中，津湘集
团的发展之路，可谓独树
一帜。当其它集团还在绞
尽脑汁争夺汽车销售市
场份额时，湖南津湘集团
毅然决然投身汽车后市
场，并开启全省范围内第
一家汽车金融公司，勇敢
地当起了“第一个吃螃蟹
的人”。这一决策，让津湘
集团在车市相当低迷的
2013年里迎来了一个难
得 的 丰 收 年 ———2013
年，津湘弘高融资租赁取
得了突破性的发展，实现
了10多个亿融资租赁收
入。

日前，在湖南车展开
展之际，本报记者对津湘
集团的掌门人———董事
长范可风先生进行了专
访。

湖南车展，津湘集团将全力以赴
———专访湖南津湘集团董事长范可风
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2011年，当大部分车企还在
汽车销售领域“厮杀”时，津湘集
团在后市场服务这一块抢先布
局， 旗下弘高融资租赁公司正式
成立并对外营业， 这是湖南地区
首家汽车融资租赁公司。从此，津
湘集团也从单独的汽车销售华丽
转身为一家综合性、全方位的，能
为消费者提供包括安全事故、手
续、年检、导航、汽车金融租赁等
服务的多元性汽车服务企业。

“2013年，弘高融资租赁取得

了突破性的发展，我们组建了一支具
有一定水平的研发团队和风控团队，
组建了一支覆盖全省营销团队，实现
了10多个亿融资租赁收入。”范可风
告诉记者，2014年，津湘的融资租赁
的目标是， 收入在2013年的基础上
再翻一番， 同时锻炼出一个基本成
熟的研发团队、 风控团队和营销团
队。与此同时，津湘在后市场的另一
个大动作———位于长沙暮云的二手
车汽车商城也正有条不紊地建设
中，年内即可对外营业。

和汽车后市场领域一样，津
湘集团在汽车经销领域的成绩也
同样可圈可点。

范可风告诉记者，2013年通
过各品牌团队的共同努力， 津湘
集团取得了不错的业绩： 新开业
的5个店———长安福特怀化店、浏
阳店、河西麓谷店，观致中南店、
观致河西店，当年即实现赢利；在
各厂家年终商务会上，长安福特、
长安马自达、 雷诺、 克莱斯勒
/JEEP、一汽马自达等各店均收获
大奖， 均进入其全国营销网络体
系前20名； 长安马自达团队得到
厂家高度认可， 被授予湖南省独
家代理权并鼓励津湘集团向省外
发展。在这样良好的势头下，津湘
集团也再次扩张了版图———克莱
斯勒与福特的新店落户河西金星

北路，最快将于年内建成开业。
范可风认为， 今年的汽车市场

依然不容乐观：“从全国来讲， 总量
还是处于上升期， 但增长幅度将放
缓，应该是个位数的增幅。从品牌来
讲， 自主品牌的份额还将有一定比
例的下降，边缘化的品牌将增加；从
经销商来讲， 会出现少部分经销商
尤其三、 四线城市的单一非主流品
牌经销商退出市场； 从经营环境来
讲，竞争将更加激烈，经销商的赢利
能力会有所下降。”不过对即将开幕
的湖南车展，范可风却依然看好，湖
南车展是一个能卖车的舞台， 他表
示， 津湘集团旗下的所有品牌都将
配合厂家与本届车展组委会为广大
用户提供一个“展示、赏车、购车”的
优美环境和全方位服务。

■三湘华声全媒体记者 刘宇慧

年内或在长沙再开2家4S店

津湘变身汽车后市场生力军


