
在熊市之中， 除了知道谁在
“裸泳”之外，也能知道谁是股市真
英雄。近日，有基金行业“奥斯卡
奖”之称的中国基金业第十一届金
牛奖终于揭晓。诞生于熊市之初的
广发核心精选（2008年6月成立）通
过在过去五年间收益翻番的良好
长跑业绩，众望所归荣膺五年期金
牛股基的称号。

本次，广发基金在“2014第十

一届中国基金业金牛”颁奖典礼上
擒获“双金牛”。其中，广发基金荣
获“海外投资金牛基金公司”，广发
核心精选基金荣获“5年期股票型
金牛基金奖”。据晨星数据统计，截
至3月21日， 广发核心精选基金最
近五年净值增长率在所有159只成
立满五年的股票型基金中排名第
10位。

■三湘华声全媒体记者 黄文成

广发核心精选荣膺五年期金牛股基
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在对的时间遇上对的你
———每周四，中国银行总能给您惊喜

张爱玲曾经说过，“于千万人之中遇见
你所要遇见的人，于千万之中，时间的无涯
的荒野里，没有早一步，也没有晚一步。 ”在
对的时间遇上对的人，是一种幸福。 在对的
时间遇上对的事，也同样是一种幸福。 时尚、
美食、娱乐、游玩……在五彩缤纷的世界里，
在每周四，遇上中国银行，又能为您带来哪
些惊喜呢？

活动一：宝姿精品全场 3-6 折，刷中国
银行信用卡再享折上 9.5折！

4 月 10 日（本周四）-15 日， 宝姿品牌

2014 年精品特卖会，全场 3-6 折，刷中国银
行信用卡再享折上 9.5折礼遇！汇聚 Versace�
Collection,BMW�Lifestyle�服饰、鞋包，就在长
沙芙蓉国温德姆至尊豪廷大酒店三楼钻石
厅，约“惠”春天，妆点美衣，快快行动吧。

活动二：每周四“必胜客，满 100 减 50”，
精彩继续！

每周四，刷中国银行信用卡，在全省指
定 15 家必胜客门店， 消费满 100 元及以上
金额，可立减 50 元优惠，每人每卡每天限享
受 1次优惠，名额有限，快刷卡品尝美食吧！

中国银行与必胜客满 100减 50活动门店信息
序号

1
2
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7
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15

餐厅名

芙蓉中路广场店
家润多店

天虹百货店

黄兴北路店

银盆路店

星沙店
金星中路店

娄星店
东茅岭店

五岭广场店
株洲月塘店
黄河路店
中鸿店

建设北路店

怀化店

地址

长沙市芙蓉中路一段 542号立交桥西北角绿化广场
长沙市人民路 9号一层、二层

长沙市天心区芙蓉南路 368号 BOBO天下城天虹
百货 1-2层

长沙市开福区黄兴北路 168号新大新大厦一二楼
长沙市岳麓区溁银路与岳麓大道交叉东南角长沙奥

克斯广场必胜客餐厅
长沙市星沙开元路交星沙大道卜蜂莲花一层必胜客餐厅

长沙市金星中路湘腾商业广场必胜客餐厅
娄底市氐星路与南贸西街交叉口万豪城市广场一、二层

岳阳市岳阳楼区东茅岭路天虹百货一层
郴州市五岭广场东北角五岭新天地二期

株洲市荷塘区新华西路 559号华润万家广场一、二层
株洲市天元区黄河北路天虹百货一楼

株洲市芦淞区车站路 61号中鸿时尚新天地一层和二层
湘潭市韶山中路与建设北路交汇处东南角金湘潭商

业广场
怀化市迎丰西路英泰国际通城商业广场一楼

咨询电话

0731-82237322
0731-84481565

0731-86452431

0731-89741790

0731-89601591

0731-84876234
0731-85911470
0738-2881081
0730-2912121
0735-2621896
0731-28522213
0731-28282253
0731-28291222

0731-58622155

0745-2727633

记者获悉， 光大银行在线理
财———阳光ｅ理财平台2014年前两
个月累计销售理财产品突破2000亿
元。

光大银行长沙分行通过方便快
捷的门户网站、 网上银行、 手机银
行、电话银行、网信、客服中心等电
子渠道， 为市民提供７×２４小时
理财购买服务， 市民不必奔波于银
行网点就可随时随地购买理财产

品， 节省了大量的交通费用和时间
成本。

对资金流动性需求较高的市
民，还可以选择在网上银行、手机银
行签约“活期宝”、“定活宝”等灵活
理财产品，按日计息，一旦有现金需
求，“活期宝” 不需要办理任何赎回
交易，资金实时到账。

■通讯员 孙雷 陈翔
三湘华声全媒体记者 潘文秀

截至2014年4月2日，在中行麓
谷支行迎来六周岁生日之际， 全行
人民币存款总额突破300亿元大关，
达到323.88亿元， 较组建时增长23
倍。据统计，该行人民币各项贷款余
额141.9亿元， 较组建时增长10倍，
2013年该行考核净利润3.93亿元，
较组建时增长15倍。

中行麓谷支行建于2008年 3
月， 是中行湖南省分行为更好服务
于河西“两型社会”建设，实行重点
地区战略而专门组建的一家省分行
直属支行。经过6年的发展，中行麓
谷支行旗下已有十几家经营性网点
机构，在服务地方经济、支持园区中
小企业发展等方面发挥着举足轻重
的作用。

中行麓谷支行成立之初， 正值
高新区基础设施建设高潮期。 针对
麓谷基础设施建设项目多的特点，
该行积极调整资产结构， 参与项目

建设，加大对市政建设、机械制造、
高速公路、水利建设等行业支持，为
麓谷经济社会发展作出了极大贡
献。

而针对中小企业资金需求“短、
频、急”的特点，中行麓谷支行通过
整合优化信贷业务流程， 减少审查
环节，缩短审查时间，为科技型中小
企业建立了一个绿色融资通道，并
与高新区管委会携手搭建快捷的资
金结算平台， 推动小额贷款业务发
展。

六年来， 麓谷支行在省分行党
委正确领导和各部门支持帮助下，
经过历届班子努力和全行员工拼
搏，克服各种困难，内强管理，外树
形象， 奋力开拓， 一年实现一个跨
越， 六年实践取得了绩效四连冠的
“麓谷殊荣”。

■通讯员 许畅
三湘华声全媒体记者 梁兴

作为银行业进军互联
网金融的先行者，2013年以
来，中信银行在“再造一个
网上中信银行”的战略目标
指引下，积极推进传统金融
业务网络化，加快创新网络
金融特色产品，取得显著成
效。

据了解， 中信银行在网
络金融的优势也是促成此次
合作的重要原因。

在网络融资领域， 该行
首创业内“全流程不落地”网
络信用贷款模式， 依托于大
数据分析技术， 为客户提供
7x24小时方便、 快捷服务。
在网络支付领域， 中信银行
推出了异度支付品牌， 异度

支付APP集金融特色应用和
增值服务于一体， 定位于开
放式公众平台， 是一款真正
互联网思维下的跨界产品。

而连续五年蝉联全球大
型家电品牌第一名的海尔集
团拥有巨大的市场及品牌影
响力，其在客户黏性、市场扩
展、 用户体验上均有极大的
发展潜力。 海尔致力于通过
互联网进
行企业转
型，搭建了
家电行业
的销售网、
物流网和
信息网，将
海尔打造

成虚实网融合的平台型企
业， 这与中信银行的网络金
融战略高度契合。

中信银行与海尔集团此
次达成战略伙伴关系， 开创
了银行业与传统制造业在供
应链领域合作的新模式，双
方依托各自优势资源和互惠
共赢的理念， 合作前景十分
看好。

记者获悉， 针对雾霾危害，华
泰人寿保险公司近日推出以保障
为主要功能诉求的百万康宁健康
保障计划，保障范围涵盖40种重大
疾病、10种特定轻型疾病和5种呼
吸道癌症等， 从出生28天至65周
岁均可投保，客户导向清晰，保障
高额全面。

据了解， 该保障计划可对肺
癌、鼻癌、喉癌、气管癌及支气管癌
共5种特定呼吸道癌症设置重点加
保，无论这些疾病是否由雾霾直接
造成都会实行赔付。百万康宁除了
对5种呼吸道癌症重点保障， 也大
范围保障重大疾病， 对轻微脑中

风、肺功能衰竭等10种特定轻型疾
病给予了保障，让客户的保障计划
科学合理。

客户在投保百万康宁的同时，
还可以投保华泰人寿的财富金账
户年金保险，构成双险组合。如果
客户退保或减少基本保险金额，可
以将领取的现金价值作为保险费
转入财富金账户，立刻参与月月复
利的投资结算。此外，该计划专门
打通了与其它保险产品进行资金
转换的通道， 以满足客户保障、投
资等综合需求。

■通讯员 蔡密密
三湘华声全媒体记者 蔡平

中行麓谷支行存款突破300亿元

光大银行长沙分行
“阳光e理财平台”销售破2000亿
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中信银行发力供应链网络金融
4月8日上午， 中信银行与海尔集团供应链网络金融战略合作协议签

约仪式在青岛举行。中信集团兼中信银行董事长常振明、中信银行行长朱
小黄、海尔集团CEO张瑞敏、海尔集团轮值总裁周云杰、高级副总裁谭丽
霞等双方高层出席签约仪式。 ■通讯员 徐娅 三湘华声全媒体记者 蔡平

签约仪式上，中信与海
尔约定，将海尔集团旗下日
日顺平台现有销售网、物流
网、信息网与中信银行的供
应链网络金融业务紧密结
合，搭建线上线下相融合的
供应链网络平台，为日日顺
平台上下游中小企业提供
便捷融资和支付服务，并通
过严密的管理流程、借助大

数据分析技术有效控制风
险。

签约仪式上，常振明表
示，在互联网新经济的浪潮
下，两家传统企业不谋而合
地确立了“网络化发展战
略”，随着本次协议的签署，
双方将以供应链网络金融
为依托， 基于大数据技术，
以一种全新的模式和流程，

在支付结算、贸易融资等领
域开展全面深入的合作。

他认为，借助虚拟经济
助推实体经济蓬勃发展，通
过为中小企业提供便捷的
融资服务，实现其经营能力
的提升和健康成长。双方的
合作体现了优势互补、强强
联合、 共同转型的战略意
愿。

银企实现互联网合作

首创“全流程不落地”贷款新模式

华泰人寿推保障型新品应对雾霾危害

评选


