
2013年，P2P行业百花齐
放， 盘活了大量的民间资金；
2014年P2P行业将加速进入“战
国”时代。在日前举行的湖南省
首届互联网金融高峰论坛上，贷
帮网创始人尹飞表示，在P2P领
域，专注细分领域的“小而美”的
互联网金融蕴藏巨大机会。

P2P理财
从50元到15万元

2013年3月，张越买了一款
半年期的银行理财产品，起点5
万元，收益5.8%左右。当年6月
余额宝面世，后来其收益率一度
超过了6%， 于是张越也转战到
余额宝。

当年11月，在看到关于P2P
网贷的报道后，张越在翼龙贷的
一个项目投了50元，很快资金就
回来了，于是第二个项目，张越
投了5000元，期限为3个月，赚了
300元。 现在张越在翼龙贷上的
投资已经达到了15万元，并计划
继续加大在P2P领域的投资。

张越理财账单的变迁，正是
P2P行业发展的剪影，作为互联
网金融和民间金融的结合，P2P
网贷联通资金供需双方，实现了
三方的合作共赢。

小而美“P2P”
深耕社区与县域经济

3月22日， 翼龙贷首家P2P

社区金融体验店落子长沙金融
街，开启了P2P以家庭型小微企
业为核心的产品模式。

翼龙贷定位于服务社区和
县域经济， 其董事长王思聪表
示，2014年计划在长沙开设
100-200家社区和县域体验
店。

同样因为细分市场大有可
为， 成立于2013年8月的爱善
贷， 作为中国第一家由律师主
理的P2P网贷平台，正立足于湖
南， 瞄准现有银行体系覆盖不
到的中低收入阶层， 为其提供
无抵押、 无质押的网络借贷服
务。

■三湘华声全媒体记者 蔡平
实习生 虢芳

随着消费者对理财产品的认知加
深，近年来，越来越多的消费者从传统
的储蓄转向了银行理财产品，渤海银行
根据市民不同需求，开发出各类理财产
品，可以满足不同客户的需求。其中有
年化收益率高达6.5%的渤盛理财产品，
也有灵活多变的T+0或T+N产品，收益
是活期存款利息的近10倍。

据渤海银行长沙分行理财经理介
绍，渤海银行为更好地贴近百姓，切合
国内市场与消费者需求，连续推出多款
“渤鑫系列” 保本保证收益理财产品、
“渤盈系列” 保本浮动收益理财产品、
“渤盛系列”非保本浮动收益理财产品。
以近期在售理财产品为例：1—7天理财
产品保本保证收益型产品，预期年化收
益率在3.8%—4%，起购金额5万元起；1
个月至1年产品预期年化收益率最高可
达到6.3%，更有每周两期的高端产品预
期收益率可达到6.5%。截至目前，该行
推出的所有理财产品每期均达到预期
收益。

针对储户存活期的备用金，渤海银
行推出了T+0或T+N系列的产品。“以
渤祥（T+0）系列产品为例，该产品不仅
保本且当日赎回即时到账，年化收益率
可达到3.8%， 在享受活期便利的同时，
收益是活期存款利息的近10倍。” 该行
理财经理表示。

■通讯员 夏葳
三湘华声全媒体记者 梁兴
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P2P金融体验店进社区
“小而美”互联网金融值得期待

渤海银行
推出多种理财产品

多维度控制
借贷项目风险

P2P网贷最重要的
就是如何保障资金安
全，而这正是爱善贷和
翼龙贷的核心竞争力。

著名金融专家、爱
善贷创始人陈平凡表
示，爱善贷与多家会计
师事务所与担保公司
合作，做到“单单严审
核、笔笔有担保”，第三
方审贷机构严格审核，
最大程度降低坏账率；
法定代表人或高管团
队以个人家庭全部财
产承担连带担保责任，
最大程度保障投资者
的资金安全。

而翼龙贷的同城
O2O模式，则对借款人
实行360度访问， 包括
对借款人的长期居住
地和家庭关系的确认
以及资料的真假鉴别，
此外，实地考察借款人
的借款用途、还款能力
以及综合财力，多维度
确保项目投资者的资
金安全。

风控…


