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365天，无论严寒还是酷暑，都有人提醒你
注意身体，记得你的生日，为你准备礼物……如
果你贪恋这种温馨， 那么它还会在每个月的第
20天升级，会员日里还有更多惊喜。

这是玛丽莱珠宝为每一位VIP会员准备的
贴心服务， 也是因为定制一枚钻石婚戒而与玛
丽莱珠宝结缘的客户谭小姐真实的购物体验。

谭小姐的专属客服从2年前便开始为她
做一对一跟踪服务。“每天都会给我发短信，
从问候到金价、新品和活动，都会通知，挺细
心的。”在谭小姐眼里，一位客服的专业和贴
心是玛丽莱品牌专业与专注的最好体现。

之所以选择在玛丽莱珠宝购买人生最重要
的一件珠宝，用她的话说，是“相近的款式，能节省
下不少钱来，质量也有保证。”

这便是玛丽莱珠宝一直致力于为所有钟
爱珠宝的女子提供的优质服务，贴近内心，更
直击最关键需求———实惠， 省去钻石销售过
程中的诸多中间环节， 拧干价格水分， 节省
30%至50%的购钻成本。

而在购钻现场， 玛丽莱珠宝还会通过品
质、款式、服务等方面为你服务，这对每个女
人来说，都具有不可抗拒的致命吸引力。

正是有着一种对珠宝特殊的热忱， 对每
一位顾客特别的真诚，玛丽莱才最终成为被
每一位客人认可的家人。 ■记者 朱蓉

追逐金山银山，却深陷“快钱”漩涡
超市女老板转行理财中介，“赔光”了商铺和房产

… 玛丽莱珠宝理财专栏

珠宝传承温情，体验超值惊喜

3月初，有投资者
向本报记者爆料，怀
化市某网贷中介平台
出现严重的资金兑付
危机， 多名投资者无
法提现。

记者调查发现，
该平台去年底有两个
大项目出现延期支
付， 造成数千万元的
资金缺口。

P2P理财的欣欣
向荣吸引许多没有金
融背景的个体老板和
不能辨别风险的投资
人纷纷涌入。 民间资
本看上理财中介市场
“快钱”， 却反被“快
钱”所累。网贷之家的
数据显示，去年4月份
以来， 有90多家P2P
业务公司或提现困
难，或倒台、或跑路，
深陷“快钱”漩涡。

■三湘华声全媒体记者
蔡平 实习生 虢芳

生意火爆，
一度无标可放

平台上线之后，生意
火爆， 公司一度无标可
放，投资者资金数度“站
岗”， 只能手握资金干着
急。

而此时放眼全国，更
多的P2P中介公司正如雨
后春笋般涌现，这让廖芳
菲更加坚定自己的选择。

第一次尝到了甜头，
廖芳菲开始谋划自己理
财中介事业更大的一盘
棋。

2013年9月和11月，
其筹划的第二个、第三个
关联平台陆续上线。

超市老板转行理财中介

时针回拨到2012年，故事还
得从平台负责人、原来在怀化经
营超市生意的廖芳菲（化名）说
起。

在零售业摸爬滚打数年，
廖芳菲在当地小有名气， 也积
累了不少财富。

但是超市的生意越来越不
好做， 她有了转行的打算，“正
好听投资界的朋友说做理财中
介来钱快，所以也想试试。”

彼时，P2P理财中介的发展
确实有着坚实的现实基础。

长期以来， 普通消费者的
投融资多是通过银行和股市等
渠道完成， 但银行间接融资成
本较高，且小微企业贷款很难。

P2P中介把融资项目搬到
网络上，融资金额、周期、成本
一目了然， 成功实现市场资金
供需双方的对接，“其实老百姓
有很多闲置资金， 这背后蕴含
着巨大的空间”，廖芳菲正是瞄
准了这一市场需求。

于是，经过几个月调研与筹
备，2013年4月，廖芳菲运营的第
一家投融资中介平台上线。

深陷资金兑付危机

然而， 金融业风险总是如
影随形。 从2013年10月开始，
全国多家P2P理财中介提现危
机集中爆发， 而廖芳菲的平台
也未能幸免。2013年12月，平台
两个大项目出现延期支付，资
金缺口一度达数千万元。

廖芳菲对此深有感触，“没
有风控经验， 对很多借款人信
用评估无法落到实处， 项目还
款逾期风险非常大，一不小心，
就陷入恶性循环。”

事实上，除了借款人的信用
评估与审查困难之外，部分平台
存在期限错配、资金池、风控能
力良莠不齐等潜在的风险，这成
为平台迅速崩溃的主要原因。

“我名下的商铺与两套房
产都抵押出去了，现在回想，当时
确实有点操之过急。”廖芳菲说。

“原以为前面是金山银山，结
果却是一个无底洞”， 出事以来，
廖芳菲一直忙得焦头烂额， 不是
正在筹资，就是在去筹资的路上。

(相关报道见B02版）
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