
2014年春天来得特别早，
而卖场的春季家装节也纷纷提
前启动。“大半个月前就已经把
厨房电器定下来了。”3月13日，
老家在湘潭的戴女士说， 她过
完年回长沙后就开始到处跑市
场比价格。

来自湖南苏宁的销售数据
显示，2014年以来，嵌入式产品
的销量明显提升， 销售较去年
同期增长16%。此外，空调大战
也在早春一触即发。

“3+5”成新时代厨电标配

“4月初新房就要装修了，
所以提前把油烟机、 灶台定下
来，逛卖场的时候，想着其他家

电也要买的， 所以干脆选购
了一整套。”戴女士说。

随着消费升级， 厨房电
器已经不仅仅是指父母当年
的排气扇和灶台了， 拥有整
体厨房“3+5”才够范。

3+5是什么？通程电器相
关负责人介绍，“3”是指油烟
机、燃气灶、热水器，“5”为嵌
入式消毒柜、微波炉、烤箱、
净水器、洗碗机。

针对新春厨电消费需
求，今日起，在通程电器，购
买方太厨卫有套购满额送礼
活动； 老板厨卫原价8408元
的烟灶套餐，3·15通程专享
价5888元；万和厨卫独享8.5
折后再满千返百的活动；华

帝厨卫不锈钢两件套仅售2680
元。

即日起至3月16日，在苏宁
有一批特价爆款机相送消费
者，比如，“美的油烟机+美的燃
气灶”特惠套餐价1200元，惠而
浦热水器惊爆价799元；美的微
波炉惊爆价299元等。而即日起
至3月17日，来国美购买厨卫满
1000元即返120元， 任意购物
满500元即可赠送电水壶一个。

空调大战正式打响

业内人士表示，每年的3月
至8月是空调消费旺季，这一时
期的空调销售占品牌全年总销
售一大半， 因此开年第一场促

销企业往往很重视，促销力度也
很大。

2月，美的已率先联合苏宁、
国美、友阿等长沙主流卖场推出
“点赞送礼”、购机有好礼、优惠
机型送不停等活动。

而格力也联合通程电器、国
美电器、步步高电器城等主流家
电卖场在3月14日启动“万人空
巷抢格力”活动，买空调送空调，
最高优惠千元。

“今年的空调价格战在各地
都提前了。” 湖南苏宁相关负责
人说，以美的、海尔、海信、奥克
斯、志高等品牌厂商的苏宁专供
机型为主力，在苏宁门店及苏宁
易购陆续开展。

■三湘华声全媒体记者 杨迪

被春叫醒的春季家装节启幕
家电导购…

3月13日，通程电器五一店内,顾客在选购格力空调柜机。 记者 田超 实习生 李梦 摄
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近些年来， 湖南福彩中心紧紧
围绕福利彩票扶老、助残、救孤、济
困之发行宗旨，策划组织实施了“福
彩金秋惠老”慰问老年人、“福彩杯”
湖南十大孝星评选，“福彩助残健康
行”，“善心点亮希望”资助孤儿，“福
彩心感动”、“福彩帮帮帮” 特困救助
帮扶及“牵手盲童听世界”、“福彩送
福， 快乐过年”、“福彩社区公益行”
等一系列公益服务活动，总称“福泽
潇湘”。该活动突出了福彩之公益特
性，彰显了福彩之唯善形象，倡导了
“中国福利彩票，让人人都成为慈善
家”之公益慈善理念，已成为公益慈
善之品牌。2012年，该品牌被民政部
命名为全国民政系统窗口单位优质
服务品牌。
福彩春风来浩荡，潇湘大地起春光。
鳏寡孤独八方助，老弱病残众手帮。
公益旌旗挥四水，慈善鼓角动三湘。
更看波涌连天雪，八百洞庭万里江。

■潇湘老柴

赞“福泽潇湘”
公益服务活动

自从上次“微购友阿”上线送
红包活动结束之后，不断有粉丝询
问什么时候再发红包。3月13日，记
者在友阿集团了解到，为庆祝“新
消法”的实施，该集团将进行千万
让利，再次向微信粉丝广派红包。

据介绍，3月15日至20日，消费者
只要关注“微购友阿”微信号，激活虚
拟会员卡， 便可收取50元友阿红包。
在活动期间，消费者前往友谊阿波罗
旗下百货门店购单件商品消费满200
元（化妆品满300元）便可使用50元的
红包一个。而已经关注了“微购友阿”
并激活了虚拟会员卡的用户， 可在
“我的优惠券”直接收取红包。

“每年3月正是春装上市，女性
商品大打折的时候，而此次红包使
用门槛非常低，即使是折后价也可
使用，十分划算。”友阿股份副总裁
崔向东表示。

事实上，这已经不是“微购友
阿”第一次派红包了。在“微购友
阿”上线之初，向粉丝们派发的50
元的红包在友阿各百货门店单件
商品满200元即可使用， 仅三天就
实现门店销售额突破3000万，也同
时创造了“微购友阿”三天破3万粉
丝的佳绩。

“这次活动在全省各门店推
广，几乎所有品类都能用，算是在
消费月给粉丝的福利。‘微购友阿’
还将陆续推出‘一元抢烟雨凤凰门
票’‘一元秒杀品类优惠券’‘幸运
刮刮卡’等活动，力求给顾客带来
更多福利和惊喜。”崔向东透露。

■三湘华声全媒体记者 朱蓉

友谊阿波罗千万让利
微购友阿邀请你
动动手指领红包

今年“万人空巷抢格力”带来最大让利
“1？99”空调今起开抢 买空调送空调、苹果煲、空气净化器

1？99元特价， 今天
将出现;价格坚挺优质产
品，今天将放低身价。

3月14日，为期三天
的2014年“万人空巷抢
格力”活动启幕。好产品、
货源足、好服务，让反季
开展的“万人空巷抢格
力”成为今年内买格力空
调的绝佳时机。

格力电器湖南公司
总经理姜北说，此次活动
将刷新空调价格下限，
“最高降幅将超千元。”

“交50元认筹了两台空调，
活动价格还不知道， 不过导购
员说两款产品都能用认筹券，
在最低成交价上还能少 800
元。”周爹爹提着格力送的百元
礼品说。

3月13日中午12点，在通程
电器五一店格力体验馆依然有
不少消费者在咨询、认筹。虽然

大家都很想知道“1？99元”是
什么产品，将降到什么价格，
但湖南格力副总经理张平表
示， 现在依然保密，3月14日
才可揭晓。

不过，他也透露：“这次活
动将是空调旺季来临前力度
最大的一次，价格肯定最低，我
们敢全年保价，全线产品不限

量供应，保证大家都能买得到。”
业内人士表示，当前市场上

集聚了巨量的刚性需求，包括新
房装修、更换旧机和乡镇消费大
量增长，广大顾客期盼有一场酣
畅淋漓的促销盛宴。格力此次提
前启动“万人空巷抢格力”大型
促销活动，预计销售业绩将再创
历史新高。

“1？99元”悬念今天揭晓

今年买空调还有格力子
品牌TOSOT的时尚小家电作
为赠品， 比如苹果电饭煲、空
气净化器等，都是深受时尚人
士喜爱的产品。

据了解，本次活动购买格力

王者风尚任意一台产品送幸福
岛空调一台；购买格力U系列、睡
梦宝、王者风度任意一台产品送
时尚可爱的苹果煲一台； 购买T
特、I酷、I铂、I尊任一一台送
KJFD70A空气净化器一台。

目前， 通程电器全省50家门
店，国美电器全省32家门店，步步
高电器城全省22家专业旗舰店加
35家超市店， 还有友阿电器都准
备了充足的货源， 消费者可根据
实际情况选择最佳的购买地。

买空调送时尚小家电

… 商业动态

鉴于今年空调市场的消
费升级和大批置换新家电，有
调研机构预测，今年空调或将
涨价10%以上。那么，对于消
费者来说，什么时候出手买空
调最划算？

“就是现在，”通程电器副
总经理田刚表示， 现在是厂
家、 经销商等铺货的时候，且
让利资源也最丰富，比如万人

空巷抢格力，各个卖场都准备
了充足的货源，而格力带来史
上最大力度的让利， 加之厂
家、卖场售后服务人员有足够
的经验， 所以不论是价格、货
源，还是服务来说，反季活动
购买空调是最明智的。

“如果只从季节性原因分
析，空调在盛夏时候，价位确
实是全年的较高点。”张平说，

夏天热，这时买空调的人，基本是
刚需，不得不买。市场红火，促销
力度自然没有现在大。

张平说：在以往的空调淡季，
格力开展空调大型促销活动，就
是有意淡化空调淡季、旺季，引导
广大消费者理性购买空调， 这样
也能缓解夏季购机人太多导致断
货、安装不及时等问题。

■三湘华声全媒体记者 杨迪

现在买空调最划算

2009年，首次“万
人空巷抢格力” 在安
徽举行， 格力卖出了
12.8万台，平铺总面积
等于5个标准国际足
球场， 也相当于500万
台土豪金。

2012年，“万人空
巷抢格力”来到湖南，
格力卖出了14万台新
纪录， 连起来的长度
等于28条长沙五一大
道， 也相当于200万瓶
剁辣椒的总和。

2013年，“万人空
巷抢格力” 在湖南继
续创造奇迹，以16万台
销量刷新记录， 加起
来的总量等于1000万
双二千水晶鞋， 也相
当于3000万坨炸鸡的
总重量。

2014年，3月 14日
即将启动， 湖南格力
总经理姜北承诺，要
刷新空调价格下限。

土豪出手
刷新下限
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