
细数美容产品， 相信很多女
性都可以列出一大堆的品牌，有
的是美白、有的是祛痘、有的是祛
黄褐斑。 这些美容产品都有一个
特点，就是外用！卸掉化妆品后，
脸色还是对不起观众。 有没有一
款产品能从内而外真正改变皮
肤，达到“瓷肌”的效果呢？有！

晓梅，女，44岁，外企职员，身
材高挑， 脸色保养得比同龄人要
好，但是，分布的黄褐斑让她还是

心烦不已。 只要广告推出一款新
品，她基本都会试用，可最后还是
不能解决根本问题。脸上的黄褐斑
还是一块不少，还有严重的便秘情
况。听她的同学介绍用珍珠做的“今
珠美源饮液”一个月后，情况有很大
的变化，首先，是便秘的问题已经不
用依赖药物，能每天自行排便了。接
下来，睡眠充足，精神饱满，整个人
每天都倍感清新。然后面部肌肤光
泽、白嫩，并且原来的斑块已经淡

化，也不是那么明显了。三个月后，
“瓷肌”出现了！皮肤粉白透红，仔细
看斑块已经不见了！人家都以为她
和女儿是姐妹呢！

陈婷，女，42岁，大堂经理。几
年前出现内分泌失调的症状，脸上
长了很多斑块，曾经去美容院用激
光治疗后，出现两极分化：白的更
白，黄斑更黑。为此，她异常焦急。看
到媒体报道的“今珠美源饮液”后，
拨打热线咨询4000-520-530，客
服指导她每天早晚服用1支美源，
中午服用六味地黄丸。半个月后，斑

块开始淡化；一个月后，斑块只有隐隐
的一些色痕；三个月后，陈婷的脸上已
经是肤色光亮、均匀呈粉白色了，内分
泌也正常了，整个人看上去光鲜照人！

“今珠美源饮液”集美白、祛痘、
祛黄褐斑于一体，还能调节内分泌，
对于想给肤色美容的女性来说，那
是再好不过的“保健医生”。

今珠美源饮液，是湖南今珠生物
股份有限公司经过多年的研制，采用
天然洞庭淡水珍珠，经过水酶法的工
艺制备而成，珍珠中所含的有效成分
能被人体吸收达到95%以上。 今珠美

源饮液比传统的珍珠粉有更多的优点
和疗效，持续服用，能给您更多的惊喜。

美丽常在，青春常在———今珠美源饮液

2013互联网金融异军突
起， 一系列实时碎片化理财
产品搅动了金融业的一池春
水。2014年初， 战火再度升
级：1月15日，苏宁云商“零钱
宝”与微信“理财通”两款高
收益理财产品同日上线；当
日，天弘基金宣布“余额宝”
规模突破2500亿元， 一举超
越华夏基金， 成为业内资金
管理规模的新科状元。

如今， 巨头们又进入到
定期理财产品的PK中。

记者从支付宝方面获
悉，本次推出的“元宵理财”
产品，期限为1年，预期收益

率为7%。仅支持余额宝用户参
与预约、购买，用户需要进入
专属预约页面，将资金转入余
额宝完成预约。这款产品将于
2月14日10:00正式开售。截至
2月12日17时，已有200多万人
预订。

无独有偶，2月11日腾讯
方面放出消息， 其将在2月14
日推出一款名为“定投宝”的
基金。该基金是银河基金发行
的股票型基金，将采用零投整
取的方式。

显然，继余额宝和理财通
之后，支付宝与腾讯又一次在
定期理财产品上狭路相逢。
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支付宝、腾讯“约架”元宵节
同时推出定期理财新品，互联网金融大战再升级

… 聚宝盆

… 经济信息

从余额宝开始，互
联网金融就是以“小
额、分散”的碎片化理
财为切入点杀入金融
市场。湖南省投资与理
财协会副会长刘亚辉
认为，互联网金融目前
瞄准的依然是小额、流
动的闲散资金，起到的
效果主要是聚沙成塔。
目前大额资金对互联
网金融依然持谨慎态
度，很少听说有人往余
额宝中转入几十万甚
至上百万元的案例。因
此，在互联网金融的冲
击下，银行未来将主攻

十万元以上的大客户。
金融业专业人士认

为， 互联网金融在中国目
前还处于初始状态， 标准
意义上的功能链完整的互
联网金融还处在“破壳”之
中， 就互联网金融与传统
金融而言， 未来将是在竞
争中共存，在共存中竞争。

一位不愿具名的券商
研究员也指出， 由于缺乏
现场观感风控能力、无法
回避数据欺骗和造假，互
联网金融难以涉足传统银
行的批发业务， 主要在零
售业务中与传统银行展开
错位竞争。

银行与互联网金融或将错位竞争

当互联网金融产
品收益节节攀升之时，
其风险也在不断积聚。
有业内人士指出，目前
互联网金融产品片面
强调高收益、 低风险，
容易形成恶性循环，不
利于互联网金融行业
的长久发展。

2月11日，有媒体报
道称， 央行将牵头对互
联网金融实施监管，注
重投资者的隐私和风险
披露， 防范快速发展的
互联网金融业持续上升
的风险。 记者随后就此
事致电中国人民银行长
沙中心支行， 银行方面

回应称， 暂时没有接到相
关通知。

长沙一家股份制银行
人士分析，对“影子银行”
的治理是2014年的重点金
融工作之一， 央行负责维
护金融稳定， 由其牵头对
互联网金融实施监管，也
算情理之中。

刘亚辉也认为， 互联
网金融已成为一种趋势，
会对传统金融秩序造成冲
击， 因此， 监管是一种必
然。 由央行牵头来探索互
联网金融的监管模式与途
径， 对互联网金融的平稳
发展具有积极意义。
■三湘华声全媒体记者蔡平

央行或牵头监管互联网金融

刚刚过去的2013年， 支付宝、 腾讯、百
度、苏宁纷纷祭起互联网金融大旗，对传统金
融行业攻城略地。

当人们的话题围绕在究竟将闲钱存进零
钱宝还是理财通时，2月10日，支付宝又对本
就不平静的理财市场投了一剂猛料———推出
一年期理财产品，预期收益直指7%，高出目
前银行一年期定期存款利率一倍多。2月11
日， 腾讯与银河基金合作的股票型指数基金
产品“定投保”也宣布将于元宵节当日推出。

与此同时， 传统银行正发力主攻线下向
线上搬迁，积极向互联网金融转型。如同睡狮
醒来，传统银行正在蜕变，业内人士分析，未
来互联网金融与传统银行或将展开错位竞
争，在竞争中共存。

互联网金融风起云涌，
银行自然也不会坐以待毙。
在业内人士看来， 银行业多
年以来赖以生存的传统金融
模式正在受到冲击， 互联网
金融改写金融业格局， 加速
使银行走上创新的道路。

2月12日，记者从中国银
行湖南省分行电子银行部获
悉， 中国银行将于近期推出
手机银行小额结售汇， 客户
在手机银行就能轻松购买外
汇。 中国银行也将在其网上
银行开通中银保险业务。

而工商银行在2014年初
就推出类余额宝的产品“天
天益”，1元起购，随时可申购
和赎回； 浦发银行推出微信
银行闪电理财功能， 通过浦
发微信银行，客户只需1秒钟
即可完成资金在活期账户和

开放式理财产品“天添盈”之
间的互转。建行金管家也将推
出类似的产品， 交通银行、平
安银行、民生银行也纷纷推出
了类余额宝产品。

此外， 银行携自身庞大的
零售客户基础， 正搭建银行电
商平台，强化互联网布局。如建
设银行搭建“善融商务”平台、
交通银行推出“交博汇”网上商
城、工商银行建设“融e购”电商
平台， 而平安银行则植入互联
网基因，打造“自金融”，兴业银
行、民生银行，则以“平台+数
据”抢夺互联网资源。

为了反击余额宝等金融
理财产品，部分银行也有望在
近期发行低门槛的平民化百
元理财产品。目前工行、交行、
光大等多家银行均已上报产
品方案，有望近期获批。

【现状】 从实时理财转向定期理财

【影响】 银行强化互联网金融布局

光大银行
产品名称：T计划205-75天
购买日期：2月13日-2月14日
认购起点：5万元
投资期限：75天
预期年化收益率：6.1%

浦发银行
产品名称：元宵节特供理财
购买日期：2月13日-2月19日
认购起点：50万元，300万元
投资期限：68天
预期年化收益率：6.5%，6.7%

兴业银行
产品名称：天天万利宝
购买日期： 2月13日
认购起点：5万元，30万元
投资期限：75天
预期年化收益率：6.3%，6.4%

招商银行
产品名称：鼎鼎成金
购买日期：2月14日-2月20日
认购起点：5万元
投资期限：91天
预期年化收益率：6.0%

中国银行
产品名称：中银智荟
购买日期：2月13日
认购起点：10万元
投资期限：315天
预期年化收益率：5.5%

民生银行
产品名称：非凡资产管理
购买日期：2月13日
认购起点：10�万元
投资期限：89天
预期年化收益率：6.05%

■通讯员 傅晓菡 成晶晶 赵书生
虢锐 三湘华声全媒体记者 梁兴
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