
对很多爱美的女性来说，
冬天的保暖内衣， 除了具备保
暖的功效外， 还有一个更重要
的功能， 那便是充当打底衫的
角色。 小黄一直有颜色搭配恐
惧症，为此她一直很苦恼。

猫女建议，消费者能够根据
自己的偏好进行挑选，“例如，黑
色的保暖内衣容易让消费者看
起来更加性感，适合任何年龄段
的消费者， 也是销量最好的颜

色，而白色则适合崇尚自然、不
爱造作的少女。 采用蕾丝面料
的柔和色适合皮肤白皙的女
性， 而较为浓艳的颜色则更受
到老人家的喜爱。”

12月31日晚， 通程电器将在
五一广场旗舰店举行1314（一生
一世）新年祈福晚会，邀请省内知
名书法家现场写春联、 送福字，市
民可免费领取。另外，当天还有分
贝仪示爱、飞跃1314等好玩活动。

通程电器副总经理田刚透
露，通程在12月初就与家电厂商
“密谈”，这次元旦促销准备了上
亿元优惠商品，其中有一半是通
程电器现金买断的新品和特价、
特供商品，力保价格全城最低。

此次活动中，通程电器全省
50店联动参与，全品类家电促销

齐上阵。格力老能效机型全面淘
汰，目前均是符合国家新能效标
准的机型， 且备货达上万台；购
志高空调，享元旦价后挂机再减
100元，柜机再减200的优惠；海
信40寸LED电视低至2299元，
4K�VIDAA电视低至6599元；时
尚数码佳能相机600D，配18-55
镜头，团购价只要3599元等。

迎接新年， 红包自然少不
了。 据了解，2014年1月1日、4
日、5日， 在通程电器选购好商
品，在最低成交价上，可至总服
务台按需领取通程新年飞腾卡

后再交款，单件购物满1500元交
款时减50元， 满4000元交款时
减100元，先到先得。

“接近年底， 不少想在春节
前搬进新房的市民，都会选择此
时购买家电”，田刚直言，看好元
旦期间的家电套购市场。 同时，
活动期间， 单件购物满1000元，
直送食用油、家电服务礼包等实
用好礼， 而累计购物满指定金
额，直送价值600元至4000元新
年礼包。

■通讯员 范玲
三湘华声全媒体记者 杨迪

食谱：大米红枣豆浆
材料：干黄豆2/3杯、干大米1/3杯、小红枣10枚或大红枣5枚
做法：1、将干黄豆用清水浸泡4个小时以上或在冰箱浸泡一夜；

2、将大米淘洗干净；将泡好的黄豆与原料洗净后混合放入杯体中，加水至上下水位线之间；
3、接通电源，按“五谷豆浆”键，十几分钟做好大米红枣豆浆。

功效：豆浆味甘、性平，有健脾养胃、润肤美容之功效；红枣更有补血养颜的作用。
提醒：煮豆浆的时候，豆浆煮沸时的温度大概是80多度，应该续煮约五分钟达到100度才能煮熟，如果煮不
熟的话容易引起腹泻等症状。 ■三湘华声全媒体记者 杨迪

“格力环境电器是格力电
器‘5年2000亿’目标的重要增
长极之一。”12月26日， 湖南格
力电器相关负责人说。

在近日举行的2014格力家
装新品会上，净水机、空气净化
器等格力环境电器作为目前应
用日益广泛的新兴家装电器，
惊艳了到场的数百位媒体记
者、高级家装设计师。

对于格力进军净水机市
场， 格力湖南公司总经理姜北
说， 其最重要的意义在于倡导
健康用水习惯，打造全新“水概
念”。

“格力很多年以前就研究
过空气的氧气分离问题和如何
给房间增加氧气含量这两项技
术， 而水分离和空气分离有很
多相同原理， 对既有技术加以
改造和研究， 就可以对水进行
处理。”湖南格力环境电器负责
人解释说。

于是， 净化空气和水的能
力成了格力在新市场需求下技
术拓展的方向。目前，格力环境
电器有全屋净水、空气净化器、
除湿机3大系列产品，从空气的
湿度、 洁净度调节到生活用水
的安全净化， 为现代家庭生活

提供全方位的健康保护。
据了解，格力电器成立了全球

领先的水质检测和净水机质量监
测实验室，按照国际最高等级饮用
水标准NSF标准，对各型号净水机
的产水水质进行严格监测，杜绝任
何一台不合格的净水机产品进入
市场。

目前格力环境电器战略布局
完成。 上述环境电器2013年收入
占比超过10%，三年后占比有望超
过20%。业内人士猜测，3-5年内，
拥有众多核心技术的格力电器，必
将成为环境电器龙头。

■三湘华声全媒体记者 杨迪
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百货：黄金珠宝成亮点

2013年的消费市场中，黄金
成为当仁不让的关注焦点，而金
价频发波动诱发的购买热情也
一度成就了“中国大妈打败华尔
街”的谈资。进入年底，震荡下行
的金价让不少消费者买金的热
情又开始空前高涨起来。

记者发现， 今年的圣诞季
促销， 不少商场都推出了针对
这一品类单独的促销活动，友
阿春天品牌金饰8.6折、步步高
广场长沙店限定时间促销、新
世界百货每天1小时黄金每克
售价266元等等。

来自人民路友阿百货的数
据显示， 某品牌珠宝今年圣诞
档期的促销较去年同比增长
47%。 而步步高广场长沙店相
关负责人也表示， 由于此次促
销集合了平时很少做活动的黄
金珠宝品牌，销量也十分可观。
友阿春天黄金珠宝较往日的成
交额也翻了一倍。

除了黄金珠宝，化妆品、女
装也成为了这档大促中的消费
热门。“像这种洋节日， 很多男
性都要为女朋友、 妻子准备节
日礼物， 除了女性本身爱购物
之外， 这也成为节日经济的一
大原因。”步步高广场长沙店企
划经理秦晓红如是说。

以化妆品为例， 平安夜当
晚， 友阿春天化妆品集中参加
满赠的3个小时里，产品的销量
与平日一整天的销量相当。而
步步高广场长沙店2天的总销
售额也接近1000万元，较去年
增长近5倍。

家电：3C数码热销

家住万家丽的王鹏在平安
夜给女朋友买了台新手机。“官
网5288元的苹果5S，卖场只要
4990元。”

来自长沙多家卖场的数据

显示，平安夜、圣诞节两天，手
机数码是长沙消费者购买最多
的产品之一。“苹果5S、 三星
note3等3C数码类产品卖得不
错，销售同比增长23%，光苹果
5S就售出320台。”通程电器副
总经理田刚说。

他分析称，数码产品由于时
尚属性成为年轻人购物首选，加
之节日期间3C品类促销力度大，
销量大幅攀升也在情理之中。

有意思的是， 苏宁五一广
场超级店内大型天文望远镜在
圣诞节当天卖出6台，而苏宁的
空气净化器增长了近600%，平
均每天售出近20台。

苏宁云商长沙大区总经理
窦祝平认为， 近来频繁出现的
雾霾天气和活动低价令不少在
观望的消费者选择在圣诞节出
手。

支招：准备新衣的好时机

“品牌会提前一季上新款，
临近农历春节， 冬季的款式就
会比较少了， 一般多是来年的
春季新款。”长沙王府井百货某
女装专柜销售人员介绍。

该专柜销售人员介绍，目
前是款式和折扣都较为理想的
时候。

业内人士分析称， 由于今
年服装价格的普遍上涨， 不少
商家在进货时也有意减少了进
货量， 以减少仓储和后期销售
的压力与风险， 而这也造成了
一些款式容易断货， 消费者到
最后所能做的选择并不多。

记者了解到，元旦前后，不
少星城的商场和家电卖场都将
进行农历新年前最后一波的促
销，有的已进入执行阶段。有购
买计划的消费者如果仍在观
望，可以考虑元旦“货比三家”
后果断下手。

■三湘华声全媒体记者
朱蓉 杨迪

圣诞节变身“女性购物节”
黄金珠宝大卖，3C数码产品受欢迎

从平安夜到圣诞节，星城的实体商家经历了一次集
体的狂欢。你家“满200元返200元”，我家夜里折扣翻
番，你扮圣诞老人送小礼物，我就把拉斯维加斯“赌场”
搬到家里来……

纷纷延迟闭店时间，丰富多彩的活动也吸引了星城
不少消费者的脚步，边玩边购成为今年从平安夜到圣诞
节的流行趋势。作为2013年实体商家的“最后一搏”，究
竟效果如何？在促销大战中又有哪种商品受到了消费者
的偏爱？

通程电器跨年直降到底

格力进军环境电器市场

九阳植物奶牛添新品

… 导购

… 内衣小课堂

保暖内衣选色有讲究

消费者正在挑选心仪的黄金饰品。

豆浆是适合四季养生的
食材，春季滋润、夏季祛暑、秋
季抗衰、冬季温补。

九阳全新卡通设计的
DJ06B-DS01SG豆浆机小巧
时尚，容量仅有400-600ML，
专为单身朋友而设计。

千万别以为外观小巧，功
能 就 会 打 折 扣 ， 九 阳

DJ06B-DS01SG豆浆机的功能
也很丰富。干豆功能，省去泡豆
麻烦，随想随喝。湿豆功能带来
更为浓香的口感。五谷豆浆保健
养生。米糊功能、果汁功能，以及
轻松洗功能，满足不同需求。

此外，这款豆浆机还有防溢
电极设计，自动操作，方便安全，
滚烫浆液不怕外溢。


