
近20场市州看房活动引爆长沙楼
市，我们用镜头记录了许多瞬间。

导演：三湘华声
上 映 时 间 ：2013

年夏秋
主要演员：市州置

业者
内容简介： 相房

100次仍未购买的置业
者，这个夏天，在《三湘
都市报》和市州报纸合
力安排的相亲局上，渐
渐被有品质、有品牌的
房子打动，并对省会房
源展开疯狂的追求。

一次次看房团，一
单单下定金，市州到底
有多强大的购买力，开
发商心里也有了答案。

眼睛记录现象，数据说明事实。
活动期间， 长沙的室外温度已经

高达35℃， 却依然没能阻挡市州置业
者看房、买房的热情，前期耗费的庞大
心血， 在后期变成了市州客户和目标
楼盘的双赢。

作为活动发起方， 相关负责人不
止一次地表明：“看房团通过各地主流
媒体问卷征集而来，目的明确，绝不走
过场，我们希望通过看房团活动，带给
市场一点更实在的东西。”

精诚所至，长达一个月的“市州购
房团置业长沙” 主题看房团活动圆满
收官， 近百套的下定成绩为活动暂时
划下了圆满的句号。未来的时间，我们
潜心钻研客户需求， 继续细分市州市
场，在长沙即将破40℃之前，修炼了长
达一个月的内功， 并为买卖双方腾出
了短暂的“高温假”。

路漫漫其修远， 长沙作为湖南极
具发展价值的单核城市， 有实力落户
的市州客户是不可能错过的。当然，这
样的活动还会在8月、9月在长沙继续。
在各大售楼部的销售现场，在多个市州
的中心广场，我们还会看到纵横三湘看
房团的身影， 还有客户与置业顾问谈
得更多的生活和未来……

■记者 刘婞

2013年，市州看房团上演“101次求婚”
6个月，近20次组团来长沙选房

作为省会城市，长沙一直是湖南的荣耀与焦
点。从5月初第一场郴州看房团专场，到10月的
全省购房者大集结， 近6个月的市州看房团及巡
展活动，引爆了2013年的市州购买力。

而不少远道而来的市州朋友，经过沿途的颠
簸“求亲路”，系紧了与省会之间的纽带，最终获
得省会好房子。

据不完全统计，长
沙每两个购房者中，就
有一个外地人口。

事实并非没有依
据，每年近6万名市州
人迁入长沙， 让省会
开发商的客源渠道早
已向外围拓展。今年4
月30日 ，《三湘都市
报》首先联合《郴州日
报》 甄选了近百名最
有意向的当地购买力
齐赴长沙。

谁 也 没 有 意 料
到，短短一日，郴州看
房团潮涌长沙， 捷报
频传， 这近百人的置
业团队， 变成了2013
年市州购买力的星星
之火。随后，本报联合
多家媒体继续扩大了

声势，活动结束后的第
8天，记者从各个楼盘
了解到，后续成交还在
上演。

搞定市州购买力。
所有的信息都释

放着同一个信号：长沙
楼市已经迎来了一次
市州购买力的春天，同
时，4月底积极入市的
推盘项目，也为5月市
州购买力的持续火爆
埋下了伏笔。

“郴州看房团的
成交业绩非常理想 ，
当天登记客户量就达
到了30多批次， 真正
地实现了客户、 开发
商双赢的局面。”北辰
三角洲的现场负责人
这样评述。

时至6月，盛夏的高温却没有
挡住看房者的热情。

这一次， 本报再度联动市州
力量，岳阳、常德、邵阳、衡阳、娄
底五大市州传檄以待， 五城组成
五批百人看房团，用一整个夏天，
合围长沙， 共同掀起省会置业风
暴第二季。

五城待动，粮草先行。一直力
挺活动的各个市州主流媒体，也
为活动提前锁定准购房人群，为
长沙楼市的5月会战做好战前准
备。一次前所未有的“东、南、西、
北、 中” 全方位市州置业力量合
围省会， 亲身体验了五场看房团
活动的中国铁建·山语城营销负

责人， 当场表示：“连续五场看房
活动不光为项目带来了大量的人
气，整个6月，山语城前后160多
套房源中， 市州看房活动功不可
没。”

澳海澜庭在此期间也收获颇
丰， 记者亲身目睹3组客户当场
成交。

路漫漫其修远，组团再出发

五城看房团燎原长沙

5月至10月，市州看房团频频向省会好房求“婚”。

推荐

《101次求婚》

初夏的星星之火
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