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实际上，在生鲜农产品电子商
务蓬勃推进的阵营中，政府愈发成
为一个无可回避的“主导”角色。商
务部门就设立了6000万元—8000
万元的专项资金对我省农产品流
通进行扶持。 对于生鲜电商最揪心
的冷链物流难题，我省政府部门也是
加大了建设力度。省商务厅未来的工
作重点之一，就是实施农产品全程冷
链物流工程，建设从产地预冷、冷藏
运输、冷鲜加工、冷冻贮藏、冷冻配送
到消费终端的冷链物流体系，此举对
湖南农产品网商来说无疑是一个大

好消息，也必定大大推进农产品“买
全国、卖全国”的进程。

据了解，三亿农网依托的是全
洲药业集团5A级现代物流仓储中
心，物流港总投资4.8亿元，建筑面
积4.9万平方米， 仓储面积3.5万平
方米，库存容量60万标准箱，日吞
吐量6万箱， 设计规模超过100亿
元，能有效辐射中部地区以及整个
泛珠三角区域，完全可以满足省内
干果、粮油、果蔬等各类特色农产
品的冷库仓储和物流配送。

■三湘华声全媒体记者 杨田风

不知如何做电
子商务、缺乏自有物
流渠道，这是当前许
多农产品生产商和
农户面临的尴尬局
面，在电子商务发展
浩浩大势之前，他们
只能踯躅不前。日前
在长沙召开的农博
会上，不少农户或参
展企业在接受记者
采访时都表达了上
述担忧，不过，湖南
本土农产品电子商
务企业三亿农在农
博会上亮相，无疑也
让这些农户和企业
看到了希望，因为三
亿农提供的电子商
务和物流一揽子解
决方案将消除他们
的后顾之忧，农产品
电子商务大门由此
敞开。
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“一网打尽”湖南特产
三亿农网成农产品电商新贵

12月11日至12月15日， 苏宁
将率先启动“2013苏宁年末盛
典———5折high购”盛宴。据了解，
此次年末盛典苏宁线上线下同步
开启，苏宁易购除投入5亿云券供
消费者疯抢， 于近日完成升级改
版的苏宁易购电器城也将投入巨

资备战双十二。
苏宁易购家电负责人称，双

十二期间苏宁易购新版电器城除
继续投入大量促销资源外， 还将
利用覆盖全国的强大物流系统，
为网购消费群体提供本地送、预
约配送、 门店自提等多样化物流

服务。
此外，12月2日至12月29日，

苏宁易购电子书频道启动首届网
民阅读节。届时，除全国首发2013
诺奖得主爱丽丝门罗代表作《逃
离》电子版外，更有针对喜欢使用
移动阅读软件读书用户的充值送
及较大力度的电子书折扣回馈活
动。

“阅读节活动期间，苏宁阅读
客户端还推出了充值虚拟阅读点

的支付功能。 凡活动期间充值的
用户， 即可最高获赠1500个易点
的赠送。”苏宁易购电子书业务负
责人介绍，此外，从即日起读者可
通过苏宁易购电子书频道及苏宁
阅读客户端免费试读及购买到该
作品。
相关链接：
海信助阵苏宁年末盛宴

目前， 苏宁联手海信集团打
造的“十天十夜 海信赶集惠”正在

苏宁各大门店火热进行。 为进一
步引爆消费者对苏宁年末盛宴的
热情， 海信将继续拿出一批人气
产品以惊爆换购价回馈消费者。
即日起至12月8日，消费者至苏宁
门店存放旧机并办理换新凭证，
就可以挑选自己心仪的机型。其
中海信32吋超薄LED电视换购价
1499元，40吋网络LED电视换购
价2299元等， 无旧机的顾客也可
参与预交10元抵100元的活动。

12月11日，苏宁启动“5折high购”盛宴
助阵双十二，苏宁易购举办首届网民阅读节

11月29日，交行在业内率先推
出线上线下（O2O）黄金自助销售
新模式，并发布全新的黄金自助售
卖机，首批机具在浙江萧山上线。

据了解，投资者只需要在交行
网上商城线上选购心仪的贵金属，

下单支付完成后， 便可选择线下黄
金售卖机，通过身份认证自助提取。
且不仅限于使用交行银行卡支付，
其他银行卡客户也可支付购买。

■通讯员 蒋浩
三湘华声全媒体记者 肖志芳

湖南姚先生一直做着传统
的蜂蜜生意， 在电商的诱惑下，
去年也开启了网商之旅。但是对
于电子商务，姚先生可是彻头彻
尾的外行。一年下来，从推广费
用到人力成本，姚先生花了不下
60万元， 销售业绩却不尽如人
意。他不得不感叹，“电商真的变
成‘电伤’了。”不过，最近他重拾
信心，找到了新的路子，找到了
合作伙伴，那就是三亿农网。

据了解，三亿农网是长沙市
现代服务业综合试点第一批重
点项目之一，由全洲药业集团和
商康医药网斥巨资建设，拥有专
业的仓储物流和运营服务。平台
将完全免费向各个农产品生产
商和农户开放，也就是说，生产

商和农户分文不花就可在三亿
农网上开卖产品。 为了扩大影
响，三亿农网还将与淘宝、天猫、
京东、1号店等大型网络平台合
作。 这对农户和生产商来说，真
算是“天上掉馅饼”。

作为电子商务最后一块蓝
海，农产品电商变“电伤”的情况
并不少见。三亿农网负责人告诉
记者，像姚先生这样的情况还算
好的，蜂蜜算是易储存易运输的
品种。 如果是生鲜产品电商，则
更容易亏损， 且亏损得更惨。由
于农产品质量标准体系不完善、
物流配送体系不健全等，农户想
要做好独立电商运营平台难于
上青天。

益阳大通湖大闸蟹的销售
就找到了捷径，将直接通过三
亿农网平台进行销售。 据悉，
这次益阳将在三亿农网站上
建立一个益阳馆，并分为水之
鲜、茶之味 、田之香三个各具

特色的版块，重点推出大通湖
的大闸蟹 、安化黑茶 、松花皮
蛋等独具益阳特色的农产品。
更特别的是， 除了农副产品，
益阳馆内还罗列出了益阳的
城市面貌以及风景名胜，不仅
将扩大益阳市农产品的销路，
对整个城市的宣传也起到非
常巨大的作用，此举得到益阳
市政府强烈认同。

据了解，目前三亿农网已和
湖南各市州数十家龙头企业签
订了合作协议，其中包括永丰农
冰糖橙专业合作社、长沙汇龙蔬
菜专业合作社、隆回毅鹏金银花
科技公司、武冈华鹏食品、天牌
茶业等。

个体户做电商被“电伤”

三亿农一网打尽益阳特产

部门出招破冷链物流难题

交行率先推
O2O黄金自助销售模式


