
苏宁造全新电商生态

苏宁将开放平台定义为
3.0模式，即“上海自贸区”的开
放平台。

苏宁云商集团股份有限公
司总裁助理范春燕表示： 对于
商户，苏宁不仅永久免除年费、
技术服务费和日用、 百货、服
装、鞋帽、图书等重点招商品类
的佣金， 还将免费为商户提供
基本类目规划、基础店铺装修、
带宽支持、 即时通讯、 信誉担
保、易付宝第三方支付、网银支
付、 快捷支付等支付工具以及
手机支付、门店支付、货到付款
等支付方式。

3.0模式下，苏宁还将20多
年的商业资源社会化共享，充
分运用苏宁在IT、运营、物流、
售后、客服、金融、培训等方面
形成的优势， 向入驻商户和消
费者提供多项增值服务。

从整体规划来看， 苏宁开
放平台的布局已经非常完备，
在整个供应链运营环节均建立

了平台服务+商户自主服务+
第三方服务协同互补的完整生
态圈， 而商户零成本享受的基
础平台服务真正让生意不再难
做。

开放平台本地化运营

此次大会吸引包括湖南、
河南等华中各大省市知名商户
的关注， 截至9月25日， 共有
1500多家意向合作商户报名。

范春燕表示， 本地化运营
是苏宁开放平台的重要战略之
一，华中特产、华中特色的产业
群就是苏宁开放平台最大的金
矿，欢迎他们来苏宁易购开店。

“苏宁开放平台全国首批
招商控制在5000家商户， 如果
优质商户的数量足够， 我们甚
至可以放开这个限制， 真正希
望能够通过苏宁全国的开放平
台， 让具有地缘化优势的湖北
企业能够在互联网时代做出更
大的生意。”

据了解， 苏宁在华中开设

了150多家连锁门店，拥有全国连
锁网络布局最密集、 销售排名靠
前的门店。除了优质的“店面云”
资源，苏宁在华中的“物流云”资
源也是得天独厚。在物流云方面，
苏宁在华中地区已经在使用的自
有物流基地有 1个， 在武汉、长
沙、 郑州3大城市的4个物流基地
正处于设计建设阶段， 届时也将
为入驻商户提供“云仓储”和“云
速递”等增值服务。

2015年引进10万商家

在范春燕看来，“双线开放”、
“统一承诺”、“精选优选”和“免费
政策” 这四大特征不仅是商户的
福利， 更是回馈消费者的最大利
好。

对消费者来说， 买东西最喜
欢的是货品丰富，一站式购齐，而
苏宁双线开放就是要把线上线下
的商品聚集在一个平台上， 全国
的消费者可以买到华中的特产，
华中的消费者也可以在苏宁买到
全国各地的名优特产。

据了解，到2015年，苏宁计
划引进10万商家， 自营+第三方
商户商品总数将超过1000万，海
量商品将满足一站式消费需求。
消费者既可以通过苏宁PC端、移
动端、 智能电视端等实现自由便
捷的购物， 还可以去苏宁门店进
行体验、服务。届时，苏宁将成为
消费者日常生活的首选购物门
户。

同时， 苏宁开放平台上实行
全场正品、开具发票，服务规则明
确了商户无不可抗力24小时发
货，15天无理由退换货、服务理赔
基金对消费者先行赔付等， 确保
购买第三方商户的商品所享受的
服务和苏宁自营产品一致， 给予
消费者最完善的服务保障。

■三湘华声全媒体记者 杨迪

苏宁“云台”招商大会收官
华中地区首批招商1000家

苏宁特为国庆推出可用超低价买
到顶尖3C单品的机会，三星S4(I9508)国
庆只卖2998、索尼L39h（Xperia�Z1）只
卖3999、16G黑色Wi-Fi版iPad4只卖
2388， 消费者只要购买5000元以上单
件传统家电活动机型就可获得低价购
买这些机型的特权。

另外， 苏宁将在9月27日-30日开
启全城大抽奖———每天20：00整点在
五一广场超级店、东塘超级店、步行街
店、万家丽路旗舰店、麓山旗舰店、星沙
旗舰店6大门店同步开奖，9月27日-29
日每天各抽取20寸彩电一台，9月30日
则共抽取6台iPad�mini大奖！

苏宁互联网转型轰轰烈烈，线上平台招商如火如荼。
9月26日，苏宁开放平台全国最后一场招商大会在武汉举行。会上，苏宁

宣布将华中地区首批招商数量放宽至1000个名额， 重点针对地方特色的产
业集群展开招商，以支持拥有地缘优势的华中品牌和企业完成互联网时代的
渠道转型。

最后，猫人、周黑鸭、红桃K、张万福珠宝等20多家知名品牌现场签约入
驻苏宁开放平台。

… 省钱密码

三星S4移动版
套购只卖2998元

http : //hsb . voc . com . cn
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