
正如一百个人眼中有一百
个哈姆雷特，消费者对于“好住
的家”的理解也不尽相同。有业
主认为解决收纳问题就是好
住， 有的业主更注重清洁整理
的省力程度。不同的生活形态，
决定了消费者对居住空间的功
能需求千差万别， 如果仅凭设
计师的经验来决定， 全房功能
难免挂一漏万。

为了以体系之力来保障和
规范功能设计， 鸿扬家装以家
装全房整体产品为立足点，于
年初推出“整体产品功能精细
化设计体系”，完整建立家装产
品功能和设计标准。近日，鸿扬
家装再推新举措，首次出台“十
大功能主张”， 针对全房生活
需求提供详尽的功能解决方
案，为消费者打造好住的家。

全房整体产品
支撑功能体系

长沙鸿扬家装总经理陈军
建介绍，此次推出的“十大功能
主张”，是以消费者需求为出发
点，以全房整体产品为基础，提
供针对性的整体功能解决方
案，以满足不同户型、生活形态

和投资预算的客户需求， 为实
现“好住的家”提供保障。

十大功能主张涵盖了消费
者最常关注的功能要求及解决
方案， 涉及到全房整体功能、收
纳存取、清洁整理、工作学习、烹
饪餐饮、休闲娱乐、亲子育儿、安
防、睡眠、环保等居住需求。

所有功能主张首先从全房
功能需求角度分析出功能特
点，再提供细致、合理的设计方
法。 这使设计师在切实保障所
有功能实现的基础上， 有了设
计标准。比如要实现“做饭取用
顺手、容易清理”，则应符合厨
房用具收纳齐全、 厨房功能细
致周到、餐厨电器布置合理、清
洁更轻松等特点。 以厨房功能
细致周到为例， 可以通过设置
功能细致独特的单品， 让厨房
生活省力，如可坐下摘取蔬菜，
亦可当作楼梯来拿取高处物品
的楼梯凳， 以及为新鲜蔬菜、
姜、 土豆等不宜放进冰箱的食
材专门设置的蔬菜架等。

20+N类生活需求
实现功能齐全

房子太小， 功能无法照顾

周全？预算太少，需求不能全部
满足？鸿扬家装产品总监表示，
“居家要有的功能一个不少”是
为解决全房整体功能而提出。
为此， 鸿扬将必备生活需求分
为换鞋、会客团聚、影音欣赏、
进餐宴请、睡眠等20类，这是居
家功能的标准配置，不能删减。
无论客户房子大小， 家装预算
多少， 都必须在这20类必备生
活需求的基础上， 最大化的满
足个性生活需求。

针对小房子空间不足的
问题，鸿扬提倡“小空间大收

纳”， 充分利用空间实现功能
所需。 对于预算较少的客户，
鸿扬注重巧妙设计多功能单
品， 实现更多的生活需求。而
针对大房子，十大功能主张则
注重实现空间的专业分类，比
如专门的杂物间、 杀鸡宰鱼
间、视听室。在空间功能规划
上， 更加讲究空间的交融，例
如与餐厅空间连为一体的开
放式厨房、能解决简单就餐品
茶等功能的吧台等，以复合形
式打造好住、好用的家。

■记者 张丹

十大功能主张 实现好住的家

9月9日，“首届家居建材世
博会新闻发布会”在万家丽集团
家居建材广场举办，逾千家品牌
的厂商负责人参与此次新闻发
布会，并在万家丽集团董事长黄
志明的带领下，在承诺墙上按下
指印，宣誓以工厂底价参与此次
家居建材世博会，打造真正的惠
民盛宴。

万家丽集团营销部部长叶
长生在会上介绍，9月20日—21
日，万家丽集团将采取“全军总
动员” 的布局攻略， 联合全球
1000家工厂， 携手韩国三星、美
国通用、德尔地板、方太电器、柔
然壁纸、米洛西石材、梦天木门、
大艺树地板等一线大牌放价直
销，40万款商品将贴上世博会特
价标签，以出厂价销售，买贵差

价10倍返还。为了保障消费者权
益，首届家居建材世博会将推出
《直供卡》，消费者凭《直供卡》可
享受全场商品工厂价抄底、1500
份精美礼品免费拿、下定赢金条
和现金、门窗、布艺类等商品整
体返点5%等五大优惠政策，为消
费者搭建“从厂到家”的桥梁，直
击厂商底价，提前引爆“十一”黄
金周的消费高峰。

“参加这样的活动，消费者最
关心的就是价格， 再就是产品的
质量与信誉及服务水准等， 不知
道这次活动产品的优惠力度到底
如何？”面对记者的提问，三星电
子的厂商代表承诺， 此次世博会
将全力配合万家丽集团家居建材
广场的“厂价直销”的活动，全部
产品按厂价销售， 让消费者能够

享受到实实在在的优惠。
“我觉得这样的互动很好，

既满足了消费者的需求，又拉近
了厂商与市场、 消费者的距离，
是真正的惠民工程。” 大自然地
板的厂商代表认为。

万家丽集团副总经理彭湘表
示， 此次家居建材世博会是万家
丽创立11年来规模和力度最大的
一次建材盛会， 万家丽集团将发
挥强大的品牌和厂家优势， 全方
位整合产业资源，以最好的产品、
最新的款式、最低的价格，打造金
秋最实惠也最轰动的家居建材消
费风暴，并且，尽管此次活动折扣
力度惊人， 但产品品质和售后服
务绝不打折， 万家丽将切实进行
价格和服务监督， 让市民放心消
费、明白消费。 ■记者 张丹

中秋国庆双节期间，井湾子家
居广场旗下平价家具批发中心和
国际家居MALL将集结场内数百
品牌，集中推出双节特惠，部分品
牌家具低至1折，现场还将开展开
仓放价、进店有礼、抓金币、中大奖
等优惠让利活动。

9月19日至21日及10月1日至
7日，消费者仅需花费20元购买贵
宾卡，即可领取精美进店礼、食用
油、100元现金券和购物抽奖券等
惊喜大礼。持贵宾卡除可享受数千
家驻场品牌极限底价政策外，购家
具满5000元以上且付清全款，即
可使用贵宾卡套餐中的100元现
金券，直抵现金。

活动期间，凡在井湾子国际家
居MALL消费满3000元且付清全
款的消费者，持抽奖券、订购合约、
缴款证明，可参与抓乒乓球活动1
次，6000元2次，依此类推，多买多
抓，抽取金币及现金大奖。同时，凡
双节期间在井湾子家居消费满一
定额度即可获赠品牌空调、液晶电
视、品牌洗衣机等对应大礼。

另外，凡在井湾子三大卖场内
消费的业主，可在最后成交额基础
上享受商场提供的2%现金返利。

■记者 张丹
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9月5日上午，位于北辰三角
洲项目的雅礼·长雅中学和清水
塘北辰小学交付仪式暨开学典
礼隆重举行，长沙市副市长夏建
平、 市政府副秘书长刘秋成，长
沙市教育局局长王建华、开福区
区委书记李蔚等政府领导和近
400名中小学师生共同见证了
这一场盛大的仪式。

“打造12年全方位精英教
育体系， 配置4所幼儿园、1所
小学、1所中学，分别引进北京
21世纪幼儿园、清水塘小学及
雅礼中学。” 这是北辰三角洲
此前对业主的承诺。2012年2
月、2012年8月，清水塘北辰小
学和长雅中学分别动工，经过
一年多的奋战，两所学校如期
实现交付，北辰三角洲承诺的
逐步兑现， 让业主们吃上了
“定心丸”。

“今年秋季， 开福区新增
四所学校， 雅礼·长雅中学和
清水塘北辰小学这两所名校
就在其中。这让我们看到了北
辰三角洲为我们业主所做的
努力，也看到了北辰作为开发
商为区域教育发展作出的贡
献。”活动现场，北辰三角洲业
主刘先生表示，之所以选择北
辰三角洲，最主要的也是看中

了其12年一站式的精英名校
教育配套。另外，项目毗邻长
沙最高端的文化场馆“两馆一
厅”， 也能给孩子营造一个良
好的学习环境和教育氛围。

据悉，两所名校中，清水
塘北辰小学由长沙北辰房地
产开发有限公司出资近8千万
元捐建并承建， 雅礼·长雅中
学由长沙市教育局委托北辰
承建，按照湖南省一流名校标
准打造。作为清水塘北辰小学
的捐建者，北辰还为学校购置
了课桌椅、办公用品、多功能
会议设备、书法桌、美术桌、医
用床等完备的设施设备，超标
准完成采购，为老师和同学们
营造绿色、安全、环保的学习
和生活环境。

据悉，继两所学校交付典
礼之后，北辰三角洲本周日将
再次迎来一场热闹的盛事。徒
手攀岩世界第一人、极限挑战
三项世界纪录保持者、有奥地
利“蜘蛛侠”之称的迈克·凯米
特将首次来华，挑战湖南长沙
的北辰三角洲·北辰时代广场
268米地标写字楼， 主要挑战
项目是无保护徒手攀爬，天气
适合的情况下，他亦将挑战超
低空跳伞。■实习记者 庹云扬

清水塘北辰小学、长雅中学盛大交付

万家丽举办首届家居建材世博会
全球逾千家工厂火力集结，40万款商品厂价直销

井湾子家居
启动双节大促

清水塘北辰小学、长雅中学交付典礼现场。

8月入驻万家丽的三星综合旗舰店也将全力参与本届世博会。


