
近日， 中信银行与联通集
团及其旗下子公司联通支付陆
续签署手机钱包合作协议，这
是中信银行推出异度支付品牌
后， 在具体支付领域迈出的关
键性一步。

现今生活中， 当消费者逐
步缩减现金交易，并习惯使用刷
卡消费的大环境下，一种全新的
手机钱包支付概念—NFC手机
支付正在悄然走入消费者视线。
只需一部手机绑定银行卡，便能
轻松实现消费、 圈存、 查询、转
账、现金等传统银行卡业务。

中信银行十分重视与联通
集团的此次成功“联姻”， 早在

2009年初，就开始与中国联通进
行战略性合作布局，此次中信银
行也是联通手机钱包业务的首
批合作银行。相信通过与联通的
紧密合作，作为既是中信银行又
是中国联通的消费者，将会享受
更加快速与便捷的支付新体验。

6月28日，中信银行全新推
出了异度支付品牌，
产品包含二维码支
付、NFC支付、全网跨
行收单等多种支付模
式。NFC支付是异度
支付中的重要组成部
分，“异度支付” 除了
体现银行在金融领域

的专业性优势之外，更是传递一种
服务理念，即在无界的时间和无限
的空间中，通过现实与虚拟的多种
方式，为客户提供“0”距离的贴心
服务。而此次与联通手机钱包进行
合作，正是异度支付在NFC支付领
域重大进展。 ■通讯员 张宏旭

三湘华声全媒体记者 刘永涛

中信银行携手联通力推手机支付

一向以高收益、 高发行量
活跃在理财产品市场的中小银
行，遇到了“麻烦事”。日前，有
统计数据显示， 多家中小银行
面临产品预期收益率不达标的
危机。

业内人士分析， 这在很大
程度上源于其未按投资者条件
去调整理财方案， 帮助投资者
增长财富。与此相对应的是，一
些正规合法的民间金融机构，
在给投资者提供高收益投资产
品的同时， 还会根据投资者自
身条件提供灵活性的投资方
案。

对此现象， 中国投资协会
常务理事、中国投资协会民投委
副会长、盛大金禧投资集团董事
长盘继彪表示，6月“钱荒”事件
之后，银行虽表示已经全面恢复

正常， 理财产品销售也呈上升
趋势， 但是部分银行理财可能
存在空收益率的弊端，导致“皮
陈肉涩”的局面。而民间金融机
构经过监管层不断规范改革，
进入发展快车道，日益规范化、
阳光化， 已是重要的投融资渠
道，将加速打破金融垄断。

据了解， 盛大金禧投资集
团从事民间资本运作已有16
年之久，一直坚持以“激活民间
资本，助力中小企业”为企业使
命，严格控制融资利息，降低企
业融资成本。近日，盛大金禧投
资集团已经将位立于长沙市开
福区芙蓉中路一段288号华尔
街金融大厦买下，并更名为“盛
大金禧国际金融中心”。

■通讯员 邓红丽
三湘华声全媒体记者 刘永涛

民间资本加速打破金融垄断

夏季， 是女生指尖色彩最
炫目的季节。 作为湖南2012创
富大赛潭株赛场上为数不多的
“80后”， 周福华一眼看中了这
个“指尖上的生意”。在一般人
的既定印象中，美甲、彩妆都是
女生更关注的话题， 但这个大
男生就是要“反其道而行之”。

“有一次， 一个朋友做了次
美甲居然花了1200元。” 周福华
说。对于这个价格，他不仅仅感到
惊讶， 更从中看到了商机———
“艺甲名妆”就此应运而生。

谈发展： 从美甲店到电视
台御用化妆机构

在由湖南省经信委和湖南
邮储银行联合主办的湖南2012
年创富大赛潭株初赛的赛场
上， 长相清秀的周福华显得有
些与众不同。他的项目，既不是
机械工程，也不是农业种植，而
是女孩儿们钟爱的指尖上的色
彩。动了做美甲行业的念想，他
便开始了辗转北京、 上海等多
地考察之旅。

2010年， 周福华投了4万
元在湘潭市大洋百货开设了自
己的第一家店， 主营项目是美
甲与化妆造型。2012年参赛时，
周福华说， 这家店已经能够实
现月盈利万元左右。数万元，对
很多企业大家而言， 也许不值
一提，但对周福华而言，却是对
他创业选择的一份肯定。

参加潭株赛区的初赛，周
福华还是看起来有些生涩；作
为潭株赛区8强再在长株潭复
赛区赛场上遇见， 他已显得成

熟干练了不少。“5年之内，要打
造湖南最大的美甲彩妆连锁机
构，计划发展20家直营店和6所
学校。” 这是当时在赛场上，周
福华告诉记者的目标。

2013年， 距比赛结束已接
近1年的时间。 周福华介绍说，
自己的直营店已经从1家变成
了2家，而原来的美甲学校也在
不断扩大， 正准备在长沙东塘
成立分校。“原来有2家加盟店，
现在已经有了10家，河南、广东
等多个省份都有人前来洽谈合
作。”周福华介绍。

据了解， 除了最初的美甲
与化妆，“艺甲名妆” 也开始经
营加工相关化妆产品， 种类多
达十余种。2013年，艺甲名妆成
为了新思路模特大赛指定的化
妆造型机构， 也成为湘潭电视
台法制频道《运动我最牛》栏目
的指定化妆机构。

时间不长， 当初抱着试试
看心态参赛的周福华已经按部
就班的在自己的计划上开始起
步。他说，参加创富大赛确实给
了自己不断向前的勇气和帮助。

谈收获：赛场锻炼自己，帮
助累积人脉

创富大赛， 除了来自全省
各行业的参赛选手， 还有银行
信贷部门的工作人员、 来自高
校的学术专家、 政府主管部门
以及不少省内知名企业的“大
佬”。 这些人能给予创业者的，
除了赛场上的提问与分数，更
重要的是对其在今后经营过程
中的指导。

周福华说， 参加比赛收获很
多，而他认为最大的收获就是人脉
的累积。“除了认识一些企业界的
朋友，还认识了其他各个方面很优
秀的人， 无论是对自身的发展，还
是对公司的发展而言，都是一种无
形资产。”周福华说，“在与这些人的
交往中，我对公司的发展有了更加
清晰的规划。”

虽然比赛总有输赢，但一场经
历下来，总还有除了胜负之外的其
他许多东西。 作为湘潭的参赛选
手，参加长株潭复赛时，周福华有
了一位自己的“室友”。

与他分在一个房间的是一位来
自株洲的选手，虽然刚认识，但两人
熟络得很快。赛前当晚，两人在一起
背稿、练习，进行赛场模拟。“我们眼
神一接触就会想笑， 完全认真不起
来， 幸好正式比赛时候我们没有笑
场。”周福华笑着说。

■三湘华声全媒体记者 朱蓉
实习生 肖杨扬

通讯员 王俐君 晏鄂龙

8月20日上午，在长沙第二
社会福利院康复大厅，渤海银行
爱公益“微笑天使”爱心活动室
大型捐赠活动正式举行。渤海银
行总行副行长黄丽芬、渤海银行
长沙分行党委书记、行长汪泷等
总分行高管出席了捐赠仪式。据
悉， 渤海银行此次捐赠了彩电、
空调、儿童玩具等物资，捐赠总
额达到10万余元。

黄丽芬表示， 希望更多的

朋友与渤海银行一起关心、帮
助弱势群体， 让他们感受到和
谐社会的温暖。 据了解，“微笑
天使” 是渤海银行总行发起的
系列活动， 长沙站选址第二社
会福利院， 充分体现了渤海银
行长沙分行热爱公益事业，将
公益慈善活动做到真正需要帮
助的人群中去的理念。
■三湘华声全媒体记者 梁兴

通讯员 夏葳
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80后小伙掘出“指尖上的商机”

她是一个从小在城市长大
的独生子女， 身上却看不到一
点娇生惯养的痕迹。 在大都市
求学后，进入了农行系统，短短
的四年间，她不畏艰辛、奋发上
进， 从最基层的柜员到大堂经
理， 再到运营主管、 网点负责
人。 她就是农行冷水滩支行凤
凰园分理处负责人桂彬。

“我们是你的贵宾，你是我

们的桂彬”，与桂彬打过交道的
客户中流传着这么一句顺口
溜。四年中，她累计发放惠农卡
5520张、 农户小额贷款685万
元，布放惠农机具85台，清收小
额农户贷款146万元， 为三农
客户提供了丰富的金融产品和
优质的金融服务， 促进农业增
产、农村经济发展和农民增收。

她是农行的微笑天使，更
是一个有梦想的女孩。 她的梦
想是通过努力，加强学习，实现
自己的“中国梦”。在繁忙的工
作之余，桂彬不忘充实自我，先
后通过会计、银行、基金三项从
业资格考试和行内的多项岗位
资格考试。今年，她又参加全国
研究生入学考试， 被湖南农业
大学录取为2013级工商管理专
业学位硕士研究生。 自身知识
的不断积累和能力素质的不断
提升， 使桂彬显得愈发充满自
信， 她正意气风发地立足本职
岗位， 力争创造出新的更大的
业绩，书写湖南农行人的光荣。
■三湘华声全媒体记者肖志芳

“最美农行人”系列报道之一

管理层的“新人” 业务娴熟的老手

渤海银行长沙分行举行捐赠活动

“参加比赛一定要保持一个良
好的心态，要以知识、交朋友为主，
学习第一，比赛第二。”选手参加比
赛本身比较容易紧张，周福华建议
选手若遇到这种情况，就别去看评
委和观众，盯住一个点，慢慢的就
会放松下来。

… 参赛经验谈

周福华在2012湖南创富大赛长株潭复赛区现场。 实习记者 唐俊 摄


