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湖南市民旅游新选择—三清山婺源直通车
为进一步加强与江西与湖南旅游业的深入合作，提高江西

上饶旅游品牌知名度、实现优质资源向优质产品、优质市场的
转化，依托长沙及周边旅行社的优质渠道和“江西风景独好”北
部精品线路三清山、婺源景区的优质资源，实现旅游产业的发
展。 在上饶市政府的组织下，三清山、婺源景区强强联合，根据
市场需求，及时做出营销战略调整，针对湖南市场，推出系列市
场优惠活动， 让广大的湖南朋友更好地感受三清山的清凉、秀
美，婺源的古朴、清幽。

为方便广大游客能够进入三清山、 婺源旅游休闲，
目前已经在市场上开通散客直通车， 每周五铁定发班，
各大旅行社均可报名。

三清山秋景让人怦然心动
秋染群山，灿若图绣，山水如诗如画。 秋之三清山，水墨

端庄；青黛苍茫，素面本真。 秋日的三清山晴空明快，好似一幅
巨大的油画， 层墨蓝的凝重肃穆交织着三清山连续的山峰，三
清山傍晚的霞光，锦绣的绯红如一首山歌轻快，明艳的基调犹
如青春朝气的蓬勃。三清山的山水相依、苍松屈曲、薄雾曼卷是
最真实自然的水墨画。连绵起伏的远山飘逸柔美的线条中不失
俊朗豪放，整个三清山的秋景无不让人怦然心动。

秋之三清山，魅力无限；秋游三清山，看点多多，三清山日
出、晚霞、佛光等自然奇观互现，且出现概率极高，秋游三清山，
收获四季。 秋高气爽。 除此之外，秋之三清山色彩有广度，火红
的是五彩斑斓中夺目的簇簇红叶非常具有观赏价值。

梦回老家 就在婺源
婺源以其文化和生态的优势，被海内外誉为“中国最美的

乡村”，境内山明水秀、生态优美，素有书乡、茶乡之美誉，是中
国首批旅游强县， 也是唯一以县为整体命名的国家 AAA 级旅

游区，目前拥有一个 AAAAA 级景区江湾，更有李坑、思溪延
村、卧龙谷、灵岩洞、文公山、鸳鸯湖、汪口等七个国家 AAAA
级景区。

如果说五彩缤纷的田园风光是婺源的霓裳、诗境画意的山
水风情是婺源的脉源，那么淳朴厚重的古村文化便是婺源的灵
魂。 婺源之美，美在乡间，美在田园。 田间有村，村后靠山，山上
古树浓荫；村前流水，水倚田园，接天田野无穷碧……仿佛一幅
闲适、清幽的淡墨素描。置身古村落间，小桥流水、粉墙黛瓦，每
一块青石板都镌刻着圣贤巨儒留下的足迹，每一条溪流都在诉
说先辈们清白做人、勤恳做事的旧事遗梦，每一座古建筑都追
忆着一代徽商贾而好儒的经商风范。

婺源之美，美在人与自然的和谐相处，美在文化与生态的
珠联璧合。 美丽的婺源欢迎您的到访！

寿险费率告别2.5%上限
保费有望更便宜 不过缴费超3年，退保不划算

保单价格将下降

近日，保监会下发《中国
保监会关于普通型人身保险
费率政策改革有关事项的通
知》， 此前执行了14年的2.5%
预定利率上限将取消，但目前
只针对普通寿险，理财类的险
种暂不在此列。

长城证券分析师黄飙认
为，寿险定价利率放开将导致
保单价格下降。由于此前寿险
产品定价利率上限为2.5%，低
于银行1年期定期存款利率的
3.08%， 因此定价利率在限制
放开后将上升是大概率事件，
他认为这意味着保单价格将
下降，保单利润率降低，短期
内新业务价格下降概率较大。

缴费超3年退保不划算

多位省内专家表示，改革
启动后，保险产品的定价应该
实施新老划断，存量保单客户
将无法享受到改革后的优惠，
这将使得一些已经购买10年

期或者20年期的消费者在发
现新产品保费出现大降后退
保。那么，对于持有存量保单不
同年限的消费者而言，在退保
损失和重新选择新产品得益
之间，如何权衡最划算？

业内人士经过粗略测算
后表示，提高寿险定价利率会
让普通寿险保单保费下降
10%-30%， 那也就意味着在
保额相同的情况下，如按30%
降幅计算， 以前需要年缴1万
元的保单现在只要每年缴
7000元。

保监会相关负责人表示，
经过初步测算，如果保费降幅
为30%，那么已经缴费3年以上
的消费者，退保带来的损失可
能会高于保费下降的优惠，因
此退保不划算； 而缴费不足3
年的消费者，退保以后买新保
单可能会更划算，但是各个公
司和具体产品的情况不同，需
要消费者根据自身情况做出
判断。
■三湘华声全媒体记者刘永涛

实习生 易丹 余宇婷

寿险费率市场化终于迈
出重要一步。随着最低资本要
求降低，保险公司的人身保险
业务占用资本减少，可使用的
资本就充裕。预计此举将释放
寿险行业资本占用约200亿
元，释放的资本可支持发展新
业务4000亿元。

从长期看，改革的实施将

使保险公司互相竞争，有利于
保险市场结构的调整优化。如
果释放的资本能使保险公司
加强产品和服务创新，提供质
优价廉的保险产品，缓解人们
的养老和看病压力，则值得鼓
励和提倡。不过，所有这些，仍
有赖于费率政策改革迈出更
大的步伐，而非浅尝辄止。

近日， 阳光人寿天津分公司完
成该司成立以来最大一笔保险理
赔款的支付， 从客户亲属提出理赔
申请到支付到账， 阳光人寿仅用8
天时间便完成了保额为50万元的
大额赔付案件， 而此时距离客户出
险时间已近两年。

据悉，天津客户张先生于2010
年8月20日在阳光人寿天津分公司
投保，保单保额为50万元。半年之
后，张先生爱人致电阳光人寿报案，
称张先生于2011年1月15日因车祸
身故。 阳光人寿第一时间派出理赔
专员对张先生家属进行慰问，并了
解事故经过。 张先生在投保时未指
定受益人，而保险赔付需要受益人
与投保人的关系证明材料。 经阳光
人寿理赔人员指导， 客户亲属开始
着手准备理赔所需资料。

由于受益人的关系证明材料准
备起来有一定难度， 直到2013年7
月15日，事隔两年后张先生的儿子
才正式向公司递交理赔材料。 阳光
人寿在接受理赔材料后立即开启
绿色通道，优先处理这一赔案，并于
8天后将理赔款转账到位。

得到案件结案的消息后， 张先
生的儿子颇为感慨：“没想到准备资
料花了两年时间， 真正理赔起来这
么大一笔钱8天就完成了赔付，看来
买保险，受益人的指定很关键啊。”

■通讯员 张莉 朱卉君
三湘华声全媒体记者 刘永涛

买保险
受益人指定很关键

寿险费率改革,步子应更大一点

根根保监会下发的通知，8月5日起， 普通型
人身保险预定利率正式放开， 不再执行2.5%的
上限限制而改由保险公司按照审慎原则自行决
定。 把握着产品定价命门的核心指标管制放开，
意味着寿险费率市场化的大幕正式开启。

分析人士预计， 未来寿险市场产品降价、保
障提升将成必然，消费者将享受改革红利，而险
企短期内将面临着退保和利润收窄的双重压力，
消费者未来有望花更少的钱买到利率更高的保
险产品。

记者观察…


