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“神十”升空，中国
梦腾飞。而格力，成为不
可或缺的“造梦者”之
一。

6月11日，在航天员
出征仪式上， 细心的观
众不难发现格力空调与
航天员的“频频合影”。
据了解， 格力中央空调
正“服役”于航天员公寓
“问天阁”， 酒泉卫星发
射中心的多处场所也都
采用格力空调产品。

格力电器董事长董
明珠曾说：“挑战就是机
遇，只有突破难点才能取
得发展。战胜航天需求的
困难， 除了技术实力外，
更主要的还是对自己品
牌的信心与勇气。”

据了解， 格力电器
目前拥有一支多达5000
人的科研技术团队，每

年投入数十亿元的研发
资金，攻克空调行业一个
又一个技术难点。伴随着
格力高效直流变频离心
机组、双级压变频缩机以
及1赫兹变频等技术的日
益完善与普及，格力空调
在国内外市场中势如破
竹，先后中标2008年“北
京奥运媒体村”、2010年
南非“世界杯”主场馆及
多个配套工程、2010年广
州亚运会14个比赛场馆、
2014年索契冬奥会大型
商业中心、60多个高铁站
等知名空调项目。

有业内人士将格力
电器的品牌定位为“中国
梦”不可或缺的高级“造
梦者”。对此，董明珠也表
示，“格力电器将用更多
行动来助力‘中国梦’”。

■记者 杨迪

航天员吹的也是格力空调
董明珠：将用更多行动助力“中国梦”

4月下旬，当持续12
年牛市的黄金价格暴跌
20%时，国内各城市同时
刮起了主妇们冲进黄金
店铺的“抢购风”。有报道
称，短短十天内，“中国大
妈”出手近1000亿元，抢
购黄金约300吨。

“中国大妈”的境况，
是近年来内需不振的一
个缩影。来自商务部的最
新统计，当前我国城乡居
民储蓄余额接近40万亿
元，比去年全社会固定资
产投资总额37万亿元还
要多。而居民消费占GDP
比重一路下滑， 从1990
年的51%下降到2011年
的35%左右。

“中国大妈”抢金至
少印证了两个问题：一
是中国民间消费力巨
大； 二是民众正在苦寻
自有资金保值增值的投
资渠道。

民间资本往哪儿投？
如何选择投资方式？ 这些
都让普通老百姓困惑。盛
大金禧投资集团董事长、
中国投融资促进中心常务
副主任盘继彪表示， 面对
鱼龙混杂的市场， 如何选
择一家正规、 有实力的民
间投融资机构是解决问题
之所在。 并指出目前许多
借贷机构考虑的只是收益
问题， 并未考虑到项目的
可行性、 是否顺应国家政
策的发展， 致使投资风险
增大。

据了解，盛大金禧投资
集团现有一支专业的风控
团队，会对融资企业发展状
况及其所在行业进行全面
考查，对于高污染、高危害
的项目初审时就会剔除，而
低碳、新能源等顺应国家政
策发展的实体行业将会被
优先考虑。 ■记者 刘永涛

通讯员 朱琰

拉动内需的关键在于疏通民资

6月16日，太平人寿
选择湖北武汉作为本届
客服节的首启之地，并
在中国太平官方网站同
步开通客户服务节专题
网站。本届客服节以“爱
在太平 幸福一生” 为主
题， 在为期三个月的活
动时间里， 太平人寿将
在全国35家省级分公司
及900余家服务网点全
面开展三大主题活动，
一方面将为全国客户提
供增值服务， 另一方面
将携手客户， 进一步深
化多年来精心运作的公
益项目。

作为国内第六家寿
险公司，截至2013年5月
底， 太平人寿有效保单

超过860万张， 客户总量
已超2800万。 携手客户，
一同做公益， 已逐渐成为
太平人寿客服节的传统和
特色。太平人寿认为，由公
司搭台， 携手客户共同唱
好公益这场大戏， 是铆合
客户需求与公司增值服务
的重要节点。 保险客户除
对保险产品有更个性化的
需求、 对客户服务品质有
更高要求外， 他们更希望
保险公司能在其快节奏的
现代生活中， 提供更有精
神意义的增值服务和更具
社会公益价值的互动活
动， 实现家庭成员与社会
的有益互动。

■记者 刘永涛
通讯员 尹开红 周航

太平人寿2013年全国客服节启动

在载人航天飞行任务中，酒泉卫星
发射中心承载了组织指挥、 实施发射、
进行测试、船箭塔对接和整体运转以及
计量和技术勤务保障等重大作用，每一
个环节都将影响到发射的成功。 因此，

酒泉卫星发射中心对空调的要求也可
谓近乎完美，无论是从温度控制的精准
性还是室内调节的舒适性，又或者是噪
音控制的最低性，酒泉都像发射飞船一
样严格考察着空调。

… 微观

在酒泉
像发射飞船一样考察空调


