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5月24日，中国银行湖南省分行
首家手机取款代理点———益阳南县
力博代理点正式启动， 标志着中国
银行在湖南地区率先推出了全新的
客户拓展和服务模式。

“手机取款”业务是指通过移动
金融服务， 中行客户可通过手机银
行（后续还可通过网上银行、ATM、

柜台）等渠道向收款人发起汇款，
收款人凭取款短信等到中行代理
点即可完成便捷取款。

据了解，“手机取款” 业务适用
于中行网点较少或无网点地区。服
务的主要目标客户是外出务工人员
及其留守家人、社会保障卡客户、大
中专院校学生及学生家长等。

此次手机取款力博代理点的启
动，对中行业务发展具有重要的战略
意义，中行湖南省分行电子银行部相
关负责人表示，“手机银行所提供的
便捷服务，具有低成本和易推广的优
势，可有效助推客户规模和存款业务
增长，是中行在网点未覆盖地区实现
业务突破的有效尝试。”

手机取款业务成功布点南县
中行电子银行全新升级

记者近日从中国银行湖南省分行获悉，该
行即将推出手机取款业务， 客户使用该项服务
在身边的中行手机取款代理点就能取出现金。
作为一项创新服务， 手机取款业务突破了银行
网点距离和营业时间的限制， 为客户提供随时
随地、轻松便捷的取现服务。

■记者 梁兴 通讯员 曾颖卓

手机取款业务只是中行电子银
行多项创新产品之一。为助力企业提
升财务管理效率，适应中小企业金融
需求，中行对电子银行服务进行了全
新升级，对手机银行客户端软件进行
优化，大大提升了服务的便捷性。

据了解，网上银行票据池、订单
融资及中小企业贷款服务是中行新

推出的金融产品。其中，企业网银票
据池服务帮助企业客户实现票据
的集中管理，同时发挥所持票据的
资金调控作用，拓宽企业融资渠道。

而企业网银订单融资服务，
则支持企业通过网银在线提出融
资和还款申请；此外，通过企业网
银中小企业贷款服务， 还能实现

在线提款和提前还款。
中行湖南省分行电子银行部相

关负责人表示，该行企业网银将增加
在线开户开网银服务，对接渠道下新
增快捷代收服务，浏览器渠道新增公
务卡还款功能，并对现金管理、虚拟
账户、对账服务、第三方存管等服务
进行优化提升。

中行面向个人客户推出储蓄国
债（电子式）及个人期权业务。个人网
银储蓄国债（电子式）服务为客户提供
国债账户设定、买入、卖出及查询等功
能。个人网银期权服务提供期权宝、两
得宝、普通牛熊证、障碍式牛熊证、数
字式牛熊证，所涉及的标的包括主要
美元直盘、交叉盘和黄金兑美元。

上述负责人告诉记者，中行个人
网银将新增自助升级服务，符合中行

中高端客户标准的理财版网银或
手机银行客户，可自助升级为贵宾
版，享受更多增值服务及费率优惠；
信用卡服务将新增在线激活、挂失、
补卡及全球交易人民币记账功能；
网银iPad客户端新增主动收款、账
单缴付、投资理财等功能。中行还对
转账汇款等多项服务进行了优化。

中行全面简化手机银行登录
方式， 客户登录时只需输入手机

号、密码和验证码；登录WAP版手机
银行时，选择运营商后输入密码即可。

据悉，中行还将现有手机银行标
准版及增值版客户端整合为一个客
户端版本，并与网上银行同步新增在
线自助升级功能。

个人网银新增自助升级服务

中小企业可在线快捷融资

手机取款业务布点南县

■记者 刘永涛

儿童节来了， 尽管传统的
礼物和玩乐节目很受欢迎，但
除此之外， 对孩子财商的培养
颇为关键， 这或许是送给成长
期孩子的最好礼物。

节日给孩子送教育储蓄、
儿童节理财产品还是少儿保
险？据悉，市场上的儿童节理财
产品，往往概念大于内容，家长
不要只看到这些产品的美丽外
衣，应根据实际情况挑选。

【基金定投】
长期收益高，有被套风险

据了解，部分基金公司推出
了针对14岁以下儿童的基金定
投计划。基金公司推荐基金定投
时，会模拟推算收益。例如坚持
定投30年， 每年收益是10%，30
年后本息可达226万元。

其实这是在假设产品收益

为10%的前提下测算的。 实际
上，定投偏股基金也有被套的可
能，定投获利的关键在于是否能
投资完一个市场景气循环周期，
因此不能盲目相信定投就会赚
钱。

与此相似的还有黄金定
投， 在国际金价震荡下跌的当
下，这类产品风险不可小觑。

【少儿保险】
选对了才有更多保障

目前各家保险公司都有以
儿童为主题的保险产品，寿险、
两全保险和年金等各类齐全，
多在银行和保险公司渠道销
售。

购买儿童保险并非求多、
求全就好。理财专家建议，购买
儿童保险要根据家庭经济情况
量力、适量购买，以保障为主，
首选儿童意外险、 儿童健康险
和教育保险三种。

帮孩子理财
保险重过黄金

授人以鱼， 不如授人以
渔。家长要在日常生活中培养
孩子的理财意识。

关于儿童财商的培养，中
信银行长沙分行贵宾理财经

理唐艾嫔认为，首先，要培养
孩子的储蓄习惯。其次，要培
养孩子正确的消费观，最好让
孩子开始记账。再次，培养孩
子积累“生钱”经验。

! 专家支招

如何培养孩子财商

长沙银行获“金融创新奖”

5月29日，“2013中国金融创
新奖”颁奖活动在京举行，长沙银
行荣膺中国银行业年度“最佳金
融创新奖”，其“专营支行”营销案
例获“十佳金融产品营销奖”。行
长朱玉国就金融服务创新等问题
讲话。■通讯员 胡岚 记者 刘永涛

平安人寿举行保障检视活动

儿童节来临之际，平安人寿开
展“缤纷夏日多彩童年”活动，向客
户提供少儿及家庭风险保障检视等
增值服务，5月底启动，持续3个月。

平安人寿开发专业保障检视
工具， 帮客户进行少儿风险保障
及家庭保障的梳理检视。

■通讯员 陈婧 记者 刘永涛

中信银行力助小微企业成长

中信银行确定小企业金融业务
“小微化”发展思路，利用产品助力
小微企业成长。今年以来，中信银
行深入小微企业市场调研，充分了
解小微企业融资需求“短、频、急”的
特点，用两个月时间开发了小企业
标准抵押贷、小额信用贷、标准质
押贷三项小企业标准化产品，按照
“零售化” 思路完成相关管理办法、
操作规程、专属合同的制定和下发，
并对操作系统进行优化升级。2013
年一季度末， 成功实现标准化产品
的上线，大大提升业务处理效率。

中信银行小微企业标准化产
品采用标准化经营理念， 引入零
售化思维，将调查、审批、放款、贷
款管理等各个环节进行整合简
化，实现快速审批，灵活还款，简

化贷后，批量投放，最快半个工作
日即可批贷的效率， 更加适应小
微企业用款“短小频急”的特点。

中信银行小微企业标准抵押贷
抵押率高， 最高抵押率可达到
120%；期限长，最长授信期限10年；
还款方式多样，可随借随还，循环
使用额度， 既可灵活使用资金，又
能降低融资成本；手续简便，不要
求提供财务报表及信用评级；流程
快捷，在必备材料齐全的情况下，1
个工作日内可完成审批。小额信用
贷、 标准质押贷为小微企业提供了
更多的选择，满足了多种融资需求。

■通讯员张宏旭记者刘永涛

培养孩子财商，或许是送给成长期孩子的最好礼物。 （资料图片）


