
长沙，准备好了吗
最精准的市州置业人群来啦 品牌开发商恭迎市州置业者
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6月，《三湘都
市报》将全面奔忙
于供求两需置业
通道，精心挑选岳
阳、常德、邵阳、衡
阳、娄底五大城市
意向客户，传檄而
至， 攻略长沙。在
他们到来之前，各
家参展的品牌项
目，也有话要与大
家说。

■记者 刘婞 石曼 黄帅

湖南武高科房地产开发有限公司
副总经理 陈祥

就我们项目来说，平日看房
的市州客户就占据了不少比例。
如果通过市州看房团的活动组
织大家来项目购房，相信会有不
错的效果。另外，过来看房的市
州客户不少是让子女享受到更
好的教育资源，而我们项目的周
边一站式九年名校教育资源配
套，很适合这类人群。

新华都地产副总裁 张帆
近年来，长沙的发展有目共

睹，但是长沙的发展只靠长沙人，
也是不可能实现的。据相关数据，
平均每年都有近6万人融入长沙，
成为这个城市发展的新力量。作

为开发商， 我们非常重视这部分
市场份额， 这一置业群体也是目
前新华都·万家城重点发掘的对
象，我们将提供最好的软性服务，
并完善未来资源整合， 吸引更多
市州人民到此置业。

长沙北辰房地产开发有限公司
营销总监 刘梅

北辰三角洲单是已经入住
的邵阳籍业主就有200多户。他
们置业长沙，无非是考虑事业发
展、子女教育以及朋友圈休闲娱
乐的全新体验，而这些都是北辰
三角洲项目最突出的优势。

项目临近“两馆一厅”，即将
在今年9月开学的北辰清水塘小
学、长雅中学、北京21世纪幼儿
园，在此形成了一个“名校+文化
场馆”的文化生态系统。同时，我

们规划了4纵7横11条城市道
路，并设有1个社区内地铁站。

中国铁建·山语城
营销总监 胡鹏

定位为千万级国际大都市的
长沙，越来越多的市州客户涌入，
成为新长沙人。在中国铁建·山语
城，就有许多来自市州的业主，他
们大多数比较看重项目匹配的教
育资源，以及购房的性价比。我们
项目内有2所品牌幼儿园、一所省
级绿色名校新竹二小， 一公里范
围内还有周南中学和北雅中学等
省重点中学；另外，因为是现房，
可以让市州客户一次就能了解整
个项目，以及未来生活的全景。

澳海澜庭营销总监 黄仲乾
市州购房一直占据了长沙

商品房成交的一个较大比例，理
由很简单， 市州来省城务工、创
业、读书的人越来越多，久而久
之，这群人便形成了一个市州置
业群体。 特别是随着城际轻轨、
地铁等硬件设施建设，让省会与
市州的距离更近，投资置业省会
物业也成为一种趋势。

如何让这群人更好地了解
省会物业，本次活动通过市州购
房团形式来项目看房，直接体验
项目品质， 进而选择置业投资。
我认为这是最具实效的活动。

骑龙大街营销总监 陈聪
对于市州购买力而言，如果

投资梅溪湖板块的商业项目，骑
龙大街是不二选择。

骑龙大街是以“长沙首座国
际文化艺术商业街区”定位的项
目， 项目周边600亩文化艺术主
题雕塑公园正在如火如荼建设
中， 五星级华美达国际酒店、中
国国际影城、国美电器等知名品
牌将全线开业，为骑龙大街打造
文化艺术街区升级版提供了完
美配套。

华悦城项目营销总监 周鹏程
与地级城市相比，长沙城市

化水平更高， 经济发展迅速，有
一定经济实力的客户大多数有
进驻省城的意愿。

在对于配套优化、生活便捷
的要求提升的情况下，城市综合
体应运而生，而华悦城通过50万
m2城市综合体内汇聚的优质资
源，为长沙提供了集居住、办公、
娱乐、休闲、购物等多功能于一
体的一站式生活。

湘江风光带 记者 童迪 摄


