
工厂直购、 多款新品价格直
降60%、全场地板49元起，现场还
有砸金蛋中大奖，100台冰箱、200
台液晶电视、500台微波炉现场
送， 十四市州、 百家门店共同发
力， 三大舞台全天候不间断上演
精彩节目，这次圣象“玩大了”！

3月23日，由国家统计局中国
行业企业信息发布中心举办的
“第十七届（2012年度）全国销量
领先品牌信息发布会” 在人民大
会堂隆重举行，在发布报告中，圣
象强化木地板、 圣象实木复合地
板、 圣象实木类地板分别荣列

2012年度全国同类产品销量第一
位，至此，圣象地板已连续17年获
得强化木地板全国同类产品销量
第一名。

为了庆祝圣象地板销售17连
冠，就在这个6月，圣象地板以行
业领军品牌的绝对优势推出工厂
直供会， 势必将在这个夏天引爆
新一轮的地板抢购热潮。

圣象工厂直供会自去年举办
首届以来， 已经成为一种品牌形
象鲜明的标志性营销活动， 举办
一届成功一届， 单场人气甚至超
过家博会。

对此， 圣象地板湖南区域总
经理王彦明表示， 成功就是简单
的事重复做，圣象的“工厂直供”
没有别的秘诀， 它的核心是真正
的底价、 过硬的品质和可靠的售
后。 而每年启动的“拯救地板孤
儿”行动，也为圣象品牌形象和口
碑加分不少。据悉，圣象地板“拯
救地板孤儿”行动剑指三无地板，
提供免费维修和以旧换新，6年以
来已使数以万计的消费者受益，
在本次工厂直供会期间， 圣象将
继续“拯救地板孤儿”，为消费者
提供服务。 ■记者 张丹

去年“有大事”，今年“抢工厂”

这次，圣象“玩大了”！
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大家居

本周，“千家万户来居然
居然之家为您保驾护航”大
型活动正式进入验收阶段，
长沙居然之家将全面启动
“居然之家建材家具购物会
员保障及特惠大行动”，以工
厂价让利和大抽奖的形式结
束本季活动。截至目前，前往
长沙居然之家领取会员保障
卡及5万元建材家具补贴基
金的消费者达到近万人，千
户样板房征集也已圆满结
束， 居然之家的六项金牌服
务和千万保证金政策， 也得
到了广泛传播和高度肯定。

即日起至6月2日， 长沙
居然之家金源、高桥两店“居
然之家建材家具购物会员保
障及特惠大行动” 主题活动
将持续进行， 消费者到场即
可领取5万元建材家具补贴
基金，还可参与冲关行动，集
齐品类印章即可获赠商场大
红包， 购物总金额前三名还
将分获 iPhone5�、iPad�mi-
ni、iPod�nano，6月1日更将
开出终极免单大奖， 最高奖
项为10万元订单金额全免。
拨打0731-84329073或加入
QQ群77960790， 仍可报名
参与活动。

长沙家居建材卖场数量
众多， 尽管在服务为王的竞
争态势下， “先行赔付”、“一

个月内无理由退换货” 等条
款已经成为卖场服务的标准
配置，但实际上，这些服务条
款的内容实质和操作手法却
千差万别。 一个月内无理由
退换货， 起算期限可能存在
猫腻；送货安装零延迟，如果
没有惩戒和赔偿措施， 等于
一纸空文；先行赔付，赔付的
主体是商家还是卖场差异很
大。 长沙居然之家以千万元
保证金为基础， 所有条款均
向消费者倾斜， 涉及到赔付
事项均由卖场先行解决，一
个月无理由退换货从送货安
装起算，拖延送货一天，卖场
赔偿购物款的6‰，家具叠加
污染可以随时退换。

据长沙居然之家金源店
总经理程杰介绍，尽管“千家
万户来居然 居然之家为您
保驾护航” 大型活动已经接
近尾声， 但长沙居然之家力
推的“先行赔付”、“绿色环
保”、“同一品牌商品同一价
格”、“一个月内无理由退换
货”、“送货安装零延迟”、“三
包服务延长至三年” 等六大
服务举措及千万元保证金为
消费者保驾护航的承诺，将
永久有效， 居然之家将一如
既往本着利益向消费者倾斜
的基本原则服务市民。

■记者 张丹

“千家万户来居然”活动即将落幕
长沙居然之家惠民行动进入终极战

圣象地板“抢工厂”活动。


