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记者：你目前的心境
怎样？

殷程旭：如果说是事
业上， 我非常有信心；如
果说生活中， 我满心挂
念。

记者：挂念谁？
殷程旭： 我的家里

人。
记者：现在陪家人时

间多吗？
殷程旭： 很难说，平

均一个月能见他们一面。
记者：你认为最完美

的快乐是怎样的？
殷程旭：跟家人待在

一起。

记者：中信地产进驻
湖南长沙是如何考虑的？

殷程旭：不管是价格
洼地带来的成本优势，还
是长沙交通枢纽所带来
的区位意义，长沙是一座
即将爆发的城市。现在的
长沙应该定义为南方化
城市， 不管是空间距离、
还是心理距离，这个城市
越来越南方化，其潜力不
可估量。

记者：在南城，中信
新城又是如何定位的？

殷程旭：中信新城一
直定义为城市运营综合
性项目，我们除了要做品
质好的居住产品，现在项
目的公共建筑部分也基
本完成， 像商业部分、学
校、 自然公园等配套建
设。树立南城标杆，我们
相信，项目产品的提升与
改变，必将给片区价值带
来进一步的再提升。

… 普鲁斯特问卷
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这座华中城市越来越“南方化”
殷程旭：以央企的担当做城市运营

“从原本简单的卖房子升级
为城市运营者，湖南秀龙地产正
在步步运营。” 作为长沙金星北
板块的代表作，秀龙地产相关负
责人如是说。

5月19日，润和金泽园项目
盛大开工， 这是继润和紫郡之
后，湖南秀龙地产又一力作。

润和金泽园项目位于普瑞
大道与黄金大道交会处，与润和
紫郡项目既相互独立又相互联
系。 整个项目占地面积130亩，
总建筑面积33万平方米，三面临
街，交通便利，该项目包含多种
形式的业态， 包括商业中心、高
品质住宅等，产品设计从细节上
体现国际化居住理念，开发商本
着以人为本、 人性化的设计理
念。

随着滨水新城不断完善的
交通、市政、教育等配套，润和金
泽园项目定会再续秀龙地产热
销传奇。 ■记者 石曼

润和金泽园项目
正式开工

上周末，富基蓝宝石体育馆
内格外热闹，64组选手汇聚，争
夺富基情侣羽毛球大赛赛季最
后一轮周冠军。 经过激烈比赛，
12对球技高超的周冠亚季军进
入最后的总决赛。

据了解，总冠军的奖项直接
进行现金奖励，冠亚季军分别奖
励现金（税前）10000元、5000
元、2000元。

富基·桃园秉承“公园住宅”
与“公园生活”的人居理念，始终
践行“第六代理想人居”标准，目
前， 推出一口价4280元/㎡的
129平米超值五房可轻松满足全
家人的无忧生活。 ■记者 刘婞

富基情侣羽毛球
总决赛本周末打响

楼花SHOW
楼花档案：
名字：刘琴
身高：160厘米
体重：45公斤
星座：天蝎座
爱好：
看电影、购物、看书
QQ：782885060
所在楼盘：
北辰三角洲
本期采写 黄帅
摄影 刘丰

从刘琴的销售业绩来看，从
2011年加入该项目至今，一直荣
登项目销售冠军宝座，销售额有
超1个亿。刘琴用“挑战”两个字
给予了诠释。因为喜欢有挑战性
的工作，所以选择了销售之路。

记者：你如何能领衔于其他
置业顾问成为项目销售冠军？

刘琴：首先必须热爱销售这
份工作， 具备恒心与足够的耐
心。此外，要十分熟悉项目及项
目周边的未来规划，给客户设想
一个可见性的未来生活。

记者：你下一个挑战目标是
什么？

刘琴：我要成为北辰三角洲
未来的业主。

提升产品
是改变的重要路径

对于房地产而言， 除了
地段等一些外在因素， 对那
些占地数千亩、需要“长跑”
式竞争的项目而言， 抓好产
品品质，无疑能剑指核心。

“今年我们必须提升中
信新城的产品品质。” 显然，
接力升级长沙中信新城项
目， 是殷程旭来湘的首要任
务，对于如何解局，他更有清
醒的认知。

说实话， 深耕南城近八
年的中信新城 ，一直给长沙
人的印象是略微偏远的刚需
型项目， 这与中信地产在长
沙的雄心显然还不太匹配。

“所以，我们需要改变！”
殷程旭表示。

指着办公室摆放的项
目效果图，在中信新城项目
中心位置，正在热推的住宅
子项目———中信·凯旋蓝岸，
容积率做到了1.6，而加上已
投入建设成的山体公园，让
这一地块的实际容积率仅
为1.2，甚至可与一些别墅相
媲美。

这，就是项目品质不断寻求
改变与提升的有力佐证。

开辟新土地，做更大项目

如果说，改变、升级中信新
城是殷程旭当前在做的事情，那
么， 为中信地产寻觅新的项目，
则是殷程旭肩负的另一个重要
使命。

“未来2至3年内， 我们要拓
展更大项目。一要树形象，选取核
心地段，打造品牌标杆；二要担
当，作为央企，社会责任始终坚
守，走城镇化建设道路，围绕在长
沙市周边打造城镇化样板。”

殷程旭的底气来自于他的
老东家中信集团， 在采访中，他
花了十多分钟的时间介绍集团
实力，就像心中打着腹稿，对集
团涉及的行业领域如数家珍。

显然，殷程旭落脚点在领域
间的协同发展，这样一家金融与
实业并举的大型综合性集团，金
融涉及银行、证劵、保险、信托、
基金等领域，如何有的放矢结合
实业部分做大集团，成为每一个
“中信人”共有的目标。

而，这也成为殷程旭清晰勾
勒未来蓝图的有力后盾。

带着“中信地产子公
司中最年轻董事长”光环，
帅气、专业、职业化，这是
短短一个小时的采访中，
殷程旭给记者最强烈的印
象。

正如中信新城， 这个
在“长沙向南”融城格局中
的航母级明星项目， 开启
了湖湘巨大的期待。

“我们需要改变。”指
着办公室的项目效果图，
殷程旭语气坚定。 在他的
描摹中， 一个新城升级发
力的宏大梦想， 也隐隐跃
然纸上。

中信新城， 这个已经
运营了8年的项目，将以何
种姿态脱颖于激烈的长沙
房地产市场？

对于殷程旭和中信新
城来说，接下来，这，是一
道必考题。

■记者 黄帅

中欣国际展示中心
本月28日绽放

继5月16日喜封金顶之后，5
月28日中欣国际又将迎来展示中
心的盛大开放。届时，中欣国际作
为省府板块纯正5A写字楼将首
次公开亮相星城， 揭开中欣集团
14年倾力打造的商务领航之作的
神秘面纱。

据悉，5月28日，不仅可以见
证中欣国际展示中心的盛大开
放， 还可以亲历中欣集团与国际
一线品牌物业公司世邦魏理仕的
签约仪式， 中欣国际将为业主们
提供全方位的五星级物业服务。

作为中欣集团2013年的重磅
之作， 中欣国际荣居省府轴心、融
城核心，左倚湖南省政府，右临天
心区政府，未来将有32家省直属厅

局单位搬迁至此，可以预见，不久
的将来， 长沙乃至湖南的首席中
央政务区将在此形成。

交通便利令中欣国际优势
突显。项目地处芙蓉南路，居于
地铁1号线旁， 多重立体交通环
绕，交通方便快捷。而在建筑设
计上， 中欣国际更是独具匠心，
9.6米奢华挑高大堂， 稀缺绿色
空中花园，9台芬兰通力电梯，
171㎡∶1的超高车位配比。 种种
细节的精雕细琢，无不体现中欣
国际“标配即顶配”的品质高度。

“中欣国际，仅为中心人物。”
项目负责人透露，200-1600㎡
轨道商务空间产品， 目前最高优
惠达60万元。 ■记者 石曼

聊及中信新城的未来，殷程旭信心满满。 摄影记者 刘丰

… 在现场


