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金融

近日， 笔者从东风裕隆获悉，
备受关注的全新纳智捷 大7�MPV
现已正式到店， 可接受消费者预
订。 纳智捷 大7�MPV预售车型价
格分别是：精英型19.8万元、商务
型21.8万元、豪华型23.8万元、行政
型26.8万元、旗舰型27.8万元，共有
法瓷白、钛金灰、宝石黑三款颜色
供消费者选择。来馆订车即可获得
精美车模礼品。据了解，湖南纳智
捷 大7�MPV即将于5月29日正式
上市。

作为纳智捷今年推出的首款
全新产品，大7�MPV定位“智慧 商
旅”， 将成为满足商务人士进行社
交维系和尊荣接待的可靠座驾。随
着纳智捷 大7�MPV的加入， 将带
给MPV市场一款真正意义的充满

无限可能的绝对多功能MPV车
型。

纳 智 捷 大 7� MPV 提 供
4845mm*1876mm*1768mm的充
盈尺寸，在纳智捷“智慧飞翼”的家
族特征统率下，外观大气稳重又不
失时尚气息。精致细长的飞翼式水
箱护罩、前卫晶钻头灯、一体式对
开门把手、隐藏式排气管等细节都
体现了这款MPV车型无处不在的
尊贵气质。

在内饰方面， 纳智捷 大 7�
MPV拥有超越一般MPV车型的
豪华的内饰风格， 车内座椅均采
用真皮材质，驾驶座附带8向电动
调节功能，同时带有记忆、电动腰
靠及按摩功能，第一、二排均配有
同级车独有的“蝴蝶式包覆头

枕”， 驾乘舒适性得到有效提升。
此外，7支高保真 JBL扬声器配合
10.2寸超大液晶屏幕， 也使驾乘
者能够在旅途中随时享受强大的
视听飨宴。

智慧科技永远是纳智捷品牌
引领市场的独特优势。纳智捷大7�
MPV以“双SIM卡无限智慧系统”
为前后排乘员分别提供截然不同
的社交环境。 纳智捷大7�MPV把
前排空间赋予朋友聚会、 家人出
行的宜家需求， 搭载的THINK+
车载信息系统带来影音娱乐、电
话通讯、卫星导航、行车安全等多
方面服务， 为家庭使用者提供超
越同级别车的智慧豪华新感受。
后排空间则完全提供极具商务气
息的科技配置功能， 同时， 大7�

MPV为后排乘员提供一套车载
Android系统的“无缝智慧系统”，
提供3G网卡的WIFI热点随时接
入，网页浏览、QQ聊天、股票交易
信息查询、 电话会议、office软件
浏览、PPT方案等多种商务办公配
置，同时“随身邮”功能能够在旅
途中随时让车主收发邮件， 让商
务信息沟通无损， 满足车主宜商
的实际需求， 成为商务人士真正
的移动办公室。

在 动 力 方 面 ， 纳 智 捷 大
7MPV搭载了高科技轻量化材质
所打造的全铝合金 2.0L� MEFI�
Turbo发动机，为驾驶者提供充足
的动力输出。 纳智捷 大7MPV将
采用由国际大厂Garrett专门所开
发调校的全新五速手自排变速箱，

其小型化和轻量化的双重优势也
将使操作更加舒适顺滑便捷。悬挂
方面， 纳智捷 大7MPV将采用前
麦弗逊后LB扭力梁式后悬挂的悬
挂组合，将创造出足以媲美欧系车
型的完美路性，将为驾乘者提供极
佳的操控感受。

随着大7�MPV的陆续到店也
加快了这款车上市的脚步，相信随
着纳智捷 大7�MPV的加入， 将以
独特的智慧科技为追求真正多功
能用途的消费者带来满足实际需
求的全新选择， 成为MPV市场智
慧时代的全新开拓者。

国际车展1楼B05展位， 纳智
捷天顺阳光汽车生活馆，纳智捷东
辉汽车生活馆，纳智捷裕麓汽车生
活馆，期待您的到来！

纳智捷大7�MPV正式到店全面接受预订预售价19.8-27.8万

… 经济信息

本报讯 日前，中国民生银行
私人银行与法国庞洛公司在北京
签订战略合作协议书， 开展更加
深远的合作， 这也是我国企业首
次与法国庞洛公司开展长期合
作， 不仅为南极旅行掀开了全新
篇章， 也是民生银行非金融业务
的创新之作。

据记者了解，本次活动的主
题为“走向海洋·探巡南极”，旨
在通过强强合作，拓宽民生私人
银行非金融业务之“旅行家”系
列服务范围，充分发挥庞洛拥有
六星级游轮的优势，让民生贵宾
在舒适的环境中游览南极。此举
将目前南极最顶级的游轮引进
到中国，为所有民生银行的客户
提供最周到、细致的非金融系列
服务。

民生银行行长助理李彬明
确表示：“这是民生私人银行业
务发展的重要里程碑，是民生私
人银行迈向国际化，提供全球服
务合作的新起点。希望民生私人
银行的服务能与客户、合作伙伴
一路相随， 缔造高品位财富人
生。”

2013年，民生私人银行非金
融业务之“旅行家”服务开启南
极之旅，与国内众多南极行不同
的是，这是依据民生客户的实际
需求设立的“专属定制旅行”，真
正将私人银行服务的红地毯铺
到南极，本次活动选择的法国庞
洛公司拥有目前往返南极最新、
最大、最豪华的游轮，这艘专为
极地旅行设计的游轮，达到了顶
级舒适标准，不仅能够在自然条
件极端的南极地区安全航行，还
能让乘客享受到五星级的环境
和服务。尊享奢华体验、坐拥舒
适雅致环境、享受法国人引以为
傲的餐饮……一切的选择旨在
为客户提供卓越、贴心的服务。

■记者 梁兴 通讯员 谭盛中

破解小微企业融资难题
民生“城市商业合作社”遍地开花

民生与庞洛合作
引进南极顶级游轮

银行已推出不少创新贷款产品，来解决小微企业融资难题。 （资料图片）

长沙清洁行业合作社

4月， 民生银行河西先导
区支行携手长沙市清洁行业
协会召开了长沙市清洁行业
协会第一次大会。会员当场签
字同意各项章程，并表示会严
格遵守城市商业合作社章程。
会议选举产生了合作社第一
届合作理事会成员。长沙市清
洁行业合作社成员表示，长沙
市清洁行业合作社将在中国
民生银行的大力支持下不断
发展，着力打造公平、互赢的
清洁行业氛围。

记者通过采访得知， 民生
银行的城市商业合作社是将松
散的小微客户整合成一个有组
织的联合体， 是民生银行小微
企业金融服务的重大创新。合
作社的成员通过该组织享受民
生银行的综合金融服务。 通过
小微企业之间的联系、 交流与
合作， 使小微企业在抱团发展
的同时，创造多赢局面。

宁乡商贸流通企业合作社

5月，宁乡县12家行业协会
会长和秘书长以及企业代表共
40人出席了宁乡县商贸流通企
业商业合作社成立大会。 与会
人员表示， 城市商业合作社模
式是商务局和民生银行探索中
小企业融资的最有效的组织形
式， 鼓励12家行业协会会长积
极行动起来发展会员。

所谓城市商业合作社，是
由民生银行首创的小微企业增
值服务平台， 由多家会员企业
组成。 该模式一改过去传统的
融资担保、互保模式，借款人交
纳保证金并承担有限责任，可有
效避免企业互保链风险。有这样
的土壤和条件，相信城市商业合
作社一定会在宁乡这片热土上
如雨后春笋般生长壮大。

株洲农业产业化合作社

5月，由株洲市相关部门牵

头， 民生银行株洲支行举办了
“株洲市农业产业化城市商业
合作社成立大会”。民生银行株
洲支行工作人员给大家做合作
社服务内容及互助基金政策宣
导， 详细介绍互助基金运作模
式，准入退出标准，风险防控措
施，贷款操作流程等，并耐心地
解答参会人员所提出的疑问，
消除大家心中的疑惑。

据记者了解， 民生银行的
合作社对破解互保、 联保危机
等起到一定推动作用。 湖南自
互保危机出现后， 部分企业受
到重创，企业信誉骤降、资金链
断裂， 这些问题严重阻碍企业
发展。 而民生银行这种合作社
模式是促使企业自我增信的一
种方法，银行更加放心授信。

衡阳医疗器械行业合作社

5月，衡阳市医疗器械行业
协会成立大会暨中国民生银行
衡阳市医疗器械行业协会互助

合作社筹备大会召开。 衡阳市
医疗器械行业协会领导以及相
关会员单位共计109人参加了
此次筹备会议。

到会的单位对民生银行商
户合作社互助合作基金产生了
浓厚的兴趣， 提出了各自的疑
问， 衡阳分行营业部小微客户
经理李萱一一做出解答。 她表
示， 合作社模式将互保的风险
分解，从企业角度来说，担保风
险在可控范围内， 防止一家公
司出问题而将其他联保互保公
司一起拖垮；从银行角度来看，
将有限资金集中起来， 能够给
予银行资产安全的保证。

近年来， 资金问题成为
小微企业生存与发展面临的
突出问题。由于资金紧张，部
分企业生产出现经营困难，
个别企业甚至出现资金链断
裂、企业主跑路的现象。

为此， 湖南省政府携手
省内各大金融机构制定了一
系列政策帮扶小微企业。其
中， 较有特色的当属民生银
行首创的城市商业合作社模
式， 该模式有效地缓解了小
微企业融资难题。

湖南省内不少金融专家
对此表示肯定。有专家认为，
这种模式有助于分解银行的
贷款风险，突破融资瓶颈，使
银行与企业双赢。

■记者 梁兴


