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全国首家制冷科技体验馆长沙开业
格力董明珠：这只是一个起点

国际领先产品亮相湖南

格力电器是中国空调
行业中拥有专利技术最多
的企业。日前，格力电器公
布2013年一季报，一季度实
现营业总收入222.93亿元，
同比增长10.98%；实现归属
上市公司股东净利润13.41
亿元，同比增长14.27%。

位于长沙市万家丽中
路，占地面积1200平方米的
格力制冷科技体验馆是格力
所有领先科技的一个展示平
台。体验馆分为A、B两个区，
共有8大主题展区。

同时，格力的四款国际
领先技术制冷产品首次亮
相湖南，分别是全能王系列i
尊空调、全能王舒尊空气能
热水器、全能一体机、全球
首台高效直流变频离心机。

开体验馆科普制冷知识

对不少市民来说，空调
并不陌生，但空调对节能减
排的贡献有多大却不甚明
了。而体验馆的开业无疑成
为更多市民获取制冷知识
的一个窗口。

格力电器董事长董明
珠对体验馆有更大的期望，
她表示：“通过体验馆来展
示我国科技进步的力量，同

时也是在展示中国不只是一个
代工的制造大国， 也是一个有
科技力量的制造强国， 这是我
的一个愿望； 第二个愿望是让
更多的孩子坚定以后要追求中
国梦， 不是追求个人财富的多
少， 而是追求对社会人类的奉
献事业。”她介绍，格力全国首
家顶级制冷科技体验馆落户长
沙，其他省会也将陆续建立。

湖南还将开店18家

“现今企业之间的竞争已
经不再局限于单个产品和品牌
之间， 而是包括上下游在内的
全产业链的竞争。”董明珠说。

格力首创全球专卖渠道模
式， 目前专卖店已超过15000
家， 贡献了全年60%以上的销
售额， 而格力制冷科技体验馆
的建立是其全球专卖渠道模式
的一次蝶变和创新。“全球专卖
渠道模式是未来发展方向，体
验馆则是这一模式的创新和挑
战。”湖南格力空调总经理姜北
说。

湖南格力空调副总经理张
平介绍：“今年湖南预计开18家
500平方米左右的旗舰店或中
央空调体验店。”同时，格力制
冷技术体验馆还成为湖南大
学、中南大学、长沙理工大学的
见习基地， 成为湖南最大的暖
通教育基地。

5月11日，格力空调掌
门人董明珠来到长沙。被
外界称为“铁娘子”的她，
一改工作中的雷厉风行，
和蔼地回答记者提问。

谈“中国梦”
“全世界70亿人都用

格力空调， 这就是我的梦
想。 梦想就是不断给自己
提出更高的标准，2015年
到2018年之间， 格力电器
要达到2000亿元的销售目
标。”

谈电商
“我觉得天空和陆地

是并存的。我们会考虑，但
那是下一步要考虑的问
题。第一要素，是保证产品
的品质、质量和服务，这就
是我们的选择。”

谈接班人
“2010年当总裁的时

候，我头脑里所想的第一件
事就是要培养接班人，现在
心中已有人选。等我退休的
时候，你们就知道了。”

谈偶像
“大家只是把对格力

产品的尊重转移到我身上
来了， 我成了格力产品的
代言人。 我认为我只是一
个普通人。”

… 对话董明珠

5月11日，全国首家顶级制冷科技体验馆在长沙揭开神秘面纱，这
是格力电器首次对外公开其全系产品链的完整布局。体验馆的揭幕，也
标志着格力电器连锁专卖渠道的蝶变。 ■记者 杨迪 信用卡也可转账，出国留学全程无忧

中行湖南省分行举行“普及金融知识万里行”活动

随着福彩事业的不断发展，
网点即开票也越来越受到彩民朋
友的喜爱。 它种类丰富， 玩法多
样，趣味性强，即开即奖，给彩民
朋友们带来一个又一个新体验。
现在我们就来盘点一下4月份我
省网点即开票销量前十的票种。

1、 百发百中———点球大战，
面值5元，头奖20万元。亮点：首次
使用竞猜游戏， 平均每3.12张彩

票中有一张中奖彩票。
2、好运十倍，面值10元，头奖

40万元。亮点：采用了经典的对数
字玩法，而且是“一对多”，有多次
中奖机会。

3、争分夺秒，面值2元，头奖5
万元。亮点：用赛车计时用的秒表
作为玩法区， 奖符用秒表上的数
字体现赛车时争分夺秒的气氛。

4、幸运殿堂，面值20元，头奖

100万元。亮点：新近上市的又一
款可冲击百万大奖的票种， 共有
21次中奖机会。

5、网鱼高手，面值10元，头奖
25万元。亮点：较完美地还原了热
门电子游戏“捕鱼达人”，带彩民
们遨游海底世界。

6、存钱罐，面值5元，头奖10
万元。亮点：奖级九等，共有8次中
奖机会。

7、红楼探秘2，面值20元，头奖
100万元。借助《红楼梦》的场景，整
张票面好比一张游览图， 按照刮开
区标示的数字前进，如玩跳格游戏。

8、快乐生肖-祥蛇献瑞，面值
10元， 头奖30万元。 亮点：12个奖
级，6个刮开区极具趣味性，16次中
奖机会，平均不到3张票就会中出一
张。

9、龙腾盛世，面值20元，头奖

100万元。亮点：彩票设计大气，颜色
典雅别致；中奖花样繁多。

10、美梦成真，面值2元，头奖8
万元。亮点：寓意吉祥，玩法简单，中
奖机会多。

我省4月网点即开票销量前十票种盘点

5月11日，格力空调掌门人董明珠来到长沙，见证全国首家顶级制冷科技体验馆开幕。

本报讯“如果是今天以前，这问
题我肯定答错了。”挥舞着手上的一个
小纪念品， 张阿姨兴奋地说，“原来我
以为信用卡只能用来消费， 但是现在
中国银行发行的长城信用卡， 竟然可
以转账或者用于日常结算！”

在中国银行湖南省分行营业部，
为吸引更多人参与“提升信用品质普
及金融知识”活动，工作人员专门设
置了有奖问答环节。他们设计了数十
个金融常识问题，客户从提问箱中随
机抽取作答，只要回答正确，就能得
到一份精美的纪念品。

“客户对有奖问答活动很感兴
趣，参与的积极性蛮高的。”中行湖南
省分行营业部负责人告诉记者：“即
使客户答错了，我们也会对相关知识
做进一步的解释。 就算没拿到小礼
物，也能长知识，而且印象深刻，不会
再犯这一常识性错误。通过这种方式
普及常识，效果比以往好很多。”

除了面对普通市民开展金融知
识普及活动，中行还针对企业客户开
展了一系列活动。“对普通民众来说，
了解一些金融常识是必要的。广大企
业客户则需要学习更专业的金融知
识。了解专业金融工具和产品的概念
及具体应用， 对于企业客户大有好
处。” 中国银行湖南省分行公司部负
责人表示。

随着人们生活水平的不断提高，
出国留学、旅游的人越来越多，对国
际金融服务的需求亦与日俱增。作为
专业的国际金融服务提供者，中国银
行在“普及金融知识万里行”活动中，

对此进行了重点宣传。
子女的教育， 历来是家长最为

重视的问题， 越来越多的家长将孩
子送到国外深造， 期望孩子将来成
为国际化人才。出国留学，当然需要
金融服务， 从学校报名、 到申请签
证、再到行前准备、抵境、境外留学
生活、最后到学成归来，每个阶段都
与银行息息相关。

在宣传现场， 中行湖南省分行
个金部相关负责人告诉记者， 中国
银行湖南省分行拥有全省70家专业
的出国金融服务中心、 近千人的专
家队伍及近400个营业网点，可提供
代开海外账户、国际电子借记卡、国
际信用卡、 出国留学贷款、 海外网
银、留学保险卡、中银全球理财、个
人结售汇、汇出（汇入）汇款、个人光
票托收、外币兑换、旅行支票、外币
携带证、速汇金、个人保函、境外贵
宾专属理财等多种服务产品， 满足
所有客户的出国金融需求， 真正做
到“中行相伴，全程无忧”。

■记者 梁兴

本报5月11日讯 近日， 省委常
委、省委政法委书记孙建国率“转作
风、解难题、抓关键、见实效”工作组
在郴州调研时强调， 要把服务的重
点放在解难题上。

工作组实地考察了桂阳县、嘉
禾县和郴州高新技术产业园区龙潭
优烟基地、银星有色冶炼、城乡公交
和供水一体化工程、坦塘工业园、荫
溪新农村示范村、湘能华磊光电、格
瑞普新能源、 台湾工业园等17个在
建项目和重点企业， 逐一了解建设
进展、发展经营情况和存在的困难。

对桂阳县依托龙头企业和本地
资源大力发展循环经济、嘉禾县统筹
资源推进城乡公共服务一体化等作
法，和郴州市承接产业转移、狠抓重
大项目建设的举措，孙建国给予充分
肯定。他要求，各级党政机关要迅速
贯彻省委、省政府的部署，把转变作
风、服务基层、解决经济运行中的突
出问题作为中心任务， 集中精力，深
入一线，狠抓难题解决，推进项目建
设。在重点问题协调会上，工作组对
企业提出的具体问题一一梳理研究，
孙建国要求建立工作台账，统筹各项
资源，逐一拿出解决方案，全程跟踪
督办，逐项落实，见到成效。

■记者 何淼玲 通讯员 施泉江


