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此前传出“亨氏”、“旭贝
尔” 等品牌的以深海鱼类为主
要原料的鱼泥、 鱼酥罐装样品
检出汞含量超标的消息， 这让
喜欢给宝宝吃辅食的妈妈们心
里很不畅快。

目前，这些公司都发出了公
告紧急召回问题食品，并接受退
货服务。而且长沙的妈妈们也不
用担心再买到问题产品了，因为
市场上的问题产品都下架了。

长沙亨氏金枪鱼泥已下架

4月30日，有媒体报道称，在
近期国家食品安全风险监测中，
标称“亨氏”、“旭贝尔”等品牌的
23份以深海鱼类为主要原料的
样品有汞含量超标情况。

记者走访长沙的母婴店、超

市发现， 销售的婴幼儿辅食中，
多数以米粉类为主，鱼泥等产品
并不多，而亨氏等品牌的“问题”
婴幼儿鱼酥、金枪鱼泥辅食产品
已经不见踪影。在芙蓉广场的家
乐福超市，售货员说金枪鱼泥产
品已于前两天下架了。

此外，记者搜索京东、当当
等电商网站发现，问题产品已不
见踪影。就连淘宝上的店家也表
示亨氏金枪鱼泥暂时缺货。

部分企业启动召回

对于此次汞超标事件，国家
食品安全风险评估中心表示，经
科学评估，此次超标食品不会对
婴幼儿健康造成影响，“但对发
现汞超标的产品和企业要严格
依法查处。”

对此，问题企业已经发出了
召回声明。记者在亨氏官网上看
到，4月30日，亨氏(青岛)食品有
限公司发布公告，称其品一款瓶
装“金枪鱼泥”的5个批次中部分
产品汞超标， 生产日期分别是
2013年1月20日、1月30日、3月2
日、3月17日以及3月28日。

而“旭贝尔”品牌产品的生
产厂家江苏盐城富通食品相关
人员表示，该公司生产的深海金
枪鱼营养鱼肉绒，批次为2012年
9月8日的测出汞指标超标。

5月1日，该公司一位朱姓负
责人表示，虽然按要求企业只需
要召回问题批次的鱼泥，但公司
决定将生产的鱼泥产品全部召
回，待自检安全无误后，再重新
上架销售。

■记者 侯小娟

去年，西湖龙井头茶尚未上市之前，500克西湖龙井头茶在一次预售义卖会上即拍出了18万元的价格。
行内人却指出，每年在春茶开采前，都会有类似的西湖龙井新茶拍卖活动，这实际上就是自娱自乐，只是为
了当年的茶市预热，拍出的价格也不能反映市场的真实情况。

这些年来，各种类型的茶叶都已被“爆炒”了一遍。从安溪铁观音，到武夷大红袍，从云南普洱到西湖龙
井。在“爆炒”中，无数个创富神话也就此诞生。不过，茶叶界今年已经有了共识：动辄几十万元的天价茶今
年不会出现。在省茶叶协会秘书长黄德开看来，茶叶价格已经开始了理性回归时期。

采访中，不少生产者和经营者的言谈也都在传递一个信息，茶叶市场在经历了多年的炒作之后，开始回
归理性，企业要想赢得市场，只有一条路可走，那就是重视产品的质量和信誉。同时也都明白了一点，真正喝
茶的还是普通老百姓。目前，高档礼品茶的遇冷，中低档茶的价量齐升就是最好的印证。 ■记者 杨田风

高价茶预订量降7成
高端茶行欲转行

清明节过去快1个月了， 按照往年的行情， 这个
时候， 古丈县叶兰茶厂的明前茶基本都被抢完了。但
是今年，明前茶销路却不是很好，有些甚至还在厂里
囤着。说起今年的销售情况，古丈县叶兰茶厂的销售
顾问喻明贤向记者说了四个字，“一反常态”，“去年的
明前新茶还在茶树上就被预订一空，但今年这种状况
并没有出现。”

5月2日， 第八届湖南茶文化节在省展览馆开幕，
湖南、云南、福建等342家茶企参展，接受采访的展位
负责人大多表示，今年开春以来，高价茶的销售量明显
下滑，中低档茶品却价量齐升。

■记者 杨田风

茶企预订量降7成

古丈县叶兰茶厂主要是
加工毛尖茶， 今年是首次参
展茶博会， 带了八个级别的
毛尖茶， 最便宜的为80元 /
斤，最贵的明前茶为1980元/
斤 。“主要是通过展会做推
广。”公司销售顾问喻明贤介
绍，往年，品质较好的明前
茶经常是还没采摘下来就
都“名茶有主”，几乎都是被
企业单位、政府部门等提前
预订的，有时甚至前一年就
预订了。 说到今年的情况，
喻明贤则是一个劲地摇头。
据其介绍，目前湖南的新茶
采摘还没结束，上市的主要
是一些明前茶。 今年天气适
宜， 茶叶产量会大幅增长，不
过销售却不容乐观，“预订量
降低了7成”。

这与今年宏观经济形势
不乐观以及三公经费收紧、
公务采购减少有关，“高档礼
品茶完全被打入冷宫。”喻明
贤说道。

茶博会只是茶叶销售行
业的一个缩影。 长沙街头的
茶行也都在唱衰销量， 奇怪
的是， 销售价格并没有应势
下降。

“降价也没用，根本没人
来买。” 长沙芙蓉路的湖湘茗
茶行相关负责人李玉春坦承
“生意有些做不下去了”：4月
下旬连续5天没有开张， 这在
他开店11年来史无前例；去年
一年纯利润有一二十万，但今
年这几个月，基本只能保本。

李玉春对记者表示，以前
店里的利润来源就是高档礼
品茶，都是政府部门、企业等
大批量采购，今年以来，这类
顾客大幅减少。云南普洱、君
山银针、 安化黑茶等两三千
元一斤的茶几乎无人问津。
据其介绍，目前，店内卖得好
的主要是新上市的绿茶，价
格两三百元一斤，“这些几乎
没利润可赚。” 李玉春说，做
到今年底，就准备改行了。

中低端价格销量齐升

“一些名优产品的零售

价虽然没变化， 但茶叶收购
价是有所下降的。”湖南茶叶
研究所所长包小村接受记者
采访时表示。

湖南省老茶人生态有机
茶有限公司是一家做茶叶出
口加工的企业，该公司出口茶
叶的50%要赶在春茶上市时
采购充足。连续五六年，春茶
的收购价格节节攀升，但是今
年情况正在发生变化。据公司
相关负责人介绍，毛尖、龙井、
白茶等高档茶，收购价比去年
下降了5%左右。

与此对应的是， 中低端
大众茶价格比去年还有所增
长。包小村介绍，如白沙溪、
怡清源等主打品牌的价格
基本没有降价，虽然中高端
产品销量减少，但中低端价
格、销量齐升 ，企业总收入
基本还是持平的，“毕竟需
求还在， 价格上涨主要是人
工、 农药化肥等成本增加所
致。”

茶商转型，收藏趋冷

有商家表示， 由于高端
礼盒滞销、单位团购锐减，高
端茶遇冷且价格趋降， 不少
茶商为迎合消费市场的变
化， 开始在包装上走平民路
线， 今年主推精简包装的中
端茶。

湖南中茶安化茶厂湖南
总代理彭接班已经做了 30
年茶生意， 去年他囤了价值
100多万元的黑茶， 今年的
囤货减半。“今年中高端茶叶
的批发量下降了80%。”彭接
班说， 公司目前正在酝酿转
型， 下一步将逐渐走中低档
路线。

在彭接班看来， 销量下
降，除了宏观经济、中央政策
这些大背景外， 还有一个原
因就是，藏客渐渐饱和，收藏
量随之大幅减少，“不少藏客
此前收藏的都没有出手，加
之这两年的价格渐渐趋于理
性， 收藏的积极性也就跟着
降低了。”据其介绍，藏客这
一块占到了30%的市场，自
然也大大拉低了市场的整体
销量。

别过度追捧“高价茶”

婴幼儿辅食汞超标
长沙亨氏金枪鱼泥下架

5月2日，湖南省展览馆第八届茶文化节现场，高价茶遇冷。 记者 杨田风 摄

亨氏客服向记者表示， 消费者可将批次内的产品、 连同联系方
式、购买地及银行账户信息直接寄往亨氏（青岛）食品有限公司，公司
将在收到产品后一周内办理退款手续，并承担邮寄费用。如果可以提
供购买小票，将按照购买价格赔付，如果不能提供小票，将按照建议
零售价赔付，如瓶装的是8.8元/瓶，套装（金枪鱼泥+三文鱼番茄泥+
胡萝卜鱼肉泥）的是23.8元。

邮寄地址： 山东省青岛市新黄岛区北京路360号； 邮编：266431；
收件人：消费者服务部
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没有小票
也可要求退款


