
作为继SRX成功破冰豪华
SUV市场之后， 凯迪拉克品牌再
次出击国内豪华车主流细分市场
的重量级产品， 凯迪拉克XTS在
全国上市后就受到广大消费者的
高度关注与青睐。3月23日， 凯迪
拉克XTS在湖南区域上市， 湖南
的第一批凯迪拉克XTS车主也在
现场亲手接过经销商负责人手中
的钥匙。

在上市发布会现场， 上海通
用售后服务总监李东敏表示：“在
充满传奇色彩的110余年历史中，
凯迪拉克品牌始终恪守传承与创
新，成就了众多经典和荣耀。作为
对品牌百余年创新精神的全新演

绎，凯迪拉克XTS融汇了引领时
代的设计与科技，专为推动时代
前进的‘创新中坚人士’打造，辉
映他们的个人风范和创新精
神。”

据了解，凯迪拉克XTS拥有
2.0T、3.6L两种动力五款车型，有
五种车身颜色和两种内饰颜色
可供选择，价格区间为34.99万元
~56.99万元。作为一款瞄准中级
豪华轿车市场的全新车型，凯迪
拉克XTS创新引入多项前瞻技
术，开创细分市场先河，以创新
科技体验在豪华车市场树立全
新美式豪华风范。

■记者 陈龙
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“百万红利”，重在实在

近年来， 车市从井喷逐渐
走向微增长， 但各大车企都不
曾放弃中高级车市这一“兵家
必争之地”，在这种越来越激烈
的竞争中， 凯美瑞也一直保持
较好成绩。 随着百万销量的达
成，规模效应愈加明显，为消费
者带来实在的“百万红利”。巨
大保有量实现研发和制造成本
分摊最大化，提升成本竞争力，
使其能以更高性价比让消费者
直接受益。同时，巨大的保有量
也使保养和维修成本更亲民。
有业内专家表示， 凯美瑞的最
佳购买时机已然到来。

随着汽车消费观念日趋成
熟与理性， 中高级车已经渐渐

褪去“身份与地位象征”的外
衣， 回归到代步工具这一本
质诉求， 汽车消费观从“面
子”为主的感性消费，逐渐转
向更重“里子”的理性、务实
消费。 凯美瑞也顺应了这一
消费演变趋势， 让消费者在
庞杂的技术参数前不再迷
失， 在密密麻麻的配置表上
不再纠结。 广汽丰田汽车有
限公司执行副总经理冯兴亚
表示凯美瑞将一直秉承“一
台适用、实用、好用的车”的
理念。

凯美瑞2013年增值版打
造“最高性价比”

为答谢消费者多年来对

凯美瑞的信赖和支持，广汽丰田
重磅推出凯美瑞“2013款增值
版”。 凯美瑞2013款增值版在保
持原有品质不变的同时，新增了
一系列配置与价格的搭配，为消
费者带来更多的选择。2013款增
值版2.0E精英版售价为人民币
17.98万元，2.0G舒适版售价为
人民币18.98万元， 而2.5G舒适
版售价为人民币 20.98万元。价
格与配置的多样化搭配，为中高
级车消费者提供了更多的选择
空间。

本次凯美瑞2013款增值版
一方面保留了第七代凯美瑞的
均衡、领先优势，另一方面继续
发掘经济、安全、舒适的“实用价
值”，打造出“最高性价比”，为消
费者提供物超所值的体验。

畅游春天，满意随行。东风风
神2013春季服务双周活动将于3
月25日-4月10日在全国270家专
营店及340家二级网点全面拉开
帷幕。据悉，活动期间，到店顾客
可享受免费的专业车辆检测和车
主课堂服务， 还可获得东风风神
爱车专业养护精品促销优惠。特
别值得一提的是， 东风风神还特
意安排了“新交规趣味活动”，邀
请专业人士为车主讲解新交规。

偏远地区的车主也不用担心，东
风风神将提供上门服务。

专业讲解 趣味活动让您全
方位了解新交规

“史上最严格” 新交规的实
施， 让不少车主一不小心就被扣
分、罚款。本次服务活动，东风风神
为车主专设“新交规”单元，以趣味
活动的形式让车主轻松了解新交
规。 到店顾客可现场倾听专业解
析新交规，通过答题挑战环节，进

一步加深对新交规内容的了解， 还有
机会赢取 50元工时费代金券等精彩
好礼， 并可免费获得内容包括新交规
解读及安全驾驶知识的关爱手册。跟
随父母到店的小朋友， 可获得东风风
神为之精心准备的一套印有新交规内
容和儿童交通安全常识的趣味飞行
棋，从小培养安全意识。

26项免费检测让您与爱车畅游
春天

本次春季服务活动中，东风风神

为客户车辆免费提供26项检
测，内容涵盖外观检查、车身内
外检查、车辆底部检查、发动机
舱检查四大方面， 从大部件到
小细节都给予详尽的检测，让
车辆在经历春节期间高强度使
用之后得以全面检修， 确保安
全， 以便在这个春天能与家人
和朋友畅意出游。

二对一服务 是否“满意到
家”您来评

本次春季服务活动，东风
风神特别推出二对一服务，凡

到店的新老客户均可享受东风风
神专营店销售顾问和服务顾问提
供的购车前、中、后三阶段无缝对
接服务。顾客在购车每一个环节中
的疑问都将得到最全面最细致的
讲解， 享受东风风神的体贴关怀。
是否真的“满意到家”，全由客户评
价，这些评价将会作为东风风神专
营店售后“服务达人”的重要评选
依据。

据悉，来店客户将有机会获得精
美礼品，同时活动期间到店顾客还可
参与幸运抽奖活动。

东风风神春季服务将启幕 畅游春天约您来

3月23日东风雪铁龙C4L百
米冲刺挑战赛在星沙松雅湖试
驾基地圆满落幕。虽然经过一夜
的暴雨侵袭，比赛场地上有大面
积积水，但即使是这样的条件，也

吸引了百余位车友们到场挑战。
奔 驰 C63AMG、 保 时 捷

Boxster、 宝马M3、 奥迪A8L3.
0T， 宝马730i等百万豪车云集，
大有顶级车展的阵势。 而他们的

挑战车辆就是东风雪铁龙C4L，作为
一款售价12.34万-18.99万的中级
车， 能够吸引百万豪车前来挑战，从
一个侧面说明了C4L的不俗实力，其
搭载的1.6THP涡轮增压发动机由法

国PSA与宝马合作研发， 连续6
年获得“国际年度发动机”大
奖，全球销量过百万。

虽然在比赛中以微弱劣势
惜败于奔驰C63AMG， 但是在
与一辆宝马M3的“百米冲刺”
比拼中，C4L的完美发挥让百万
级别的M3尝到了失败的味道，

引起了现场极大的欢呼。而在与同级
别的别克英朗GT、一汽大众速腾、福
特福克斯等竞品的比赛中，C4L取得
了完胜的成绩，足以证明在同级别车
中的王者地位。

近期在网络上红遍星城的90后
“征婚姐”作为特邀嘉宾也来到活动现
场，与车友们进行了百米冲刺PK。

东风雪铁龙C4L百米冲刺挑战赛长沙站圆满落幕

经济信息…

“2013款增值版”惊艳面市
广汽丰田凯美瑞挺进百万辆俱乐部

凯迪拉克XTS登陆长沙

自去年10月12日武汉车展
正式上市后， 纳智捷MASTER�
CEO就一直备受公众期待。3月
24日，该车终于亮相湖南，并在纳
智捷长沙东辉汽车生活馆内为我
们带来了一场精彩的饕餮盛宴。

作为东风裕隆的开山之作，
纳智捷 MASTER�CEO�定位于
高端商务座驾， 重点打造“头等

舱”式的后排专属空间，整车后
排只有两个座位，并且空间完全
独立。 据悉， 纳智捷MASTER�
CEO�共两款车型，其中，行政版
售价39.8万元， 旗舰版售价41.8
万元。目前，MASTER�CEO需要
预订， 定金为5万元， 提车周期
2-3个月。

■记者 刘宇慧

纳智捷MASTER�CEO
东辉店接受预订

3月23日,长安铃木雨燕2013
款在长沙天潮4S店正式上市，新
上市的雨燕有1.3L、1.5L两个排
量，售价区间为5.98万-9.18万。

一直以来， 雨燕凭借独特的
造型、出色的操控性、高效的动力
以及极具改装潜力等特点， 深受
追求驾驶乐趣的年轻一族所青

睐，拥有极佳的市场口碑。本次
上市的雨燕2013款在传承了雨
燕冠军级品质的同时，在外观与
内饰方面进行了全新升级，整体
造型更加动感时尚， 而低至5.98
万的起售价将进一步拉近与大
众的距离，性价比傲视同级。

■记者 刘宇慧

新款雨燕“飞”入湖南

3月13日，广汽丰田宣布凯美瑞国内销量突破100万辆，以6年9个月
同级别车中最短时间挺进“百万辆俱乐部”，延续着一直以来的“凯美瑞速
度”。 为回馈消费者，凯美瑞“2013款增值版”在当天宣告上市，新增2.0E
精英版、2.0G舒适版和2.5G舒适版三款车型，官方售价17.98万元起。

■记者 郭钰


