
三 湘 都 市 报 公 众 服 务 热 线 ： 96258（新 闻 报 料 发 行 投 诉 广 告 服 务 互 动 ） 本 报 地 址 ： 长 沙 市 开 福 区 湘 江 中 路 一 段 52 号 邮 编 ： 410008

华远·华中心位于湘江东
岸解放西路与西湖路段， 正对
杜甫江阁与橘子洲中心， 占据
着25公里湘江长沙段最核心的
1公里江景， 可俯揽橘洲全貌、
湘江全景，西望岳麓山，东瞰一
城繁华与精粹， 尽收世界罕有
的“山水洲城”城市景观。

项目总占地约235亩，以
人民西路为界，分为南、北区。
涵盖海信广场、 国际名品展示
中心、超五星级酒店、世界级滨
江大宅、 国际5A级写字楼、
SOHO办公、 城市公寓等多元

业态，筑就一座城市中的城市。
据悉， 目前一期招商已正

式启动，将定位于life�style，届
时打造成长沙首席圈层生活中
心。 春节后即将全部呈现。此
外， 针对春节期间有改善置业
打算的客户，将推出“新春置业
三重礼”活动，除上门看房就能
领取一份精美礼品外， 还有一
口价特惠房源和欧洲游等惊喜
大奖。

顺天国际金融中心位于韶山
中路419号，临近规划中地铁1号、3
号线，西临韶山路城市干道，周边
有韶山路、劳动路、桂花路、曙光路
等城市干道构建出优越的交通路
网。 向东20分钟到达黄花国际机
场，10分钟到达武广高铁南站，向
南是连接省府与长株潭融城的核
心，向北快速对接五一商圈，向西
牵手芙蓉路城市主动脉。

作为湖南最具实力的多元化
集团企业，顺天集团多年来一直以
创造城市价值为己任，深耕长沙本
土商务市场，洞悉市场先机引导客

户需求，不断推出商务地产引领长
沙商务办公风尚。

顺天国际金融中心完美融合
白金五星级酒店、 超5A甲级写字
楼、总裁行政公馆、国际名品中心
于一体，定位为湖南首席金融商务
综合体，将为高端商务企业提供商
务办公、商务休闲、商务接待、商务
会议等一体化商务服务。

返湘客涌
长沙3成房子被他们买下

近日，记者实地走访了十多家开发商，本轮市场中表现最为活跃的10个热销楼盘。“性价比”，仍是所有
开发商的法宝。而有趣的是，据不完全统计，返乡置业的购买人群占长沙一些项目销售总额比例3成左右。
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一次烟花的欢愉，一场年饭的相聚，
一趟远行的减压， 什么才是你心中过年
的头等大事？

“回长沙买套房子，能够让三代同堂
就是今年过年最大的工程了。”在广州漂
泊6年的严煌告诉记者，虽然在广州工作
多年，但还是没有归属感。

返乡客推高网签量
回顾往年的数据， 返乡置业人群对

开发商“年底冲刺”和“新年跑量”的重要
性不言而喻。

“从均价来看，春节后均价均有不同
幅度回升。”中原（湖南）房地产代理有限
公司研究中心数据显示，2012年春节前
四周网签成交量3572套 ，2013年春节前
第三和第四周成交量3909套， 高于2012
年春节前四周，2013年春节前网签量相
对于2012年将有明显增加。

伴随武广高铁往南、 北向不断延伸，
京、广、深三地的购房者比例逐步提高。作
为高铁片区的直接受益者，新华都地产副

总裁张帆表示：“项目近日推出的现房，
受到返乡客的追捧，开盘当日成交率就
达到了82%。”

而从顺天国际金融中心的准客户
看，来自株洲、衡阳、郴州、岳阳等市州
人群占据较大份额，另外，北、广、深三
地的“老湖南人”也是主要贡献力量。这
样的现象，在华远·华中心、福晟·钱隆
学府等项目同样存在。

“为了满足这些消费力的投资需
求， 华悦城泡芙街还准备了45-500㎡
的商业物业，让‘最具幸福感城市’变为
所有置业者的真实感受。” 湖南华盛世
纪城房地产开发有限公司营销总监周
鹏程表示。

城市魅力助力新智阶层落户
“长沙作为省会城市， 其价格洼地

优势还是十分明显的。” 湖南中欣集团
策划主管常展表示，“目前‘回暖’信号
逐步释放，岁末返乡置业潮将再掀楼市
小高潮。”

对于开发商来说， 谁都不想错过这
一波转瞬即逝的小高潮。 德思勤城市广
场营销策划总监谢春华透露：“德思勤除
了打出一贯的品质牌， 更将推出9.8折的
优惠措施。”

外地购买力回流长沙楼市， 出现一
年一度的“返乡置业潮”不仅是由于房价
落差， 还与长沙不断增长的城市魅力有
关。和泓集团总裁助理、湖南和泓房地产
开发有限公司执行董事雷清华在接受采
访时表示：“梅溪湖作为近几年在长沙崛
起的版图，吸纳了许多新贵阶层，作为在
一线城市奋斗过的阶层更希望找到一个
既能优越生活又能发挥所学的城市安居
乐业。”

正因为是“老湖南人”，多数开发商
更是打出“百变空间”的优势。“买两房可
以做4房，买3房可以得五房。”长沙汉青
房地产有限公司副总经理黎仲春表示，
“这样的房间可大可小，既能满足三代同
堂的大户人家， 也能让享受型购房者住
得宽阔。” ■记者 石曼

德思勤城市广场
营销策划总监 谢春华

当下，长沙迎来了“小
时级工作生活圈”的高铁时
代， 高铁线为长沙的人流、
物流、资金流的快速流入提
供了更多便利与可能。基于
逐步增强的市场基础，我们
将进一步吸引更多优秀的
企业、机构进驻，让人们能
享受赶超一线城市的优质
生活。我们的四季汇购物中
心就是以深圳万象城、香港
太古城为蓝本，苹果步行街
是以北京三里屯、上海新天
地为样板， 我们在香港、深
圳看到的国际品牌、高级餐
饮、时尚精品等，以后都可以
在德思勤城市广场体验到。

2013年的新春已经开始
倒计时，在一线城市打拼的湖
南人即将展开一场返“湘”大
迁徙，其中不少投资置业人群
已将“回家买房”摆上日程。

我认为，中华民族有“落
叶归根”的情结，从人文角度
讲并不难理解，北、广、深确
实很难有“家”的归属感，回
乡圆置业梦也是一件美事。

高铁驶出，满载着买房生力军。 记者 童迪 摄

湖南中欣集团策划主管常展


