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�������受委托， 我们定于 2012 年 12 月 21 日上午 9 时 18 分在邵
阳市委老干部活动中心六楼会议室对邵阳市环境保护监测站及
邵阳市环境保护研究所位于邵阳市大祥区拦河坝房地产资产进
行整体拍卖，该标的用地面积约 4652㎡，地上房屋等建筑物建
筑面积约 2136㎡，地上有樟树、桂花树、玉兰树等数棵。

邵阳市环境保护监测站及邵阳市环境保护研究所院落由
办公等配套用房及职工住宅组成， 总土地面积为 8262.65㎡，其
中职工住宅区及共用道路占地 3610.29㎡均不属于本次转让范
围，本次拍卖标的物实际用地面积为 4652.36㎡。 由于职工住宅
零散分布在本次转让标的物四周， 所以意向竞买人报名前需实
地考察，并就共用道路、共用水电、拆迁安置等问题与院内住户
达成初步意向，并出具院内 80%以上住户签字的书面《旧房改造
征求意见表》。

即日起开始展示标的，节假日不休，有意竞买者可到邵阳
金盛拍卖有限责任公司索取相关资料。竞买者请携带有效证照、

保证金的交款凭证及院内 80%以上住户签字的书面《旧房改造
征求意见表》 于 2012 年 12 月 20 日下午 17 时前到邵阳金盛拍
卖有限责任公司办理竞买报名手续，保证金人民币 500 万元，竞
买保证金到达拍卖公司指定账户的截止时间为 2012年 12月 20
日下午 17时。
拍卖公司地址：邵阳市宝庆东路 1689号建行邵水桥支行二楼
联系电话：0739-5366668��18673976061��（拍卖公司）

0739-2277622��13487979121��（市产权交易中心）
0739-5435292���（市环境保护监测站）
0739-2295026����（市环境保护研究所）

监督电话：0739-5322708（市工商局） 0739-5430955（市商务局）
0739-5361976（市国资委）

邵阳市产权交易中心
邵阳金盛拍卖有限责任公司

2012年 11月 22日

拍 卖 公 告
��������湖南省联合产权交易所受湖南高新创业投资
集团有限公司（以下简称“湖南高新投”）委托，发布
湖南瑞翔新材料股份有限公司（以下简称“湖南瑞翔
公司”）600 万股股份转让公告。
一、标的基本情况：

湖南瑞翔公司成立于 2001 年 5 月 28 日， 位于
长沙经济技术开发区天华南路 11 号，注册资本为人
民币 21,000 万元整。 公司经营范围：锂离子电池材
料的研制、生产和销售；自产的钴酸锂等电池材料及
技术的出口业务；生产所需的原辅材料、仪器仪表、
机械设备、零配件及技术的进口业务（国家限定公司
经营和国家禁止进出口的商品及技术除外）；经营进
料加工和“三来一补”业务；铜产品销售。

根据湖南恒生新时代资产评估有限公司出具的
（恒生评报字【2012】第 226 号）资产评估报告书，以

2011 年 12 月 31 日为基准日， 湖南瑞翔公司股东全
部权益价值为人民币 95572.79 万元。目前，湖南高新
投拟将所持湖南瑞翔公司 600 万股股份进行转让，
转让行为已形成内部决议并经湖南省财政厅批准。
二、挂牌价格：人民币 2808 万元。
三、联系方式：王女士 0731-84178669����
�����������������������徐女士 0731-84117687
四、公告期限：自 2012 年 11 月 30 日起至 2012 年 12
月 27 日 17:30 时整止。 如在本公告期限内征集到两
个及以上符合条件的意向受让方, 则采取网络竞价
的交易方式确定受让方。
五、其他需披露的事项、付款方式等详细信息请登录
湖南省联合产权交易所网站：www.hnaee.com�。

湖南省联合产权交易所
2012年 11月 30日

湖南瑞翔新材料股份有限公司 600 万股股份转让公告

酱香型白酒：以茅台酒为代表，采用超
高温制曲、凉堂、堆积、清蒸、回沙等酿造工
艺，石窖或泥窖发酵。其酱香突出，幽雅细

致，酒体醇厚，回味悠长，清澈透明，色泽微
黄，空杯留香经久不散。

浓香型白酒：以五粮液为代表，采用混
蒸续渣工艺，陈年老窖或人工老窖发酵。其
窖香浓郁，清冽甘爽，绵柔醇厚，香味协调，
尾净余长；香、醇、浓、绵、甜、净。

清香型白酒：以山西汾酒为代表，采用清

蒸清渣工艺和地缸发酵。特点是清香纯正，
醇甜柔和，自然谐调，余味爽净。可以概括
为：清、正、甜、净、长五个字，清字当头，净
字到底。

米香型白酒：以桂林三花酒为代表，采
取浓、酱两种香型某些特殊工艺酿造。特点
是：蜜香清雅，入口柔绵，落口甘冽，回味怡

畅。即米酿香明显，入口醇和，饮后微甜，尾
子干净。

其他香型白酒： 主要代表有的浓酱兼
香（白云边）、馥郁香型（酒鬼）、特香型（四
特）。此类酒工艺独特，大小曲都用，发酵时
间长，特有风格突出。（白云边酒团购热线：
0731-88860399）

白云边酒系列报道之二十五
白酒的香型

经济信息

与会场人头攒动的热烈气氛形成鲜
明对比的是，此次大会，我省在招商引资
方面交出的成绩单表面看来却颇为“黯
淡”。 较之于上届珠洽会湖南签约77个项
目合同引资317亿， 此次我省与泛珠各方
共促成23个项目签约， 总投资169.39亿
元，引进资金161.39亿元。

为什么会形成如此大的区别？ 有着多
年从商经历的彭玉峰给出了自己的解释，
“从湖南馆的布置就不难发现，湘茶、湘绣、

湘酒、湘瓷、湘食都是消费类产品，尽管品
类繁多，但相对而言，招商额度不会太大。”

对此，祝拥军进一步补充道，此次珠
洽会对于我省来说， 既是一次招商引资
会，也是一次湘品出湘的展销会。投资固
然仍是经济发展的重要驱动力，但帮助企
业拓展市场也显得尤为重要。投资只有将
产品变为商品，才算真正落到实处、才能
真正产生效益，从这一点看，此次未尝不
是转变经济发展思路的实践。

政府搭台、企业唱戏，共促“湘品出湘”

“珠洽会比广交会更热闹”
此次珠洽会，我省避开“大而全”的项目推介，重点放在名优产品

近日， 湖南作为首批家电下乡政策结
束的省市之一，将在11月30日全面到期。笔
者为此随访各大家电卖场发现， 苏宁在本
周将借力“冬季家装节”上演“清库行动”。
家电下乡“搭车”冬季家装节收官特卖

据湖南苏宁相关负责人告诉笔者，湖
南苏宁在本周特设11月30日-12月2日家

电下乡产品“清库行动”，将让利直接体现
在低价上。 同时冬季家装电器节则有满额
即享店长折上折、 家电免费保养服务等优
惠， 并联合众多家装公司推出消费者凭苏
宁家装节邀请函在苏宁购彩电、冰箱、洗衣
机、厨卫、空调在成交价基础上再优惠5%，
购生活电器则可优惠10%及仅售19800元

“经济型”8大件、49990元豪华型10件套，详
情见店堂海报。
空调将成本周传统品类让利龙头

另据悉， 家电下乡自2009年在全国推
广以来，先后纳入彩电、空调、冰箱（含冰
柜）等品类。而空调品类此次让利中，既有
购空调满千返百的制暖特惠， 更有家电下
乡“清库行动”———比如1.25P扬子冷暖挂机
活动价只需 1699元、1.5P格力冷暖挂机则
仅要2790元，可谓“领跑”促销档。同时还有
黑电品类如43吋长虹3D彩电活动价3499、

冰洗品类的189升海信两门冰箱活动价
1799元、 厨卫品类的西门子热水器DG245
仅需1790等多款高性价比机型可供消费者
选择。
11月30日克拉海洋加盟苏宁会员日

苏宁将在周五启动会员日庆祝活动，
而且有克拉海洋倾情加盟， 届时苏宁会员
可享千款特惠机、 礼品1折起清仓兑换，更
有购家电满1000送200元克拉海洋黄金珠
宝现金券。当天还有“surface�苏宁员工及
亲友内购会”上演。

苏宁推“家电下乡”清库行动 购买迎最后好时机

11月29日上午，省委副书记、省长徐守盛，省委常委、副省长陈肇雄等出席了珠洽
会开幕式，并在海口会见了海南湘商代表。徐守盛省长介绍了我省经济社会发展情况，
并鼓励和希望在琼湘商返乡投资。他还表示，2008年全省GDP首次突破1万亿元，今年9
月底我省GDP达1.53万亿元，且仍保持11.2%的发展速度，鉴于目前态势，今年我省GDP
将突破2万亿大关。 ■记者 潘海涛 通讯员 邓跃平

我省今年GDP将破2万亿

财经·关注

23个合作项目，投资总额169.39亿元，合同引资161.39亿元。这
是湖南在今年的第八届泛珠三角区域合作与发展论坛暨经贸洽谈会
（又称“珠洽会”）上斩获的果实。

11月29日，“珠洽会”在海口开幕。面对今年的成交数据，一位参
加多届珠洽会的企业人士提出了自己的疑问，“较之于往届签约成
果，此次我省为什么签约数量及引资金额都呈现下滑态势？”

省经贸团副秘书长祝拥军对此直言不讳，招商引资固然重要，但
产品市场开拓同样不容忽视，较之于往届“大而全”的项目推介，此次
我省将重点放在了“湘字号”名优产品推介上，让企业成为大会主角。

■记者 潘海涛 通讯员 邓跃平

【现场】珠洽会比广交会热闹得多

“本届广交会客商比上届少了很多。”
这是第112届广交会第一期多数参展商的
直观感觉，湖南芷江和翔鸭业董事长彭玉
峰就是其一。参展“珠洽会”，彭玉峰一开始
并不抱太大希望，在来参展的路上，他甚
至担心此次珠洽会会重演广交会的冰冷
局面。

“没想到珠洽会比广交会热闹得多，”
彭玉峰难掩内心的兴奋，“开幕式当天就有
多位采购商表达了合作意向， 目前我们已

与广东一家企业达成了8000万的合同。”
醴陵振美艺术瓷厂营销总监江林也

有同样的感受。 尽管第一次参展珠洽会，
但这家为人民大会堂定制瓷器的企业，展
出产品受到采购商的热捧，“前来洽谈的
商户一批又一批”。

较之于往届珠洽会上湖南馆图文为
主的布置风格，此次湖南馆则大打“实物
牌”， 琳琅满目的湘字号名优产品实物布
满展区，受到观展客商及市民的青睐。

【举措】更重视“湘品出湘”

11月29日，第八届“珠洽会”在海口开幕。 记者 潘海涛 摄

作为我国四大名绣之一的湘绣，位于湖南馆正中展区，栩栩如生、形态各异的湘绣吸引
了大批客商注目，特别是5厘米长、2厘米宽的“湘绣车挂”更是频频引起市民的询问。与现场
热烈气氛截然不同的，是湘绣目前在市场上的占有率。省工艺美术研究所所长助理周青对此
毫不讳言，“当下湘绣与苏绣短兵相接中处于下风，前二后八的比例足见湘绣的尴尬处境。”

湘绣又该如何迎接挑战实现弯道超车？周青表示，转变发展思路是关键。湘绣要学
习苏绣，主动适应市场需求，加大创新力度，“展区内的‘湘绣车挂’便是很好的实践，售
价几十元倍受热捧。从这方面看，湘绣既要‘阳春白雪’也要‘下里巴人’，这显然是未来
突围之道。” ■记者 潘海涛

湘绣既要“阳春白雪”也要“下里巴人”

会场连线

展区花絮


