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财经·关注

历时四个月， 终破茧成蝶。11月17
日，新一佳开福店全新装修后迎来开业大
典，开福店也是新一佳斥巨资打造的湖南
旗舰店。

新一佳相关负责人表示：“新一佳开
福店的新装开业，正是新一佳学习国际大
型超市的一次尝试。”

据了解，全新升级的新一佳开福店位
于开福寺华夏路166号，由大卖场、品牌
商户两大部分组成，集购物、餐饮、休闲

于一体，经营品种逾2万种，极大程度地
满足了广大消费者“一站式购齐”的购物
需求。

新一佳方面表示， 开福店的盛装开
业，为新一佳在湖南的持久发展奠定了根
基，凸显了长株潭地区作为新一佳战略区
域之一的重要地位。

新一佳开福店开业期间组织2万多个
单品、上千万元的货源来满足广大市民的
生活需求，同时推出让利促销。

11月17日至11月19日购物满88元
（烟酒、小家电满158元、百货区满218元）
即送8个装鸡蛋一盒， 每天限量2000盒。
购物满128元（烟酒、小家电满188元、百
货区满248元）即送1KG面条一包，每天限
量1500包。购物满188元（烟酒、小家电满
238元、百货区满308元）即送10粒装卷纸
1提，每天限量1000提。

11月20日至11月23日购物满88元或
百货区购满218元，即可领取刮刮卡，中大
奖。11月24日至11月26日满100元送10元，
满200元送20元现金券。（酒、大家电、大宗团
购、百货专柜不参与领券）。 ■杨迪

11月5日清晨， 白云边生态酿造园
美酒飘香，酿造车间迎来本年度第三轮
操作第一次取酒。 至此， 白云边酒业
2012～2013酿造年度为期45天的第一、
二次大投料（优质高粱、纯小麦制优质
高温曲）圆满结束。白云边优质原酒常
年储备量超过5万吨， 强大的优质原酒
资源储备是白云边优化产品结构、成功
实施“推高推新”产品策略的坚实保障。

白云边酒酿造工艺， 吸收了“酱香
型”白酒的工艺精华———高温曲、高温堆
积和“浓香型”白酒的工艺精华———混蒸
续渣、泥窖发酵，将二者的显著特点创造
性地完美融合，经过多年的探索和发展，
自成体系。白云边浓酱兼香型白酒的诞
生和发展， 堪称中国白酒工艺传承、技
术创新以及白酒多样性的典范。

悠久的文化渊源、得天独厚的地理
优势、先进独特的酿造工艺、精益求精
的全面质量管理、优质酿酒原料，以及
白云边酿造人对原酒完美品质永无止
境的追求， 注定了白云边酒品质与风格
的卓尔不群 。（白云边酒团购热线 ：
0731-88860399）

随着3C潮品慢慢成为年轻人时尚追
逐的热点，电脑、手机、数码等3C潮品也
被各年龄阶层的消费者所关注。11月16日
-17日，湖南国美将为3C时尚人群推出潮品
内购会，在此期间，无论是三星品类、佳能数
码相机还是智能手机都将获得最大优惠。
三星、佳能内购会低价来袭

自国美大家电内购会成功开展以来，
3C产品紧跟其后跻身于内购会营销活动
的行列，11月16日-17日， 湖南国美将联
合佳能、三星两大国际知名厂商开展内购

会活动，此次活动将会创该品类历史以来
最低价，为消费者带来真正的低价实惠。

其中，11月16日，湖南国美全省30家
门店全场佳能样机五折起售，常规机型则
9折封顶， 凡消费者来国美门店购买佳能
产品还将获得精美礼品一份。

另外，11月17日16:00举办的三星内
购会， 将疯狂热卖5小时。 届时所有三星
3C产品，包括数码、手机、电脑将以超低
价格普惠星城，降价幅度更是超过双十一
活动价， 购I9300手机还送三星双卡双待

智能手机，史无前例地疯狂！
智能手机最高让利1200元

国美此次联合三星、索尼、HTC等知
名厂商通过大规模采购，将智能机的整体
价格普降500元， 最高直降达1200元。自
国美与电信独家合作国美版89元套餐以
来，配套产品销售一路飙升。尤其是价格
在2000元左右、 主要针对学生群体的高
性价比智能机将成为重点推广产品。

湖南国美电器总经理张仁勇透露，国
美一直非常重视对3C产品业务的发展，在
电信运营商业务、 商品管理能力及门店运
营能力等几个方面加强管理， 为消费者提
供一站式的性价比高的3C产品解决方案。

白云边酒系列报道之二十三

原酒储备
助白云边大发展

湖南国美再发力 3C低价普惠星城

11月17日新一佳湖南旗舰店盛装启航

1��没有书面协议，一方否认曾约定借名买房。
2��借名购买经济适用房等保障性住房，即使签订了书面协议，但因规

避政策，该协议存在被法院认定无效的可能，实际产权人无法实现获得房
屋产权的目的。

3��在房屋满足过户条件时， 是否协助办理房屋过户的主动权掌握在
名义产权人手中，实际产权人面临遭到拒绝的风险。

4��购买房屋后，实际产权人往往实际居住在房屋内，而我国对不动产
物权采取登记原则，实际产权人面临被起诉腾退房屋的风险。

5��根据公示公信原则，房屋所有权证载明名义产权人为所有权人，一
旦名义产权人涉诉，房屋作为其财产面临被查封或处分的危险。

6��名义产权人将房屋转让给第三人， 实际产权人的房子很可能打了
水漂，最终的结果只能依不当得利向名义产权人主张赔偿。

借名买房
当心两败俱伤

自楼市限购政策施行之后， 部分有购房需求的人失去
了购房资格，即使能签买卖合同，也无法在房地产中心进行
交易过户。在此情况下，个别购房者以家人、亲属或者其他

人的名义购房，而购房款项由购房者支付。
但这样的借名买房， 却有不小的隐患。“真后悔当初用表弟的名

字买房，现在我们的关系一塌糊涂。”长沙市民谢先生日前无奈地告
诉记者，他的表弟甚至准备和他对簿公堂，从最初的索求补偿费到现
在要求房屋的所有权，自己感觉很受伤。

■记者 刘永涛

【故事】借名买房引来一堆麻烦
2010年，全国房价一片涨势。在长

沙做生意的谢先生看中了湘江边的一
套商品房，但因已经拥有两套房，在限
购之列。几经思量，他找到表弟何某协
商。何某同意以自己的名义与开发商签
订购房合同， 并与银行签订贷款合同。
谢先生则支付了近50万元的首付款，并
负责每月还贷。

今年6月，何某想在长沙买房，却发
现他的首套房要按二套房来办理银行
按揭，购房压力大增。想到自己将名字
借给谢先生用了两年，何某遂向谢先生
索取相应的补偿费，同时希望谢先生能
借一笔钱给自己作首付。

而谢先生则以生意亏损为由，表示
无钱可借，并认为何某要求的补偿费数
目“过大”，他难以接受。

这对关系降至冰点的表兄弟，开始
考虑打官司来解决纠纷。“有种上当受
骗的感觉，房子在我的名下，我想通
过法律途径争取房子的所有权。”何
某表示。

【调查】 三类人打借名买房的主意
借名购房存在风险，这已是一个共

识，但类似谢先生这样的故事仍不断出
现。记者采访发现，借名买房主要集中
在三类人群： 一是不具备购房资格的
人，比如个人信用不良和被限购；二是
因年龄等原因无法办理银行贷款的老

人；此外，一些单位对内部职工购房给
予优惠条件，使得有需求的人借用单位
职工的名义低价购房。

湖南金州律师事务所高级合伙人
陈平凡律师认为，此类方式规避限购政
策，看似聪明，实则风险重重。

对实际购房者谢先生而言，房屋未
完成过户之前面临房屋所有权纠纷的
风险。

出借名字的何某同样承担一定风
险，不但在房屋产权登记部门有了房产
记录，在金融机构也会有按揭贷款的征
信记录， 即便日后将房屋过户给出资
人，这些记录也不会消除，今后自己买
房时将无法享受首套房贷款优惠或受
限于其他“限购”政策。

【律师】 打官司或两败俱伤
“真打起官司，法院判决房子归属

哪一方尚不好定论， 但肯定是两败俱
伤。”陈平凡律师建议，双方最好的解决
办法是再签订一纸补充协议，约定若干
年内如果房价涨了， 根据市场价值，一
方相应地给予对方经济补偿。如果不能
协商达成一致，且在借名买房合同中未
约定类似条款，出借名字一方的利益很
难得到保障。

中信银行长沙分行贵宾理财经理
谢瑾亦提醒，借名买房弊大于利，对于
双方都得不偿失，我国已实行严格的房
产登记制度和信贷管理手段，市民不要
铤而走险。

借名买房隐藏六大风险

陈平凡律师认为，如果确实需要采取“借名”方式购买住房的话，那么
实际产权人要和名义产权人签好协议，以书面方式确定该房地产的实际出
资人和权利人。

同时实际产权人在购房时应当从自己的账户支付房价款，并保留好付
款单据。日后如发生纠纷，实际购房者可以凭书面证据以司法手段来保护
自己的权利。

此外，为防止名义产权人将房屋转让给第三人，实际产权人还可与名
义产权人至房地产交易中心就该房地产做一个个人抵押，由名义产权人将
该房地产抵押给实际产权人。这样名义产权人就无法跳过实际产权人擅自
出售房屋和损害实际产权人的利益。

支招

保留付款单据，办理抵押


