
“三万买两房，四万买三房”，富基·桃
园金秋婚房置业计划一出，立马获得了市
场热烈反响。两房总价25万，三房总价35
万的抄底置业门槛引发年轻置业者的热
捧，而3180元/㎡的诱人单价使其性价比
冠绝全城，迅速抢占了刚需市场。

目前，富基·桃园87-131平方米N+N

户型正在热销， 凡是每周成交的客户，均
可在周日凭当日认购书和本人（委托人）
身份证参与特惠婚房幸运大抽奖，抽得特
等奖的客户，认购毛坯房源的可现场将所
认购房源直减至3180元∕㎡； 认购精装
房源的可现场将所认购房源直减至4280
元∕㎡；还另设有39寸品牌液晶彩电、精

美小家电等奖品。
据悉， 富基·世纪金街招商已全面启

动，近期驾考中心正对面绝佳临街商铺将
正式首发，10万平方米富基·世纪金街拥
有40万人口消费潜力， 成为未来先导区
消费新指针；30分钟立体交通，强力辐射
大河西千万核心消费群。 ■记者 刘婞

芙蓉路再创楼市佳绩

福晟·钱隆世家开盘劲销160套
10月27日，福晟·钱隆世家项目开盘

热销160套，销售率达80%。位于芙蓉北
路与兴联东路交会处的钱隆世家是福晟
集团继钱隆学府、钱隆樽品、钱隆首府三
大项目之后在芙蓉路上的又一巨作。

本次开盘钱隆世家项目共推出2号
栋、3号栋、4号栋近200套80-130平方米
N+1阔赠户型房源。 当天早上8点多客户
便不断地涌向钱隆世家项目的营销中心，
500人到场角逐近200套房源，最终共160
组客户签约成功，开启令人向往的城市山
居生活。

自8月份钱隆世家惊艳登场以来，一
直在长沙房产市场中受到较大的关注，其
稀缺的环境价值以及优越的区位、社区配
套备受消费者的青睐。

在长沙，滨江豪宅备受关注的同时，
世家项目打造了长沙“公园地产”的新篇
章。西南面600多亩的秀峰山公园，西北
面1398亩的鹅羊山公园， 加之项目内部
配套的3万平方米私家山以及18万方的
地中海风情园林， 可以说是天然氧吧集
于此。

前来购房的刘先生说：“长沙的楼盘
很多我都去看过，真正打动我的还只有钱
隆世家，未来2条地铁线交会在这里，不管
是居住还是升值潜力我都非常满意。” 而

作为开发商，湖南福晟集团着实从产品自
身入手，以完美的建筑品质呈现时代的经
典。

■记者 石曼
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长沙楼市开演“渡江战役”
预开盘量环比下降三成 开发商竞相角逐11月

10月30日，各大媒体的头条都爆出
地产大佬王石婚变的消息， 传闻中的新
欢田朴珺也瞬间成了百度的搜索热门。

@潘石屹：各地记者纷纷发来短信，
他谈恋爱，让我谈感受？有没搞错？———
SOHO中国董事长

@张欣：王总恋爱了，网上一大堆为
我操心的网友。啧，怎么没人为老潘担心
呢？———SOHO中国CEO

@豆卿卿：王江穗其实是嬴家。她享
受了年轻时的王石， 王石打拼出的财产
也得到了， 现在把一个60多岁老王石送
给田朴珺去侍候，聪明的女人。

小编点评： 红烧肉红了， 万科涨价
了，王总很淡定，原配当自强。

■记者 刘婞 整理

私话地产大佬

富基·桃园挑战单价3180元/m2

“金九银十”季的集中推盘后，房地产市场开始
进入淡季，近日，据0731房产网不完全统计数据显
示， 今年11月份预计长沙有近30个项目陆续入市，
环比10月份43个预开盘量下降了30%。

然而，业内资深人士分析，尽管本月入市楼盘不多，但由于
市场价格趋稳，刚需、改善型需求依旧被释放，各大开发商将铆
足劲头，抢战11月。

每当进入岁末，房地产就会上演一场
“渡江战役”，谁能拔得头筹，笑在最后，11
月的战役依然不能掉以轻心， 处处布局，
步步见岗，一场年终对决悄然拉开。

位于长沙市雨花区的翡翠云天项目
将于11月份开盘，该项目营销经理雍灿透
露，项目将以低价开盘，用优惠的价格来
吸引更多的客户，“我们的起价在5180元，
这个价格十分优惠， 等开盘后估计会有
200-300元左右的调幅。”

记者从长沙多家楼盘了解到，为了吸
引更多客户眼球，大家纷纷以“低开高走”
价格或者通过打折、认筹优惠等方式放量
购房者。 位于滨江新城的恒大御景湾，打
出购房送1600元/㎡豪装旗号； 华悦城铂
府4号栋预计11月加推100—138㎡房源。
“为了赢得更多客户， 我们一期二批推出
90-130平方米2-3房住宅，VIP一万享二

万 活 动 ”，
中建芙蓉嘉苑
营销总监冯朝
阳告诉记者，从目前楼
盘来访情况来看，刚性
需求量依旧很大。

中原（湖南）房地产代理
有限公司总经理胡志刚则认为 ，
目前长沙代销商品房总量处于高位，
价格不会有明显提升， 且年底渐进，不
少开发商为了完成全面销售目标，会采用
跑量为先的方式释放库存，预计促销力度
将会有所加大。

在长沙工作的刘静从9月份开始，每个
周末都奔走于长沙各大楼盘， 刘静认为：
“看了不下20家楼盘，价格相对稳定，现在
是时候买房了”。据悉，尽管一部分的刚需

已经在9、10月份得到了释放， 但像刘静这
样之前处于观望状态的刚需客户并不少。

而敏锐的开发商总是能第一时间嗅到
市场的需求，记者发现，预计在11月份开盘
的楼盘中，像恒大御景湾、博林金谷、阳光
锦城、中建芙蓉嘉苑等项目，相继推出了面
积在90㎡-110㎡的三房， 及140㎡左右的
四房。 位于雨花区的翡翠云天项目即将在
11月4日首次开盘， 该项目营销经理雍灿
表示，“看房周期来看，很多刚需或2次置业
的客户在之前是处于观望的， 我们项目选
择在11月份开盘正好顺应观望客户释放需
求的时间。”

胡志刚分析，从目前市场的供应量
来看，不会比10月份差，而长沙的价格
波动不大， 预计11月份的销售将延续
10月份利好的形势，且以刚需、改善型
客户为主。“改善型客户看中的是景观
的稀缺性，现在市场供量充足，选择性
比较多，成交机会也就多”，从目前的销
售态势来看，改善型住宅成交在逐步回
暖。 ■记者 黄帅

开盘活动此起彼伏 促销各有千秋

观望一族需求将被释放

福晟·钱隆世家项目开盘现场。 距离11月17日开口笑酒·宋祖英
2012魅力中国长沙演唱会正式开唱的时
间越来越近了， 这是三湘四水25年来第
一次迎来宋祖英回家的巅峰之作， 也是
泊富少儿合唱团与大师同台的第一站。

“泊富少儿合唱团” 第一次海选定
于11月3日在泊富国际广场营销中心举
行，现在距离报名截止仅剩一天。组委
会工作人员告诉记者，“在海选中表现
优秀的小朋友， 将进入11月6日晚的总
决选，组成少儿合唱团，参加宋老师的
演唱会表演。”

目前， 开口笑酒·宋祖英2012魅力
中国长沙演唱会更有天王周杰伦和策
神汪涵的鼎力助阵，现已进入倒计时阶
段，门票销售也十分火爆，据悉，除少量
内场门票外，其余均已基本售罄。

■记者 刘婞

泊富少儿合唱团
将与大腕共唱


