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一周两次是橱窗新品的变换频率；7
天是资金回流的时间；12天是搜集时尚
信息、 整合设计到生产销售的全部时间；
每小时8万件是配送能力……将供应链缩
到只有两星期，一套最时尚的服装从设计
到生产再到物流， 直至全球3900多家连
锁店上架，只要15天，这是ZARA缔造的
“15天神话”。

如今，“快时尚” 开始风靡家居界，没
有最快，只有更快，从60天到45天，再到
30天、28天，家装公司一再向速度极限发
起冲击。

其实在去年，家装公司的提速革命已
经兴起， 从传统60天工期一路向45天疾
驰。今年9月，为了抢占“金九银十”市场高
地，百度集成家装率先提出“30天速装”概
念，紧接着，名匠装饰董事长何建林也表
示，名匠装饰将在装修工期上发力，预计
明年内跻身“30天工期”行列。10月，某家
装品牌提出“28天全速装修”，号称装修进
场到业主最后拎包入住，仅需28天。当然，
这还不是最快的，早在2010年12月，北京
实创装饰就已在业内推出18天速装套餐。

家装套餐变身家装“快餐”
在名匠装饰董事长何建林看来，“速

装”并不是个伪命题。名匠的操作方法是：
通过全房木制品全面工厂定制来达到缩
短工期的目的， 现场工人师傅在做水电、
泥工的同时，工厂已在同步完成木作和油
漆部分。“目前工厂正在拓建，‘30天工期’
预计在明年正式落实。”何建林表示。

一位行业人士则表示：由于装修是一
个复杂的系统性工程， 涉及的细节相当

多， 每一项工程都有多道工序和工艺，而
每道工序之间又有一定的间隔时间，很容
易出现差错和纠纷，每一年由于工期拖延
或者工程质量导致的投诉都不少。从理论
上来说，速装是可行的，但家装公司对于
工程质量的把控一定要到位，如果因为盲
目追求速度， 导致工程质量出现问题，显
然就是舍本逐末了。因此，推出“速装”产
品的关键，还要看家装公司内部管理和配
套服务的具体水平。

提速有风险 质量是关键
30天完成装修， 这一出《速度与激

情》，你敢尝试吗？
家住瑞都华庭的刘先生长期在外地

工作，交房一年了一直没进行装修，由于明
年年初要调回长沙， 这使他不得不将装修
事宜摆上日程。他表示，在12月之前完成
装修，再出于健康考虑空置三个月，争取明
年开春调回长沙即可入住新房， 这是最理
想的状态。 一个月搞完装修固然具有吸引
力，但装修质量能否达标才是关键问题。

另一位湘江世纪城的业主则告诉记
者：去年10月与某知名家装公司签订了合
同， 约定的工期是50天。10月18日进场
后，工程一直时断时续，跟家装公司多番
交涉，终于在今年4月装修完工，时间长达
六个月，搞得他不胜其烦。对当下这种速
装模式，他表示很感兴趣。但“速装”模式
能否完全撇开客观因素， 比如工程面积、
天气因素等，实现如期交付，估计还是有
一定的弹性空间， 在质量达标的前提下，
他仍然愿意接受。

■记者 张丹

中国地板行业领军品牌圣象集
团时下在实木地板领域又掀起一轮
新运动，其耗时一年研发的“树码芯”
产品，是集实木与科技于一体的实木
地暖地板。

据悉，圣象经过千百万次的技术
实验，终于找到了“树码芯”这样融汇
全球领先实木地板制造工艺。该地板
以三层实木地板为基础，加入了金属
芯片， 从而有效提高了热传导速度，
更适合地热采暖使用，同时，通过热
传导，可让地面温度均匀，并调节出
最舒适的温度。

“树码芯” 系列拥有四大名贵树
材———原味白栎木、 地道山核桃、浓
醇黑胡桃、纯美樱桃木，它们配以当

下流行风格后，使“树码芯”的颜色纹
理非常多元化，风格多样化，使实木
与科技得以完美融合。

圣象集团在“树码芯”上市伊始，
特别开展了用“芯”送好礼的活动，即
日起至12月25日活动期间，凡购买“树
码芯”产品除享受到新品推广价外，还
能 刮 奖 赢 数 码 大 奖 ， 奖 品 有
IPHONE5、IPAD2、数码相册、树码芯
8GU盘等，中奖率高达21.16%。

圣象地板成立于1995年，17年
来，不断开发研制既绿色节能健康又
符合消费时尚的系列产品，深受广大
消费者和市场的追捧，如今在中国木
地板市场上占有约三分之二的市场
份额。 ■记者 白娜

科技型“树码芯”地板上市

10月28日，由湖南省室内装饰协
会主办，金煌装饰、帝豪装饰、橙果装
饰以及近百家建材品牌联合参与的
“环保家装品质联盟团购会”在潇湘华
天大酒店举行，700多平方米的活动
现场，座无虚席，人气火爆。

活动现场，金煌装饰、帝豪装饰、
橙果装饰三大家装公司集中亮相，各
自亮出了杀手锏。 金煌凭借环保套装
三大全包王———460套装王、490品质
王、998豪装王，以及全房名牌的完善
配置和超高性价比成为当天的签单冠
军。帝豪则以“无忧家-新适居整装”
的广东工艺和高品质赢得了不少客户

的青睐。定位高端的橙果装饰，主打设
计牌， 并派有明星设计师团队集体亮
相，成为活动现场的一大亮点。

除了三大装饰公司， 科勒、 诺贝
尔、蜜蜂、圣象、芒果、玛拉兹、吉事多、
马可波罗等知名品牌也齐齐亮相。如
此大规模的品牌阵营联袂让利， 让业
主直呼超值，现场签单突破100户。

活动当天， 签单业主在享受年度
最大让利的同时，还参与了现场抽奖，
中奖率达100%。特等奖港澳双人五日
品质游也于现场揭晓， 中城丽景香山
业主刘静等多名人士获奖。

■记者 白娜

环保家装团购会 现场签单突破100户

由立邦首创的新型剧集形式“纳米
剧”《刷新3+7》近期在全国首家独播。

“纳米剧 ” 取自英文“NANO�
MOVIE”，即小巧精致之意。它比电
影短小、 比电视剧精致， 每周播放一
集，时长约35分钟，更贴合年轻人的
欣赏趣味。

“纳米剧”是立邦在品牌营销的一

次全新尝试， 立邦也通过刷新大众的
品牌记忆来诠释这一理解： 从进入市
场初期的“立邦漆，处处放光彩”，到年
轻化、 时尚化的“我的灵感， 我的立
邦”， 再到今日的“立邦为你刷新生
活”。立邦的转变，不仅仅是从卖方市
场向消费者市场的转变， 更多的是企
业角色、品牌理念的转变。■记者白娜

立邦漆冠名赞助纳米剧

套餐变身快餐：唯快不破还是欲速则不达？

湖南家装挑战工期极限

著名经济学家郎咸平曾指出：“2000年后成功的企业，成功不仅仅是
靠创新，而是更加应该靠快速反应”。

在“速装”系统中，一切都要“快”：快速预算、快速施工、快速流转、高
效配合、协调作战，在家装循环链条中，哪一个环节都不能慢，再加上高效
管理、调配挤压掉传统家装过程中无效、浪费的时间，这使得工期缩短成
为可能。从本质上讲，“速装”是一种新的商业运作模式，它体现的是对市
场需求做出的快速反应，从而牵动整个产业链条，以达到快速向市场推出
家装产品的目的。这种模式切合了现代人对于生活节奏的要求，但“速装”
能否成为行业趋势，能否达到速度和质量两不误，还有待市场的检验。

记者手记


