
岁岁重阳，今又重阳。随着老龄化社会的到来，预计到2015年，中国老年人的
购买力将扩展至4112美元。精明的商家早已瞄准这片“生财宝地”。

我们的记者兵分多路走访，发现在股市、汇市、贵金属市场中，不乏成批的老年
粉丝。此外，近期旅行社迎来老人出游的高峰；而各大超市和商场则出现适合老人
的多种商品热卖。

关于老年人如何通过合理理财让财富“锦上添花”，或是如何丰富老年人的晚
年消费生活，我们请来各路专家一一分析，也欢迎读者朋友们拨打0731-84329299
或@三湘财富俱乐部（新浪微博）加入探讨。
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外币 钞买价
英镑 968.63
港币 79.89
美元 619.2
瑞郎 651.22

外币 钞买价
日元 7.5693
加元 607.91
澳元 623.31
欧元 788.15

（截至10月22日18时，数据仅供参考）

10月19日，山西省福彩中心兑奖室走
进了一名40余岁的中年人，他拿出三张彩
票，工作人员仔细核对后发现，三张彩票
的数据“14010098号投注站、胆拖复式投
注、流水号、投注时间等”与机房检索出的
“第2012119期2.246亿元大奖” 数据完全
相符。

根据中彩发字〔2012〕95号文件《中国
福利彩票大奖兑付和宣传工作暂行规定》
第九条“主动询问中奖者是否愿意公布个
人相关信息或接受媒体采访”的条款，相关
负责人征求中奖彩民的意见， 大奖得主经
考虑后表示“不接受媒体采访”，山西省福
彩中心完全尊重中奖彩民的意见， 未邀请
任何媒体记者。

根据《彩票管理条例》第二十七条、中彩发
字〔2012〕95号文件《中国福利彩票大奖兑付和
宣传工作暂行规定》第八条“兑奖时，可邀请当
地民政、财政部门见证奖金兑付过程”等条款
规定，山西省福彩中心特邀请省财政厅、省民
政厅、省慈善总会、太原市城北公证处等多部
门负责人参加了“福彩双色球2.246亿元大奖兑
奖仪式”，见证了兑奖全过程。

据悉， 大奖得主每年都会捐款做善事，他
主动向山西省慈善总会捐款300万元， 以资助
那些最需要帮助的特殊困难对象。山西省慈善
总会会长郭有勤亲自接收了这笔捐款，并为大
奖得主颁发荣誉证书和纪念品。 ■湘福彩

山西福彩双色球2.246亿元大奖得主领奖了

【背景】老年人消费需求旺盛

早在2005年8月， 一家策略公司的调查显示，
我国老年人年消费需求总量超过4000亿元，到
2010年会达到10000亿元，这种巨大的消费需求形
成了“银发经济”。

在传统观念中，老年人是从物质匮乏的年代里
成长起来的，因此他们的消费更加谨慎。不过，随着
经济的发展以及社会保障系统的逐步完善，老年人
的消费习惯也有了新的转变。

家住长沙市伍家岭南的钟娭毑是一位典型的
“新潮族”老人，在她的观念里，只要是需要的东西，
价格并不是太大的问题。“我退休后有稳定收入，子
女也都有不错的工作，基本没有后顾之忧。”

【调查】新产品层出不穷
老年人消费市场的扩大，意味着新型产品和服

务的增加，近年来，一系列适用于老年人的产品开
始融入生活。

记者在淘宝网上搜索发现， 专门的老年人玩
具、老年人化妆品、老年人手机、平板电脑开始流
行，成为子女孝敬父母的最新选择。

老年人玩具类似于小孩的益智玩具，需要动手

组装和拆卸，能锻炼老年人的大脑，预防各种精神
疾病的发生。

老年人化妆品则主打防皱抗衰功能，但价格相
对偏低，更加适合老人的消费水平。

老年人手机和平板电脑功能简单， 但配有老年
人常用的收音机和健康手册等工具，且屏幕、字体和
声音都较大，能够满足老年人的阅读和听力需求。

不过，这些老年人产品的交易量并不高。

【局限】愿意“尝鲜”者太少
在长沙，还有老年人电脑、英语和舞蹈培训班。

记者从这些培训班负责人处了解到，虽然培训班进
行过广告宣传，但愿意入读接受培训的老年人少之
又少。

“大多数老年人觉得电脑学习太难， 不愿意接
受新生事物，有些人害怕外界的舆论，还有的要在
家带孙子没时间。” 长沙某老年人电脑培训班负责
人赵先生告诉记者，他们培训班招生以少年儿童为
主，也接受老年人培训，但即使是每个季度才开设
一次老年人培训班，仍然很难招满一个班。

老年人由于各种各样的原因，往往不太能接受
新鲜事物，这种消费心理和行为抑制了老年人消费
市场多元化的发展。

“银发经济”市场大
老年人玩具、化妆品等开始流行 要警惕四种消费陷阱

老年人汽车：已进入超高龄社会的日本，目前
开发生产了专门的老年人汽车，是一种可乘坐1至2
人的超小型汽车。

假牙口香糖：日本乐天公司推出的“难粘牙齿”
系列口香糖，这种口香糖含有不容易沾粘牙齿添加
物或假牙的成分。

老年人拐棍伞：日本发明的拐棍雨伞，收起来
能当作拐棍使用。目前中国也开始制造销售。

终生服务不可信。凡是承诺可以终生维修和服
务的产品，购买时都应多留一个心眼。

免费午餐不好吃。天上没有掉馅饼的事，免费
体验的前提是有本事让你花钱买产品。

熟人推荐要留心。传销刚刚发展时，往往都是
找熟人下手。

预付消费要谨慎。预付消费常玩“文字游戏”，
老年人鉴别能力差，最好不要轻易尝试。

艺菲藏品本月在袁家岭友谊商店展示清宫收藏的碧玺翡翠。 这次展览汇
集了香港、台湾、新加坡等地区华人收藏家珍藏的物品， 通过珠宝文化展现中
华民族悠久的收藏历史。艺菲藏品致力于文化传播与交流，诠释珠宝的艺术之
美，让珠宝成为传世永存，缔
造中国人的传家宝。 通过顶
级珠宝的鉴赏， 让大家更全
面地了解珠宝的历史、文化、
投资价值与收藏意义。 艺菲
藏品让文化交流通过珠宝传
播得到更深层次的体现，同
时也展示友谊商店除了有世
界顶级奢侈品的存在， 也有
中国文化艺术的传承！

艺菲藏品在友谊商店展示顶级珠宝展

农历九月初九是一年一度的重阳节， 也是
老年人消费需求最旺盛的一天。 到2015年，中
国老年人的购买力将迅速扩展至4112美元，由
此带来的老年消费市场井喷式爆发， 将在某种
程度上扭转现在“以年轻人为主”的市场推广主
流导向。

记者调查发现， 目前市面上推出了不少专
门针对老年人的产品及服务，“银发经济” 蕴藏
着的巨大市场已引起商家关注。 ■记者 何梦青

国外的新型老年人产品 老年人容易陷入的消费误区

学电脑玩上网赶潮流,不仅是年轻人的专利,老年人同样可以。
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【消费篇】


