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城中别墅，芯中山水
深业·岭岛综合优势突出

作为中国首家以房产为主业的世界
500强企业， 绿地集团肩负着城市生活的
建设责任，绿地公馆亦兑现了无数都市精
英对诗意栖居地的冀望。
年底入住，梦想即将照进现实

经过一年多的精心打造，绿地公馆一

期进入了最后收官阶段。 坚持以ART�
DECO建筑艺术来营造社区环境。 从入口
处六大石库门到中央喷泉广场，再到家门
口的绿荫小径，始终给人以舒适、和谐的
美感。每栋建筑的窗前屋后种植了精选的
常绿乔木， 而不同景观组团包括立体水

景、特色铺装都如画卷般一一呈现。
48-166㎡一房~四房，绝版户型醇香绽放

绿地公馆在户型设计方面，48-52m2精
装公寓拥有长沙绝无仅有的1+1魔力户型，
一房可轻松变作两房，超大生活阳台。全城
罕见的90�m2左右完美三房，客厅明朗，外接
景观阳台。120-160�m2尊贵三房、四房，超四
米宽大客厅，将四季美景尽收眼底。纯板式
一梯两户、南北对流设计，高赠送面积，极少
分摊。
海派全装修实景呈现，成就至高生活品味

绿地公馆一期全装修住宅历经四大品
质管控体系，共67道标准流程，层层把控，精
铸而成。采用人性化设计，做到绿色环保。比
如：24小时太阳能热水、板式自然采光、人车
分流绿色出行方式、雨水收集利用系统……
在绿色环保方面的极致追求使得绿地公馆
荣获湖南省首批二星绿色建筑的荣誉称号。

现购买绿地公馆一期全装修实景准现
房，年底即可轻松入住，过新年住新家，少量
余 房 特 惠 抢 购 中 ！ （公 馆 专 线 ：
073185866688）

绿地公馆，年底入住，实景盛放
一期全装修房源年底交付，48-166㎡一房~四房特惠抢购

经济信息

■记者 邹颂平 实习生 卢靖尧

2012年， 长沙别墅市场正在经历着一场
悲喜交加的命运，各个别墅项目之间，幸运
与不幸都表现得十分显眼。

尽管历经多年锤炼， 长沙楼市业已完成
从觉醒到蓬勃的野蛮生长，历经“史上最严厉
调控”之后，更从复苏到发展，调整已然成熟。

然而，我们发现，位于房地产之巅的别
墅市场似乎不为所动，“稀缺”、“珍贵”、“高
端”是其顽固遵从的古老法则。

市场呼唤变革。
终于，在2012年9月，深业·岭岛横空出

世， 一度成为长沙楼市最为惊艳的名字，有
关它的一切被媒体持续追踪报道，别墅项目
终于打破上半年万马齐喑的局面，这标志着
长沙别墅市场的裂变正在发生。

调控触发变革
2010年，以“新国十条”为代表的新一轮楼

市调控风暴来袭，遭遇“史上最严厉”的楼市新
政，住宅市场或将面临一场空前的“洗礼”。

当时人们就在猜测，作为住宅项目的高
端产品，别墅市场将作何反应？此后几年，长
沙别墅产业又会否迎来全新的变革……

然而，两年过去，人们未见别墅市场有
任何改变正在发生。 作为住宅最高级载体，
别墅依然高高在上， 远离普通人的居住梦
想。

现实是，购房者不买账，开发商再“自矜
高贵”也没有用。

可以借鉴的是，普宅市场“以价换量”成
为楼市普遍选择，并取得明显成效。

于是，别墅楼盘慢慢坐不住了，纷纷开
始跟进。

有数据表明，2012年上半年，长沙市场别
墅成交量明显回暖。 随着改善型别墅需求的
增加，部分别墅正在调整产品面积结构，加大
优惠力度，降低准入门槛。而长沙日益增长的
白领阶层，构成了这一变化的现实基础。

不少开发商已经把握到了这种结构差
异的变化，在别墅产品定位方面重点聚焦于
经济型别墅。

深业·岭岛引领浪潮
9月，似乎提前预约，长沙各大高端项目

纷纷抢在“金九银十”这段黄金时间推出自
己的应市政策，在这场没有硝烟的市场争夺
战中，深业·岭岛表现得非常活跃。

深业·岭岛9月底解筹售出78套，别墅单
月销量超长沙整月销量，在楼市上掀起了一
股抢购别墅的风潮， 给业界带来不小的震
撼。其给出的价格让不少业内人士都

吃惊， 联排别墅最低价7000元/平方米，可
使用面积约3500元/平方米。与此形成强烈
对比的是，8月别墅成交均价为11887元/平
方米。

深业·岭岛是价格硝烟的始作俑者。其
可用面积3500元/平方米起的价格，让业内
外人士大跌眼镜。而从“金九”开始，中高端
产品加入市场争夺战，供应量大增。以卖地
的价格卖别墅， 超高性价比的战略一出，立
刻给本已失色不少的“金九银十”画下了浓
墨重彩的一笔。

深究其火爆的原因，其实不止高性价比
这么简单，其深层次原因更在于开发商深度
理解别墅内涵，抓住了别墅的定义———资源
的高度占有。

但深业·岭岛对于资源的占有并不是简
单的自然资源， 还包括了城市资源的占有。
深业·岭岛是集合了城市与自然环境双重资
源的城市资源型别墅，从交通、配套到区域
发展， 从周边环境到社区生态再到产品本
身，无一不让人惊叹。

“二环内，再无内湖别墅”，这是深业·岭
岛的一句令人印象深刻的广告语， 事实上，
这的确是深业·岭岛无可复制的优势。

未来别墅价值凸显
多年以后， 躺在自家临水的院子里，看

着长沙的夕阳最后从楚家湖水面落下，住在
深业·岭岛的人们将会想起2012年那个决
定性的时刻，最终出手购房，对于他们来说，
是怎样的一种幸运。

不仅仅因为在2012年，他们以超出自己
想象的价格， 拥有了长沙主城区唯一内湖别
墅———深业·岭岛。 还有一个更深层次的原因
是，他们以超低价格买到的别墅，在不远的将
来，其价值同样可能超越想象。

2012年，国土部《关于做好2012年房地
产用地管理和调控重点工作的通知》中停止
别墅类用地的土地供应的明确规定， 此次
“禁墅令”相比以往更为严厉，可以看出政府
严抓狠打的决心。

然而，“禁墅令” 带来的必然后果是，别
墅的市场供应日趋稀缺，别墅的珍藏价值日
益看涨。业内人士认为，现有的一手别墅项
目会成为房地产市场“最后的盛宴”，2012
年也将成为一手别墅的绝版之年。随之而来
的是，别墅的稀缺价值日益凸显，别墅价格
的高峰将又一次到来。

变革！长沙别墅市场波澜再起
调控触发变革，未来价值凸显

9月初，长沙深业·岭岛惊爆出
“3字头”抄底价，引起业内热议。热
议的背后是不敢相信，更是暗暗心
动，不难窥见，坐拥稀缺资源、享受
顶级物业是许多人梦寐以求的。

数月前，国土资源部、国家发
展改革委联合印发相关用地政策，
明确限定住宅项目容积率不得低
于1.0，再一次引起了市场对低容积
率产品的关注。细心梳理长沙的别
墅项目，我们发现，大多数在售别
墅均在二环以外，而且许多项目空
有别墅的形式却缺少了别墅独有
的内涵———弥足珍贵的自然景观
资源。

靠山临湖，岭岛居所
深业·岭岛系堤亚纳湾全新的

二期产品，项目内拥有长沙主城别
墅社区独一无二的350亩（23万平
方米）楚家湖，是二环线以内唯一
的大型城市内湖别墅社区。数百亩
楚家湖作为社区内湖，连通捞刀河
与湘江，水系自然循环，造化天成，
天然活水，3.2公里蜿蜒湖岸景观线
营造的湖畔生活更是湖南人杰钟
爱的居停首选。 项目因湖而生，集
原生湖岸、树木、湿地、坡地于一
体， 项目仅5分钟即可到达鹅羊山
公园。而据媒体报道，占地1.2万亩
的苏托垸湿地公园也正在规划之
中， 这无疑对深业·岭岛的业主又
是一大福利。

深业·岭岛作为全新产品，具
有独特的特色。项目规划设计为果
岭式坡地别墅，层次错落，私密性
与景观性并重。293栋纯墅区规划，

别墅之间错层排布，双天井通风采
光，地下室天然采光，每一处设计，
都凝聚了澳大利亚柏涛（墨尔本）
与法国欧博对于原生态建筑的深
刻思考。外立面色泽升级为浅土黄
色，整体建筑为南加州立面及建筑
风格，更具品质感。

配套齐全，湖景商业
传统的山水豪宅，因其追求独

一无二的景观资源，导致其生活资
源配套的稍显不足，造成业主入住
后极大不便。但作为全新模式的深
业·岭岛项目， 不仅弥补了此种不
足，更将生活配套结合楚家湖这一
天然资源，打造出独一无二的配套
资源。

深业集团独家打造近20000㎡
全湖景生态商业街，临湖而建的商
业由服装、餐饮、娱乐、休闲四大功
能板块组成，成就大长沙首家湖主
题生态商业街。前所未有的原生态
商业体验，仅此专享。并且斥巨资
打造2000㎡海洋运动馆，藉此代言
长沙最高水准的社交俱乐部，为城
市顶尖名流提供更加私密的圈层
社交场地，至臻礼遇，领略奢华生
活。

而在其他方面， 深业·岭岛依
旧做到尽善尽美。不管是清水塘实
验学校的落定， 还是与深业·岭岛
一脉相承的邦德堤亚纳湾幼儿园，
抑或是专为项目确定的149公交首
末站，都在最大程度上为业主的生
活提供了便利。

■记者 邹颂平 实习生 卢靖尧


