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刚刚过去的“十一”黄金周，让不少房
产商尝到了甜头，尽管不少业内人士坦言，
过去黄金周劲销的火爆场景已不复存在，
但毋庸置疑， 漫长的假期、 庞大的刚需队
伍、诱人的促销活动，还是让开发商在金秋
十月忙得不亦乐乎。

据多名项目人员透露，“十一” 黄金周
八天， 长沙楼市认购量相比9月最后一周，
增长一倍以上。且10月份推出了43个开盘
项目， 比9月份的开盘量增加了16.2%。眼
下“银十”不到20天，是否依旧延续“黄金
周”的喜人势头一路向好？

外地置业者成主力军 认购量大
从记者采访中得知， 国庆期间长沙不

少楼盘相应推出了各种促销活动， 吸引了
不少从北京、上海、广州等地返乡置业者以
及市州的客户。 位于长沙大河西先导区的
中一九峻项目， 国庆期间有三分之二的来
访量由外地客户构成， 该项目营销总监程
启迪说，“10月份第一周成交套数达到30
多套，比9月最后一周翻了一番，比我们预
期的效果要好”。同样，湖南乐万邦房地产
开发有限公司营销经理胡莎透露， 长沙蓝
山郡项目客户来访量、 认购量比平常增长
1.5倍。

据悉，长达八天的假期，全国高速免通
行费等因素给长沙楼市带来了不少人气，
湖南省山水投资置业有限公司副总裁胡刚
认为，外地客户是“黄金周”市场核心对象。
“很多市州人或者在外打工的湖南人假期
来长沙买房， 其主要是考虑小孩今后在长
沙读书和投资置业。”

后阶段楼市呈现温和 价格微调
据悉， 整个10月有43个开盘推新项

目，从区位分布来看，岳麓区10个项目居
首，天心区次之，较9月份37个开盘数增长
16.2%。10月开盘项目中依旧以老盘新推
为主。胡莎分析，“从数据来看，现在市场上
存货量还比较多，开发商很看好10月这个
时间段，从目前态势来分析，应该比9月份
要好。”程启迪也透露，从“黄金周”的来访
客户分析， 还有不少刚需客户正处于徘徊
阶段，应该会在近几周内定下来。

而对于后期楼市是否会延续9月份的
“以价换量”？胡刚表示，“以价换量”的销售
模式不利于整个项目的持续发展。他分析，
后期长沙楼市的价格应该出现上下5%左
右的微调。同样，程启迪也认为，后期长沙
楼市价格将处于相对平稳状态， 有利于刚
需客户出手买房。 ■记者 黄帅

“银十”楼市温和上演
市场价平量多 客户需求不减

乐万邦， 一个最早在广州地产揭竿
而起的地产企业，凭借“品质、服务、实
力”三大法宝，坚守“优质、高效、守信、创
新”四大宗旨，力求演绎品牌实力与现代
人居之间的理想传承。

19年来，南征北战，东冲西突，足迹
走过大半个中国，打造了城市家园、乐万
邦花园、骏景花园、锦绣家园、华彩美居、
汇景蓝湾、雅轩花园、康桥蓝湾等一批备
受推崇的建筑典范之作，多次荣获“中国
知名地产企业”、“中国房地产企业200
强”、“消费者信得过放心开发商” 等殊
荣，乐万邦并没有‘歇翅停廻”，因为市
场，远征的脚步从未停止……

“乐万邦”缘定长沙
一切都是因为偶然， 一切都不是偶

然。这句话在湖南乐万邦房地产开发有限
公司执行董事张喜全看来特别有感触。

那是2006年的一次无意旅行，广东
籍人张喜全来到长沙， 一下被长沙深深
吸引，在惊叹长沙“惟楚有才、于斯为盛”

的浓郁的文化氛围外， 一名职业地产操
盘人特有的嗅觉让他兴奋不已———“长
沙的地理位置优越，居民的消费水平高，
经济指标也很不错， 长沙房地产市场大
有可为”。然而，张喜全也知道，长沙当时
的房地产开发商至少也有上百家， 乐万
邦作为一个外地企业， 必须面对日益激
烈的竞争环境。“要在强手如林的长沙地
产行业中立于不败之地， 要让长沙的消
费者刮目相看， 你就得做出像样的房子
来，这是挑战，也是一次机遇！”张喜全回
忆当时的心境依然很兴奋。

机遇总是给有准备的人。 经过精心
运作，2007年， 湖南乐万邦房地产开发
有限公司正式进驻长沙。 公司凭借雄厚
的资金实力，一口气拿下了五块土地，并
开始精雕细凿。

靠打造典范建筑取胜
张喜全坦言， 乐万邦专注地产19年，

致力于社区转型与住宅价值品质的不断提
升，靠的是质量、信誉赢得消费者的厚爱。

城南故事是乐万邦在长沙的首开项
目，地处长沙南城韶山南井圭路，“融城核
心”的位置，现已进入现房销售阶段。而蓝
山郡是乐万邦在长沙打造的第二个项目，
占据城市次级中心长沙经开区(星沙)核心
位置，以50万平方米的超大体量成为城中
心的标杆品质大盘。 在星沙，“看房必看蓝
山郡”已成为购房客户的口头禅。目前，该
项目的一期产品已基本售罄， 二期新品即
将上市，又将掀起星沙市场的一波热潮。

“乐万邦一直坚守的是产品的品质、
质量和服务，依靠自身的强大实力做好每
一个细节。”张喜全介绍，乐万邦可以在一
个不起眼的地方花去大成本。 比如在
2009年长沙其它楼盘都在用水泥铺消防
楼梯时，乐万邦第一个项目城南故事就选
择采用成本更高的地砖进行铺装。

除去目前在售的城南故事、蓝山郡这
两个项目， 乐万邦目前拥有四块土地储
备。张喜全表示，以乐万邦的实力，一定能
够打造出更好的优质产品，成为长沙地产
市场一道瞩目的风景线。 ■记者黄帅

这里是河西千年人文的集萃之地， 这里
与百年附中博才中学仅一路之隔， 长房时代
城楼王“雲臺”尽得天时地利，购房送师大附
中学位，只为传承名门大家的书香风范。

买房送学位，名校就在家门口
作为四大名校之一的师大附中， 一个多

世纪以来培养出众多中国杰出代表， 外语特
色教学与教育质量位列全国顶尖水平。目前，
师大附中博才中学现有63个教学班， 学生近
4000人，教职工200多人。长房时代城与名校
为邻，墙外是琅琅书声，墙内更是日日耳濡目
染，楼王“雲臺”尽享名校教育的熏陶和涵养，
由此传承名门世家的书香风范。

长房时代城“雲臺”买房送师大附中学位，
且名校就在家门口，住长房时代城“雲臺”的小
业主不用担心堵在路上，可以比同龄孩子更早
地坐在宽敞明亮的教室晨读，选择“雲臺”，就
是选择与名校为邻，是父母省心的最佳选择。

中央楼王“雲臺”，一站式素质教育
楼王“雲臺”位于千年人文大河西核心，矗

立于梅溪湖、滨江新城交会处，地铁2号、6号线
横贯东西，轻轨纵横南北，世界级交通枢纽新
西站近在咫尺。10万㎡成熟商业街区， 其间穿
插休闲广场、木栈道，营造出优雅的场域体验。

楼王“雲臺”推出143㎡-172㎡N+1创意户
型，赠送面积最高达30㎡，业主可根据需要进行
个性化空间改造；同时深谙购房者心理，对空间
“斤斤计较”，诞生超高空间赠送率、零公摊超高
使用率的“无死角”设计；设计更从居住体验上
入手，设置空中花园，结合储藏空间；超大落地
窗，融合室内外风景，一门之内别有天地。

与长房时代城比邻的， 除了百年名校师
大附中，还有未来之星幼儿园、麓谷小学、湘
仪小学、阳明小学、长郡中学、湖南商学院等，
一站式教育长廊让孩子享受到优质的教育。

■记者 刘婞

蓝山郡二期新品即将上市
“乐万邦”典范之作成就人居梦想

四大名校学位房全城抢购
长房时代城楼王“雲臺”最高赠送30m2并送名校学位

蓝山郡鸟瞰图。

长房时代城效果图。


