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外币 钞买价
英镑 970.98
港币 80.24
美元 622.02
瑞郎 644.49

外币 钞买价
日元 7.748
加元 619.89
澳元 620.42
欧元 780.31

（截至10月10日18时，数据仅供参考）

毛介平“人间蒸发”，娄底“商户
圈”里传出了各种谣言。有人说，他赌
钱输了家产，携款潜逃了。还有人说，
他自杀了。

焦急的商户们，一边打听着消息，
一边开始联系中山榄菊日化实业有限
公司。 胡志英拨通了产品包装上留下
的消费投诉热线电话， 但电话那头的
工作人员声称， 会将问题反映到相关
部门。然而，许多天过去了，他们没接
到任何回复。

10月10日，记者也拨打了此电话。
接线的一名工作人员说， 他们的确接
到了多名娄底零售商的电话， 称经销
商毛介平“消失”。她已将此情况反映
给了上级领导。 记者提出要采访公司
领导却遭到委婉拒绝。 对于毛介平是
否真是榄菊蚊香娄底经销商以及公司
对此事的态度，她表示无可奉告。

在榄菊日化官方网站上， 记者看
到，9月30日13点18分，名为“潇中批发

部”的网友留言道：听说娄底的榄菊市
场目前瘫痪，请问我可以代理吗？客服
人员回复：“请与张先生联系”，并留下
了电话。

记者拨通了该电话， 张姓负责人
表示，娄底经销商没有叫毛介平的人，
其他情况，他也不能多说，会联系公司
相关部门接受记者采访。 但截至记者
发稿时，仍然没有收到他发来的信息。
同时，该公司客户服务页面上，所留的
湘桂赣大区联系电话， 也始终无人接
听。

至此， 毛介平到底是不是娄底榄
菊蚊香的经销商，目前还无法确定。不
过，一位受连累的商户向记者透露，毛
介平的妻子肖春寿权力比他本人大，
而且登记的法人名字是肖春寿。

如今，商户们已经报案，娄底市公
安局娄星分局相关负责人透露， 公安
部门已介入调查。

经销商疑跑路，
娄底千余商户订货款被“套”
类似事件当地至少发生7次 提醒：签协议最好要求厂家承担连带责任

“经常接到很多这样的案子”。湖南
万和律师事务所律师李健说，众多的零
售商户在与经销商的合作中，要尽可能
规避“跑路”风险，一旦发生，要尽可能
挽回损失。

李健分析，如果零售商户与经销商
签署了协议，要求及时提货，如果没做
到，经销商要进行相应赔偿，找不到人，
零售商户可以向法院起诉。如果经销商
以非法占有他人财物为目的， 蓄意为
之，则属于刑事犯罪，要及时向当地公
安机关报案。对于厂家，他认为，榄菊
蚊香如果没有直接参与交易，并且签
署协议、手续合法，则不承担责任。但
是如果对经销商未经审查，不符合公
司的经销资质，则存在故意或过失错
误。

李健建议零售商户，选择有授权
资质的大品牌经销商。另外，签署协
议时，最好要求代理经销商得到厂家
认可，承担连带责任。

在中国市场上，经销商是既传统又
中间的渠道力量。顾名思义，经销商就
是从生产企业进货再转手销售的商人。
他们的出现，是因为生产企业没有足够
的能力独立开发、 管理市场业务队伍。
时至今日，“谁掌握了经销商，谁就赢了
天下”仍是至理名言。

然而，进一步想，经销商之所以成
为兵家必争之地，是因为他手上拥有丰
富的终端零售网点资源。在娄底榄菊蚊
香事件中，胡志英、老刘们本该是经销
商和生产企业的“上帝”， 由于经销商
“失踪”，却成了焦急的受害者。一次又
一次，他们的利益，该由谁来保障？

生产企业为了扩张市场， 对经销
商，更大程度上是“捧”，而非“管理”，对
他们的约束，也就更少。在榄菊日化的
历史上，2005年， 就出现过购买一箱榄

菊蚊香，经销商就可得到厂家4~20元不
等现金红包的例子。

这时，一心只求安稳度日，零散而
不凝聚的终端零售店，此时，成了弱势
一方。一旦遇上“跑路”的经销商，厂家
又甩手不管， 他们便毫无招架之力。“在
中国，这种事情很难处理。”我省一家大
型出口企业总经理向记者坦言， 他们刚
开拓市场时也碰到过这样的事情。 生产
企业对经销商的管理，一般是催货款、保
销量和稳定价格体系， 不会参与经销商
的市场行为。 如果毛介平真的借经销商
的名义“吸金”，也只是他的个人行为。

不过， 即使没有法律上的责任。一
家负责任的企业，如果不想丢掉在零售
商心中的信誉， 进行一定赔偿更加合
理。即使不赔偿，对自己的“上帝”采取
“不理不睬”的态度也是断然不可取的。

连续一周了， 胡志英都在寻找一个叫毛介平的人，“莫非我的5700元货款，
又要打水漂了？”最近几天，这个可怕的担心，时刻萦绕在胡志英脑海里。胡志英
是娄底市西阳乡一家小超市的老板。上半年，她向榄菊蚊香娄底经销商毛介平
交了一万元订货款，才提了价值4300元的货，毛介平却人间蒸发了。

与胡志英一样焦急的，还有娄底上千名小商户。胡志英感叹，这已是娄底
“商户圈”第七次遭遇经销商伤害了。曾经，珠江啤酒、润田矿泉水等经销商都携
款逃跑过。除了自认倒霉外，他们还有什么办法可以避免或挽回损失吗？

■记者 未晓芳 实习生 肖璋

胡志英的店铺主要经营日用百货。榄
菊蚊香是夏天的重要商品，胡志英店里已
经卖了8年。榄菊蚊香的货源，就是来自于
毛介平这名经销商。 跟往年一样， 今年4
月，毛介平邀请胡志英等千余名商户参加
订货会，在酒店大摆筵席，签订订货协议，
交付货款，采取分段提货的方式抵扣订货
款项。

胡志英定了一万元榄菊蚊香，最终获
得取一万零六百元货的优惠。交了钱就可
以拿货，没货时就直接打电话要毛介平派
送蚊香过来。眼看着热天结束，榄菊蚊香
也快断货了。 胡志英算了算， 还可以提
6300元的货。然而，今年国庆节期间她再
次联系毛介平时， 却联系不上了，“手机、
家里电话都无人接听，连门店也已悄悄转
让了。”这时，胡志英意识到，又一个经销
商“跑路”了。

事实上，胡志英算“后知后觉”。西阳
乡万宝超市的老刘，早就知道毛介平消失
已经二十来天了。老刘说，这次他算幸运
的，只损失了一千多元。

寻找毛介平的过程中， 胡志英发现，
和家、万宝、家家乐、易生缘、长青居民生
活超市等上千家商户都是受害者，这些超
市主要集中在娄底涟源、茶园、万宝等地。

“这已经是第七次了。” 胡志英说，曾
经珠江啤酒、润田矿泉水等也在当地出现
过经销商卷款跑路的事情。
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经销商“消失”，厂家拒不接受采访

︻
记
者
手
记
︼
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签协议时，
最好要求厂家承担连带责任


