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10月19日， 由省商务厅和湖南日
报社联合主办的湖南省首届灯饰博览
会将揭开神秘面纱，同期，湖南体量最
大的灯饰专业卖场红星·灯世界也将正
式亮相。

10月9日， 省商务厅副厅长吴宜彪
和商贸处处长刘飞一行来到红星·灯世
界视察并指导工作。在询问过灯博会筹
备情况并视察了卖场装修进度后，刘飞
表示， 作为湖南乃至全国规模最大、品
牌最集中的专业灯饰零售卖场， 红星·
灯世界的价值潜力不容小觑，它的高调
亮相， 必将引发巨大的市场连锁反应，
并从根本上革新湖南灯饰产业的格局。
而形成专业的品牌推广语言，是决定红
星·灯世界下一步走向的重要命题。

据悉， 红星·灯世界位于红星国际

会展中心西南侧300米， 面积超过5万平
方米，包含家居照明灯饰广场、潮流精品
灯饰广场、世界名品灯饰广场和工厂直销
灯饰广场四大经营主题， 齐集飞利浦、雷
士、三雄·极光、开元美施等300多个著名
照明灯饰品牌， 是目前湖南规模最大、卖
场环境最好、营运设施最佳、灯饰品牌最
集中、管理运营最专业、交通停车最便利
的照明灯饰专营卖场。

先有市，后有场
权威数据表明，截至目前，我国灯具

市场的产值已经突破1500亿元， 并仍在
以每年超过10%的速度不断递增。而纵观
黄河以南，唯独华中地区一直缺乏一个大
型的覆盖全产业的平台，行业长期“有市
无场”，品牌各自为战，严重制约了湖南灯

饰行业的发展。
有业内人士表示， 红星·灯世界的起

航， 标志着湖南正式结束没有大型专业
化、标准化灯饰卖场的历史，也将一举打
破封闭、落后的产业现状，让湖南灯饰行
业焕发出勃勃生机。

是锦上添花，也是行业补白
红星·灯世界的开业日期选在10月19

日。对此，红星·灯世界总经理张黎明胸中
自有丘壑。他表示，从整个红星商圈业态
分布来看，成熟的建材、家具卖场不少，唯
独缺乏专业的灯饰卖场， 红星·灯世界的
开业必将带来互补效应，以差异化竞争赢
得市场。它的到来，对整个红星商圈来说，
不仅是锦上添花， 它将填补行业空白，全
面改写产业格局。 ■记者 张丹

5万平米灯饰航母即将首航
红星·灯世界打造长沙一号灯饰消费目的地

继今年5月鸿扬家装整体产品全面
上市以来，一种全新的家装购买模式日
渐为消费者所熟悉，只需来凭户型挑功
能、挑外观、挑价格、挑选一款适合的家
装整体产品带回家。

鸿扬家装第二批全新理念的系列
产品近日全新上市后，以丰富的整体产
品提供为平台，将消费者生活形态为产
品设计的核心， 从全房整体功能空间、
功能空间及单品三个方面为消费者打
造好用的家。

从全房整体功能空间规划上，鸿扬

家装的产品完全贴合消费者的生活形态，
通过对产品的规划、组合实现消费者的周
全的功能需求。而消费者在日常生活中没
有考虑到的，鸿扬家装也会完整设计。

以一款三代同堂的别墅为例。该屋主
与父母和儿女生活在一起，他们期望家不
仅是全家共享天伦之乐的港湾，也是学习
办公、社交娱乐的空间。因此，鸿扬家装在
充分了解业主需求后推出了集家庭生活、
事业、社交功能于一体的整体产品。

这款别墅整体产品分为三个明显的
区域。一楼为日常生活和会客区，是一个

开放式的空间，门厅、客厅、餐厅、厨房、老
人房、户外景观阳台、卫生间联系成一个
整体。二楼为家庭私享区。主卧、小孩房、
保姆房、家庭厅、书房都在这一层，且有女
主人专用的首饰间。 三楼是娱乐休闲区。
娱乐室、麻将室、休闲阳台构成了这一层
的主体；私人收藏室则充分满足收藏品的
储藏和鉴赏需求。

鸿扬家装近期将持续举办“鸿扬优仕
设计私享馆样板别墅体验行”活动，业主
能详细了解别墅从前期土建到后期家居
配饰的十大施工阶段。 ■记者 白娜

装修 就是装你的生活形态

鸿扬第二代预制家 聚集空间功能

节后，居然之家续享优惠
长假期间， 长沙各大家居建材商场持

续“放价”，居然之家长沙金源、高桥两店于
10月13日—28日期间续办家居建材盛宴。

期间，顾客在居然之家长沙两店购买
建材类商品，在原有优惠上还可在成交价
基础上直减6%。另外，顾客购买家具类商
品也可在专卖店成交价基础上再直减5%，
旧家具回收， 可按新购家具实际交款金额的
2%享受现金补贴。 在五金涂料超市购物累
计交款满1000元返200元现金券， 满2000
元返400元现金券，依此类推，现金券可在
五金涂料超市购买任何商品，可累计使用。

活动期间逢周六、周日，顾客来居然
之家金源店购物实际交款累计满5000元
以上，凭当天单程的士票或当月油票报销
来回车费。 ■记者 白娜

红星·灯世界中庭效果图。


