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9月25日， 岳麓区梅溪湖一块编
号为B-15， 面积为74072.9㎡的纯住
宅用地地块被湖南永进合能房地产
开发有限公司以53148万起始价竞
得，据悉，这是梅溪湖本月顺利出让
的第四幅土地。

在长沙房地产信息政务网上，记
者查询到， 本月长沙共截止挂牌11
幅， 一流拍十成交， 总成交面积
299143.11㎡，总成交额170936万元。
在9月24日， 湖南永进合能房地产开
发有限公司首次报价梅溪湖B-15地
块，但截止至9月25日挂牌结束时，因
无人竞争报价以起始价顺利拍得。

经查询，湖南永进合能房地产开
发有限公司成立于2012年8月29日，
除此并未查询到其他信息。记者采访
得知，湖南永进合能房产和湖南合能
房产均为合能地产旗下子公司，湖南
合能房产开发了“雨花公馆”，正在筹
备“洋湖公馆”。“为了避免投资风险，
针对不同的项目，我们会采用不同的
公司名称，但是，股东没有变化。”公
司相关负责人表示。

据合能地产官网介绍，合能地产
是一家以房地产开发运营、 商业运
营、 物业管理等多元化发展企业。公
司以成都总部为集团核心，管理经营
辐射西安、深圳、长沙等其他一、二线
城市。 ■记者 石曼 实习生 卢靖尧

梅溪湖板块再出新地
合能地产布局长沙第三棋

毋容置疑，新政实施以来，投资性住房
需求受到了很大程度的抑制， 但现实也表
明，无论是一线城市还是二三线城市，以高
端楼盘也就是多为改善型住房为购买目标
的“稀缺”房产，由于在地段、资源、教育、品
牌等方面具备较强优势，受市场的影响却相
对较小。

而随着70后、80后年龄的增长，他们结
婚生子，家庭成员会发生变动，“面积小、不够
住”成为阶段性主要问题。刚生完小宝宝的王
女士正计划“换房”，并追求一步到位。“父母
已经接过来带孩子了， 想考虑一套老中青三
代同住的房子，大概160左右的大四房”。

其实，在长沙想换大房的远不止王女士
一个。某民营企业老板周先生，父亲过世得
早，母亲常年有病，小时候是靠哥哥嫂子照
顾，所以周先生的目标很明确，再换房就换
个联排别墅。“平常生意忙， 没时间照顾老
人，这次换房之后，我准备把我的老娘和哥
哥、嫂子从永州接过来一起住，至少周末可
以呆在一起。也算是对亲情的一种慰藉吧！”

在之前记者随机调查显示，6成以上市
民认为，随着独生子女越来越多，希望能够
跟自己的子女及子女的小孩住在一个大房
子里，有照应，更具幸福感；看来，改善性换
房正成为一种温情消费趋势……

中秋国庆
长沙涌动“换房”潮

9月25日，由湖南绿城与湖南崇盛合
作开发的青竹园度假酒店在长沙举行盛
大签约仪式，来自绿城·青竹园数百名新
老业主见证了这一难忘时刻。

据悉， 湖南崇盛商贸有限公司一直
从事零售、 餐饮、 酒店等业态的运营管
理，曾开发、运营的衡阳崇盛晶珠商业广
场赢得了业内好评。 此次与湖南绿城的
合作， 该公司负责人认为，“崇盛与绿城

两家企业文化理念十分契合， 更多的是
追求做好产品本身， 所以愿意合作开发
青竹园度假酒店”。据介绍，绿城青竹园
度假酒店将包含室外泳池、 健身房、书
吧、多功能厅、私人医生会所、餐饮、精品
生活超市、银行网点、干洗店、商务中心、
客房、SPA等功能。“这个度假酒店一方
面服务于来青竹园打高尔夫的贵宾，更
多的希望成为青竹园业主们增强交流沟

通、温情邻里关系的业主会所”。
活动现场， 绿城总经理谢岳来首次

向业主发布法式新品青竹园“罗曼别
墅”。 罗曼别墅系列总建筑面积均在500
平方米内， 是绿城别墅系列中空间使用
率最高的产品， 设计上吸取法式宫廷建
筑风格元素，营造兼具传统与古典韵味、
高贵浪漫， 颇具人文艺术气质的精美别
墅。 ■记者 黄帅

绿城青竹园度假酒店项目在长签约

说到豪宅， 人们的脑海中马上就会
浮现出这样的一幅图画： 极尽奢华的装
修，舒适的环境，怡人的景观，周到的服
务……除却这些， 博林金谷携更稀缺的
城市山林资源，更豪奢的住宅品质，更成
熟的社区配套风尚而来， 以纯正的精英
生活理念，无可比拟的豪宅品质，引领长
沙进入全精装微豪宅新时代。

近日，博林金谷对MR�MISS微电影
女主角进行了最后一轮甄选。10号选手
刘雪沁荣登冠军宝座， 获得由博林金谷
提供的零首付小户型一套， 并成为博林

金谷MR�MISS微电影女主角。
5年以来， 博林金谷一直以其优越

的品质和低碳生活理念受到消费者
的热烈追捧 。 而目前推出的全新产
品———Mr.Miss， 其40—70㎡全精装微
豪宅， 恪守德式建筑一贯精工品质的工
艺流程，从选材、施工到人性化工艺方面
都苛求完美———建筑所使用的所有材
料， 都选择质量可靠实力雄厚的知名品
牌，采用国家建筑节能规范的最高标准，
确保生活舒适度、便利度、品质感。装修
风格上，Mr.Miss提供数种符合城中新

贵的装修风格，简约的现代风格、风情万
种的地中海风格、 注重品质感的北欧风
格等，每一种风格，均出自于国内一线设
计师之手；更有国内外一线品牌热水器、
国际知名品牌厨卫、 高档洗浴洁具4件
套、品牌灯具、高档防盗门……每一处细
节，都为打造一处极致讲究的家。我们不
仅提供品质生活梦想， 也提供改变生活
的具体方式。

目前， 博林金谷40—70㎡全精装微
豪宅，VIP火爆认筹中样板房璀璨开放
中。 ■记者 石曼 实习生 卢靖尧

长沙进入全精装微豪宅新时代
博林金谷全城搜索“女主角”

据媒体报道 ， 早在
2005年初, 广州市政府曾发布1
号政府令,63万多套房改房可无条
件转让。“房改房开闸上市”———原来
作为单位福利分配的旧房一夜之间可
换来数十万资金, 刺激了机关团体企
事业单位职工“以小换大”、“以旧换
新”、“以次换好” 的潜在换房诉求，换
房浪潮从广州开始席卷全
国，时隔7年的今天，记者走
访长沙楼市得知，作
为二线城市的长沙
也迎来了换房时代，
以“改善型”、“享受
型”的换房群体开始
走向前台。

追求舒适惬意的“享受型”居住诉求

顺应市场编织一张温情网

寻求改善住房条件的购房者释放的信
号，也让敏觉的高端楼盘嗅到了“市场”。

作为长沙高端生态楼盘， 高鑫天麓完
美迎合了改善型购房者的心境， 项目丰富

的自然山水资源，堪称“城中原生态，
生态中城市”。且洋房、联排别墅、双排

别墅、高层等多种物业形态，让改
善型的购房者选择性更广。

“从目前来访的客户来看，
40-50岁左右购房者居多，他们上

有老人，下有小孩，希望三代同住。”
长沙高鑫房地产开发有限公司策划经理曾
庆龙告诉记者，这些购房人群对居住条件、

居住环境要求很高， 有的甚至把这次买房
当做自己的终生置业。

同样， 一套住宅价值在一百万以上的
万达中央广场，其楼盘的高端品质、人性化
服务， 国际化配套得到了改善型购房者的
一度认可。 湖南运达房地产开发有限公司
总经理助理熊小青介绍， 运达中央广场借
鉴五星级酒店的物管系统、 户户独立的电
梯插卡系统， 业主的私密性将被智能电梯
系统很好地保护起来，满足“换房族”对住
房品质的需求。

从某种意义上说，购房者居住的要求不
断提高，将会点亮大户型、豪宅产品市场。

■记者 黄帅
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