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【十一好戏连台】
6档主题活动引爆中秋、国庆

在日前举办的中国湖南第三
届旅游节上，长沙联通化身为“金
牌旅游管家”受邀参展。

联通展厅共分为行业应用展
示、 终端展示、3G玩家俱乐部三
个区域。 行业应用展示区针对人
们旅途中经常出现的疑难问题，
借助联通强大的3G网络支撑以
及丰富多彩的业务应用， 给出了
一套完整的信息化解决方案，全
方位展示了联通沃3G作为旅游
顾问的贴心之处。

■胡明

■记者 杨迪

家电市场竞争的白热化，让整个家电行业都面临着商业模式创新、经营能力提升的双
重挑战，从单一的售卖家电到经营多元化的综合体，转型已是大势所趋。

而以超市起家，百货、电器迎头而上的步步高却占据先手。“未来，消费者需要的是一个
城市综合体，而一个完整的多业态，能够掌控一个商圈。”9月22日，步步高集团家电事业部
总监余腾达说。

消费新闻

长沙联通
变身金牌旅游管家

【农村包围城市】
明年，步步高电器城专业店挺进长沙

“步步高集团85%的销售来自超市和百
货， 所以步步高电器城还有很大的发展空
间。”余腾达说。

步步高超市和百货一直风生水起， 而其
另一个业态———电器却很少抛头露面。 并非
步步高电器做得不强势， 而是自成立以来它
就一直在“默默鼓劲”。目前，步步高电器城
“体量”已经冲进湖南前三，同时有22家独立
门店。

余腾达告诉记者：“步步高电器城旗舰店
有1万多平方米， 由外国团队一手打造设计，
家电卖场的百货化，让品牌、布局在个性化的
同时又有统一感，更加时尚。”

背靠超市、百货“大树”，让步步高电器城
有了更多的“养料”；而三种业态组合拳出击，
也让步步高这艘“航空母舰” 越驶越远。在
2012年上半年家电行业低迷的情况下， 步步
高电器城增长7.95%。

余腾达介绍，在步步高集团“农村包围城
市”的思想指导下，明年步步高电器城专业店
将挺进长沙，打入西南新省份，新开6-8家门
店。“3年内要做行业领先者。”

“十一” 历来是家电卖场各秀“才
艺”的舞台，在接手后的首个大型舞台
上，从来不打无备之战的余腾达，也做
足了功课。

“今年有8天长假，且国家取消了高
速收费，多数消费者会选择出去度假，为
了让消费者畅享长假， 所以我们十一促
销从9月15日就开始了，而且取得很好的
效果。”余腾达说，9月14日-16日，步步
高电器城销售额近3000万元。

之后，步步高电器还将带来更“强
劲”的促销风暴。余腾达透露，货源、价
格、服务方面的优势仍将是步步高电器
城赢取中秋、十一市场的三张王牌。

即日起至10月8日，步步高电器

城6档主题活动同步放送。手机数码
产品最高直降800元，购买国产品牌
手机、电脑还有诸多原装礼品相赠；
厨卫全场5折起，节能补贴热水器最
高补贴 2000元；1000万元的促销资
源投入在彩电上， 全场彩电 5折起
售， 还有步步高购物卡、 美的/九阳
小家电豪华礼包、32英寸液晶等重磅
好礼等你来拿；冰洗主流产品将大幅
降价，例如名牌洗衣机将跌进500元，
全自动波轮洗衣机跌进900元， 两门
冰箱将跌进1300元等； 此外认筹50
元， 即可获得一张大家电9.7折节庆
卡，十一活动期间买大家电即可单台
享9.7折优惠， 再送高档电炖锅一台。
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步步高电器城：

三年内要做行业领先者
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焕然一新的步步高电器城旗舰店。
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