
新 闻 热 线 ：0731-84326110����� 发 行 热 线 、 投 诉 ：0731-84316668 、84315678、84329777 ��� 广 告 热 线 ：0731-84329988 ����� 本 报 地 址 ： 长 沙 市 芙 蓉 中 路 一 段 440 号 邮 编 ：410005

2012年9月26日 星期三
编辑/刘宇慧 美编/禹元杰
校对/苏亮

A33

秋阳乍暖，市场的寒冬却仿佛已提前来到，低迷的车市成交量也给传统的“金九银十”旺
季划上了问号。自去年下半年以来的“滞涨”及下滑中，一股变革之风已悄然吹遍三湘大地，湖
湘车市的领跑者们纷纷开始了各自的转型，在一个个领域开始了他们全新的尝试。

“二手车市场”、“汽车主题医院”、大河西精品汽车城……以车界领头羊湖南永通为首，一
个个全新的项目进入我们视野，一个个振奋的声音响彻我们耳际。传统概念中以汽车销售为
主营业务的湖湘车市领袖们越来越“不务正业”，将更多的目光投向了未来十年甚至更长远的
汽车服务产业链各个方面，并逐渐开始了自身企业的战略转型。

转型，已经成为2012年湖湘车市中不可忽视的一个关键词。“转型2012”，谁能够在这一
轮全新的变革中掌握主动，谁就能够把握下一个湖湘车市的黄金十年，而那些固步自封、因循
守旧的人们只会在市场寒冬中遭遇失败甚至淘汰。

莎士比亚曾说过：“To�be,�or�not�to�be:�that�is�the�question.”（存在还是毁灭， 这是一个
问题）在永远充斥着慈爱与无情的市场潮流里，在阴晴不定的“金九银十”十字路口上，面对转
型，车商们或许已经没有其他的选择。 ■何尚武

转变，即是出路


