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说到经营的困难，两名年轻的创业
者毫不避讳地说，要像姗姗等便利连锁
店一样大面积地、 同一时间在长沙铺
开，目前最大的问题是资金。Vv便利店
最初的启动资金，大部分来源于家庭的
支持和两个年轻人之前创业的积累，但
是三家门店已经耗去了大部分的资金。
想要进一步扩大发展，他们正在积极寻
求新的资金支持和银行贷款。

就在这个时候，“湖南2012创富大
赛”来了。比赛规则中规定，即使是在
比赛进程中遭到淘汰的选手或企业，
都将有机会与获奖选手一起， 分享湖
南邮储银行为大赛准备的总额高达20
亿的专项贷款额度。对于刚起步、在某
些方面暂无法与成熟的小微企业相比

的年轻人创业项目来说， 这无疑是便
捷快速地获得授信的一种方式。

事实上，创业大赛中类同于选秀
比赛的展示形式似乎也很适合年轻
人———有较好的口头表达能力、 能够
胜任现场演讲和答辩的要求，同时，也
更习惯比赛带来大众聚焦的目光，较
高的关注和讨论。而所有这些，在Vv便
利店的两位店主身上，都能略窥一二。
而他们， 只是年轻的创业族群中的一
员。

全省范围内一定还有许多像大威
和小威一样， 充满希望和朝气的年轻
创业者， 创富大赛也已为你们准备好
了展示自己，通向成功的舞台，都在虚
位以待。不要再迟疑，赶快来报名吧！

“年轻资本”家，引领创业风暴

报名时间：

9月5日至9月26日
报名方式：

1.网络报名：登录中国邮政储蓄银行门户网站（www.psbc.com）创富大
赛湖南专区下载《2012中国邮政储蓄银行创富大赛报名表》、《2012创富大赛
创富计划书模板》，按网页相关要求执行。需注意的是，相关表格应发送至
chuangfu2012hn@163.com，邮件需以“参赛者姓名-所属地市”为主题。

2.网点报名：在湖南邮储银行下属各网点将设立报名专区，参赛者可
前往指定网点进行现场报名，报名表、创富计划书以及征信记录等报名材
料可直接交由报名网点内的工作人员。

3.邮寄报名：在创富大赛活动官网下载报名表及创富计划书模版填
写后， 也可通过邮寄或快递的方式将报名材料直接寄送至所属市州分行
创富大赛资格审查组。

今年发布的胡润全球富豪榜中，28岁的
Facebook创始人马克·扎克伯格以260亿美元位
列第八， 成为全球最年轻的白手起家的富豪。这
也让无数年轻人对当老板、创业致富充满了无限
遐想。

但网络上人气极高的“创业教父”李开复曾在多种场合公开
表示，“创业似乎不是年轻人玩的游戏， 年轻人不宜急于过早创
业”。 甚至有调查机构报告数据显示，25岁以前的年轻人创业大
多不易获得成功。

舆论似乎都不太赞成年轻人当老板。在创业致富的道路上，
“年轻” 究竟是优势还是劣势， 到底有助成功还是注定失败，其
实，每个人的心里，都有属于自己的答案。

而本次“湖南2012创富大赛”在参赛选手条件的设置上，只
要求“具备完全民事行为能力，无不良记录”和“具备良好的创业
项目和较为成熟的创业创意，能提供创富计划书”，这无疑是给
新一辈的年轻人提供展示自己，获得成功的大好机会。

■见习记者 朱蓉 通讯员 王俐君 陈雨 晏鄂龙

在长沙，便利店早已不算新鲜。千
惠、姗姗、汇米巴已经从临街大道开进
了各个社区。 与资金雄厚或是背靠大
型超市的便利店不同，在司门口、南门
口和师大美术学院连开三家连锁的
Vv便利店的老板 ， 只是两个大男
孩———1992年生的张粟威和1986年
生的孙时锐。

言谈间， 年轻人的锐气在两人身
上展露无遗。 说到为什么想开这家店
时， 张粟威颇有自信回答，“就是想做

中 国 的 seven&eleven。” sev-
en&eleven24小时连锁便利店， 是世
界最大的连锁便利店之一， 在全球18
个国家及地区约有27000多家店，年
销售额超过440亿美元。

谈到未来， 张粟威和孙时锐显得
信心满满， 计划着未来要将便利店做
成兼营提供衣物干洗、 宠物寄养等全
方位的服务平台，并注册了“维威”百
货业商标 ， 准备朝着中国的 sev-
en&eleven大步迈进。

Vv便利店的管理团队大多都是
90后， 年轻人对潮流信息和市场需求
的敏锐把握， 以及紧贴市场的商品操
作手法让他们迅速在长沙年轻人中间
打响了知名度。 无论是传言韩国便利
店三年销量第一的宾格瑞香蕉牛奶，
还是长沙的韩剧粉丝们望眼欲穿的雪
来淋冰淇淋， 更不用说前段时间在微
博上炒得火热的“笨nana”冰淇淋，Vv
便利店都能以最快的速度引领长沙市
场呈现， 市场反应和落实速度让人咋
舌。

“Vv便利店”五花八门的促销推广
活动以及独一无二的免费送货上门业
务都体现了年轻人创业的胆大与创
新。父亲节时，他们在长沙首开先河地
进行了“全场商品第二件半价”的优惠

活动， 当时带来的营业额达到了平时
的2到3倍。“确实不赚钱， 但是赚到了
不少人气。”孙时锐说。

另外， 和长沙较有名的微博大号
合作，微博转发抽奖，抽免费试吃，抽
赠送，抽优惠，甚至是通过新浪微博抽
奖平台抽送港澳游等活动， 哥俩把微
博的免费宣传手段运用得炉火纯青。

这家90后的店， 连招聘试用都异
常的雷厉风行———与一般三个月到半
年的试用期不同，他家的试用期只有3
天。“都是年轻人， 这也不是多难的工
作， 主要还是看用心，3天足够看清
了。” 负责招聘工作的张粟威如是说。
现在店内的十余名员工基本上也都是
90后， 开例会的时候气氛比其他公司
的严肃紧张更显随意和轻松。

80后与90后要联手打造“世界最大便利店”

用尽“年轻”心思赚财富

拓展业务急需资金支持

创业的故事每时每刻都在发生，不仅仅是在创业初期，只要你努力经
营的脚步没有停下，创业的故事就在延续。在你的创业过程中，是不是也
有辛酸有泪水，有欢乐也有激动。无论是创业心情、创业疑惑，还是创业项
目，都欢迎来电与所有读者一起分享。联系电话：0731-84329272，或者@
三湘财富俱乐部，我们将为您搭建与专家、同道交流的平台。创业路上的
坎坷与辉煌，本报将与湖南邮储银行一起为您保驾护航。
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