
1、找一块V形的石头；
2、用砂轮磨掉不要的地方；
3、用砂纸打磨；
4、为了使其光亮，最后上一层婴儿油。

微评论
@钻石小鸟：男朋友送钻石，不如送在路

边捡来的心形石头更来得贴心。
@加木猫：李晨要走过多少路，才能捡到

这么多心形石头。
@卜令卜令：如果说你要走，把我的石头还

给我，在你身上也没有用，我可以还给我妈妈。
@盛夏几光年：有了“石头心”，妈妈再也

不用担心我单身了。
@At谁谁谁：2012金秋必备，真心实料石

头心，送妈妈、送奶奶、送前女友、送女友、送
老婆。

2012年9月11日 星期二 编辑/侯小娟 图编/言琼 美编/陆薇 校对/曾迎春B04

新 闻 热 线 ：0731-84326110����� 发 行 热 线 、 投 诉 ：0731-84316668 、84315678、84329777 ��� 广 告 热 线 ：0731-84329988 ����� 本 报 地 址 ： 长 沙 市 芙 蓉 中 路 一 段 440 号 邮 编 ：410005

财经·消费

9月4日到9月7日， 中得“张家界风
光”系列彩票1000元（含）以上大奖的首
批幸运彩民畅游了张家界。

“不上黄石寨，枉到张家界”，所以黄
石寨成为彩民们游览张家界的首个景点。
从黄石寨下山， 等待彩民们的是金鞭溪，

行走其间吸收负离子，对都市人而言是难
得的放松和休闲。 有彩民兴奋地说：“‘张
家界风光’票面上的风景跑到眼前来了。”

“袁家界只怕真的有神仙住！”当乘坐
百龙天梯上到袁家界时，观赏到旖旎风光
的彩民惊呼。神兵聚会、迷魂台、哈利路亚
山、 天下第一桥等诸多景点让人目不暇
接，如入仙境。在神兵聚会的山顶上，有些
散落的小房子，那里居住着当地的土家居
民，他们世世代代在山上耕种生活、繁衍
生息，所以有着“空中田园”的美称。

宝峰湖是张家界唯一以水为主的旅
游景点，是一座罕见的高峡平湖。彩民们
乘船游湖时，岸边孔雀开屏、玉女照镜、金

蟾食月等景点一一呈现，还欣赏到了湖中
的土家阿哥、阿妹的美妙歌声。

此次四天三晚的张家界之旅是愉快
的， 彩民们为了延续这份同伴旅行的缘
分，在返程后建了个QQ群继续交流。我们
也期待第二批、第三批彩民带回属于他们
的畅游张家界的故事。 ■张越

李晨“捡来”的石头心长沙到处有卖
在商家眼里，爱心其实只是赚钱利器

畅游张家界 难忘福彩缘
———首批幸运彩民张家界之行

本报讯 今天，双色球长沙2840万元
巨奖得主刘先生现身省福彩中心领奖。

9月4日晚， 福彩双色球第2012104
期开奖， 当期全国中出20注一等奖，单
注奖金为568万元， 刘先生在长沙长房
东郡1栋122门面的43014623号投注站
中出5注一等奖，共计奖金2840万元。

刘先生是一位在长沙工作的常德
人，一般采用自选加守号，这次中奖的
彩票就是一张20元的单式倍投票，中奖
号码由家人的生日组成，并一直坚守。

据悉， 刘先生当期购买了两注号
码，每注5倍投注，也就是说刘先生当期
共获得5注一等奖，奖金共计2840万元，
使得刘先生成为我省今年截至106期获
得总奖金最高的人。刘先生硬是压抑住
自己激动的心情，本周周一才来到省福
彩中心领取自己的这份大奖，他表示现
在还未将这个好消息告诉自己的家人，
打算找个合适的机会和家人分享这个
好消息。 ■钟琪

长沙2840万元巨奖
得主现身

近日，微博上最热门的搜索莫过于“石头心”了。
演员李晨送给女友张馨予一枚“偶然”捡回来的心形石

头， 但李晨前女友迪丽娜尔随即曝出也曾收到过相同的石
头，并吐槽：你是批发了一堆么？这颗原本被女友们认为是天
然形成的爱心石头，却因为李晨屡屡赠送他人而被质疑为人
工打造。

其实，记者调查发现，“石头心”并不稀奇，长沙的不少首
饰店里都在出售并有逐渐走俏之势。 ■记者 何梦青

李晨的“石头心”被网友爆出由普通
石头雕刻而成，引来重重质疑：原来爱心
这么廉价，但爱心在商家们眼里，却是十
足的赚钱利器。

在一个崇尚浪漫和个性的时代里，
只要与爱心挂钩的产品， 都能拥有一大
批消费群体，从而形成了庞大的“爱心产
业”。不难发现，在街头巷尾，主题餐厅、
爱情酒店、情侣服饰店、婚纱摄影店等，
这些产业都是为情侣们量身打造而形
成的，由于情侣特殊的消费心理和快速
消费模式， 爱心产品比普通商品能更快
地收回成本。

然而， 单单有爱心也并非能够一本
万利，想要在众多的产品中突出重围，个
性化和创意是成功的关键， 与众不同的
东西更能吸引消费者的眼球。李晨的谎
言并不值得学习， 但他的个性礼物却曾
真实套牢了女友们的心，聪明的商家若
能及时借鉴和模仿， 或许也能趁机小赚
一笔。

“石头心”DIY步骤：

【市场观察】
爱得越有个性
赚得越是轻松

自从李晨的“石头心”事件在网络上走火之后，与“石头心”相关的
商品便层出不穷，不少商家都赶来凑热闹，纷纷在网店中摆出“李晨同
款石头心”的商品。

记者在淘宝网上搜索“石头心”关键词，发现除了“李晨同款”的石
头心之外， 各式各样的心形石头也不少， 甚至有些摆放在家中的观赏
石，也被做成了爱心形状。

记者通过搜索发现，这些“石头心”的标价也是千奇百怪，从0.1元到
千万元不等，其中最高标价甚至为99999999元。对此，卖家们都承认，
那些价格看着很离谱的商品并没有实物，只是卖家随便上了一张图，价
格也是他们随意标上去的。

不少网店卖家表示，摆出“石头心”纯粹是为了吸引眼球，提高网店
的点击率，店里其实没有这样的石头出售。

如果说网络上的“石头心”只为恶搞，那长沙实体店的“石头心”却
是真实存在。

记者在长沙黄兴中路的一家首饰店里发现，一款标价为228元的心
形石头摆放在最显眼的位置。销售人员小苏介绍，这款小心套大心的心
形石头是店里的经典款，很受情侣们的欢迎，也是店里销量最好的几款
首饰之一。“受最近很火的‘石头心’的影响，我们这款产品卖得很好，有
很多年轻人点名要心形的石头”。

小苏介绍，店里的石头主打爱心形状，但最近几天的心形石头销量
比平时增加了一倍，主要消费群体为大学生，因为“石头心”的走火，店
里的整体营业额也得到了明显提升。

【网店】
淘宝“卖”“石头心”，只为吸引眼球

【实体店】
“石头心”为经典款，销售量近期攀升

九月开学季， 湖南移动持续在全省各
市州开展此类助学公益活动， 不仅将企业
责任践行到公益活动中， 更是将企业责任
贯穿到移动通信服务中。

“将企业责任贯穿到服务中，给学生最
好的关怀”湖南负责人说道。
迎新“橙色关怀”，无处不在

很多学生回忆：“从高中进入大学，最
先接触的不是书本，而是动感地带品牌，最

先了解的不是师兄师姐而是移动服务人
员。”“动感地带”是最受高校学子欢迎的移
动品牌。

据了解， 动感地带在长沙移动芙蓉区
分公司高校市场的使用率达80%。 迎新期
间，为给区内农大、司法警官学校等5所高
校、46个院系的新生提供细致、周到、便捷
的通信关怀服务， 为学校提供迎新接送车
辆、休息帐篷、饮用水、防暑药等服务。
数字校园，时尚、好玩、便捷、高效

漫步在校园，你就会发现校园里的变化。
“搜索资料，使用wlan已成为了一种时

尚。”湖南农大东方科技学院学生张丽对数
字校园带来的变化感受颇深。

生物机电学校的李思同学告诉记者，
班上90%的同学都加入了移动校园网，不

仅内部通话全免费；组建班级飞信群，可以
免费向班级成员群发短信。此外，还可将家
人朋友号码设为亲情号码， 享受亲情卡资
费优惠。

值得一提的是， 长沙部分高校通过移
动优质的网络和先进的信息技术， 另一种
高效便捷的生活方式正在形成。 比如使用
手机刷卡，考勤、校园用餐、购物等都能真
正实现一体化。
关注学生成长， 实现经济效益和社会效应
的最大化

湖南移动在加快自身发展的同时，积
极投身社会公益活动， 近年从丰富校园文
化、关注学生成长、提升学生能力的角度出
发， 不惜投入重金开展各种形式的校园文
化推广活动，既扩大了品牌的影响力，也为
企业基业常青奠定了良好的基础。

2008年-2010年， 湖南移动在全省范
围内连续举办三届“动感向前冲”大型体育

竞技互动活动，其影响力已深入100多所高
校。2009年在湖南农大举办的“沟通无价，
爱在校园”百台爱心手机捐赠活动，为勤奋
学子送去了温暖。 还有湖南移动连续多年
在全省100多所高等院校开展的“动感地带
校园创业大赛”，“高校寝室文化节”等品牌
文化活动。
推动校园信息化建设快速发展

在这个数字化时代， 速度化和信息化
是校园建设的必然趋势。 随着移动产品逐
渐向数字化、增值业务转型，更多新的应用
将投入到校园市场。

“通过全体员工真情关怀、 贴心服务，
湖南移动在市内高校的市场占有率一直保
持了领先地位。”湖南移动相关负责人告诉
记者，目前长沙移动在湖南农大、生物机电
学校已经试行开展了WLAN业务和一卡通
业务，受到了学生的普遍欢迎，特别是湖南
农大的WLAN业务。 ■记者 吴林

迎新“橙色关怀”湖南移动助建数字化和谐校园

爱心形状的石
头在长沙的饰品店
到处可见。

实习生 骆毅 摄


