
每年的９月、10月都是家居行业
的销售旺季，2012年上半年家居市场
经历了长时间的低迷， 商家们对于下
半年的最大期盼便是来个给力的“金
九银十”开场礼。因此，尽管离九月还
有一段距离，商家们“金九银十”的预
热活动都已拉开序幕。

8月26日上午9:00， 新闻大酒店
五楼岳麓厅， 由中高端装修专家品良
装饰主办的品质王全装6S工艺品质
家装节即将盛大开幕， 参与业主将获
得超值尊享多重大礼：50席6S工艺样
板房现场征集，通过优秀施工队施工、
总经理签名监管，结合6S标准工艺打
造精品工程；活动期间到场，还可获材
料系统环保升级，如大芯板免费由E1
级升级为E0级，PPR水管免费升级为
“日丰”抗菌纳米水管，木器漆免费升
级为华润五合一木器漆， 确保装修零
醛零苯零污染。 同时还有品牌材料联

盟“保价”护航，十款国内一线品牌承诺
价格全年最低， 如遇特殊情况下调，则
按最低位执行。另外，还有活动期间签
约设计费半价、现场抽奖100%中奖、签
约赠送品牌橱柜、厨房电器、洁具等多
重优惠， 如在活动前电话报名预约席
位，可凭85㎡以上户型图，领取精美礼
品一份。

品良装饰创立于2006年， 以高性
价比的全包套餐模式为核心竞争力，
摒弃传统套餐设计风格单一、 项目设
置少、材料档次低的痼疾，推出了品质
王全装系列产品。品质王以“高标准、零
缺陷、精细化”为目标，它不强调所谓的
流行，而是将装修回归基本面，即品质
与服务， 它与行业顶级品牌展开战略
合作， 以工程施工全过程数码化管理、
家居整体解决方案、 工程预结算价
差≤3%等创新举措， 全力打造精品家
装工程。 ■记者 张丹

6S工艺品质家装节本周日开幕
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市场提质、形象升级、车辆单双号
限停，近日，老牌卖场三湘大市场逆市
提质升级的大幕正式拉开。创立于1996
年的三湘大市场曾是湖南家居卖场的
发祥地之一，也是曾经的电器、建材商
贸中心，昔日繁盛可想而知。十六年过
去，当下的三湘大市场正面临一个全新
的命题：它曾经伴随一代人成长，但集
体记忆会逐渐消逝，如何为老品牌注入
新基因，植入新记忆，让它呈现逆生长
焕发新活力？

三湘大市场负责人表示：卖场提质实
际上是运营理念的升级，一方面要打造好
购物环境，让消费者获得更舒适、更有品
质的购物体验，另一方面则是加快发展空
间和功能布局的战略性优化。 不破不立，
三湘大市场的改革路径很鲜明：结合自身
的区位条件和环境资源禀赋，重新规划符
合现代城市发展和人居观念的品牌定位，
谋划大文化格局，提升集聚效应，构建文
明三湘。

为了形成规模化、系统化的专业卖
场布局，三湘大市场对所有门店的招牌

进行更换，统一规格、颜色、材质，进行重
新制作，并对80%以上的门店进行重新装
修，采用全通透玻璃门，提升门店及卖场
形象。不仅如此，商场对门店的服务也作
了进一步要求： 所有门店必须实行门前
“三包”，规范有序经营，不定期培训店内
营业员，提高员工素质，让消费者享受五
星级的服务体验。在空间运用方面，“生活
体验专厅、高新产品的试用专区”等悉数
闪亮登场，品牌生活馆以“家”为核心进行
布局，全面打破单一陈列的展示格局。

比硬件加固更难得的是软实力的提
升，据悉，三湘大市场已与经营户共同制
定《三湘大市场车辆管理公约》，自8月13
日起实行车辆单双号限停和指定区域停
放等措施，全面解决交通拥堵、购物停车
难的问题。

如今的三湘大市场面貌焕然一新，已
形成三湘家美建材广场、 三湘家电城、三
湘专业音响广场、三湘家具布艺城的“四
大产业集群”发展格局，具备足够的产业
承载能力和辐射带动能力，成为城东家居
消费引擎。 ■记者 张丹 实习记者 卢靖尧

8月 26日 9:00—19:00，2012
夏季建材家博会将在三湘·家美建
材广场盛大启幕。活动期间，三湘·
家美将推出“全场商品工厂直供”、
“名品建材一元换购”、“来就送品牌
食用油”、“空调大奖免费抽”等大力
度、大手笔促销活动，打造真正价格

盆地，黄金10小时，让你省
回一个家。

活动链接

逆市成卖场扩容提质黄金期
三湘大市场三大举措助推“品牌兴市”


