
商家比以往更活跃

在群雄逐鹿的长沙家居界，2012的
“金九银十”之战是场“硬拼硬”的攻坚战。
尽管装修旺季为时尚早，但各家居卖场的
营销活动却此起彼伏，蔚为壮观。

8月18日晚上，万家丽家居建材广场
联合近1000家工厂， 推出10万种商品工
厂底价，一场力度空前的特卖会让现场人
潮如海，异常火爆。短短8个小时，万家丽
卖场总销售额突破了3亿元大关， 一举刷
新家居行业的销售奇迹。

8月19日，位于河西的安居乐家居建
材广场“激情夏夜0利疯抢”活动，也掀起
了夜场家居消费热潮。井湾子家居万人抢
购会也将强势来袭，8月25日将开展“抽
万元现金”、“一元名品秒杀”等巨惠活动。
旺德府9月1日也将举办主题“十年百盘，
万人团购”主题的促销盛会。

一时之间，家居卖场针对不同消费群
体各自推出的不同优惠政策，让市场提前

炒热，不少习惯于黄金周前持币观望的消
费者也开始怦然心动。

据红星美凯龙相关负责人称，好的促
销活动对商场客流和销售提升有着明显
的推动效应，活动期间的客流量相比平日
提升了50%以上。

有业内人士表示，上半年普遍销售不
理想，很多家居企业都把希望寄托在下半
年， 激烈的竞争迫使商家将促销时间提
前、战线拉长，以在家居市场中突围而出，
抢占更多的市场份额。

企业急需创新营销
在这轮商战中，价格战已不再是企业

的通用利器。在这场“加长版”的促销期
中，更多商家选择了根据个性充分发挥自
我空间。

业内人士告诉记者，在市场不好的情
况下， 消费者对价格战的敏感度越来越
小。消费者的需求更加多样，消费者购买
的产品个性也越来越显著， 所以折扣、价

格战对于他们来说并没有号召力了。
湖南省市场装饰协会会长姚保林分

析指出， 目前虽然楼市呈现回暖迹象，但
家居行业何时能告别寒冬仍需观察。在此
期间， 卖场凭借着良好的美誉度和口碑、
体验感受的附加值，协同强势品牌抱团战
斗，有利于在逆市中突围破冰。

然而，接下来的两个多月才是真正的
鏖战，对每家企业来说都将是一次考验生
存智慧的实战测试。大浪淘沙，谁能最终
在2012这一困局之年笑傲江湖， 现在预
言还为时尚早，且行且看。

■记者 白娜 张丹 实习记者 卢靖尧
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传统的装修旺季即将来临，要装修
的业主们集结起来了，从开启工地参观
直通车到团购砍价同盟，从工地考察到
听取工艺知识讲座，每一场活动，我们
都与商家积极协调；低价、礼品、大巴，每
一次召集，我们都尽力为装友们争取权
益。

三湘装友团已经汇集500名网友24
小时线上交流， 但QQ群不是我们的唯
一阵地，同时你也可以@华家网官博，转
发、评论或者私信，都可以联系到我们，
知晓装修事，问道华家网，有疑难咨询，
有烦心事吐槽，请@我们；你也可以直接
拨打电话或者亲临三湘都市报，说出你
的期待和诉求，我们将会很荣幸。我们
争取得到更多的装修实惠，规避了各种
装修陷阱和偷工减料， 快来加入我们
吧！

8月抢跑 预演“金九银十”
长沙家居市场欲借新营销突围

三湘装友团金秋集结
8月，历来是家居行业的传统淡季。而今年的淡季却提前“火热”起来，除卖场促

销、品牌折扣、特惠外，长沙各大家居建材品牌陆续启动了促销大战，一轮接一轮的
营销活动让“平淡”的市场开始热闹起来。

据不完全统计，万家丽、红星美凯龙、旺德府、井湾子、欧亚达、安居乐、安信地
板、东鹏瓷砖、菲林格尔地板等在内的几乎所有新老主流建材、家居卖场，已经或即
将投身这场提前拦截“金九银十”客流的“阻击战。”

业内人士分析，在经历了上半年的市场考验后，家居行业对下半年的期望更
为强烈，意欲在国庆市场“多分一杯羹”、“多做几单”的心理更为强烈，因而，
上演的促销活动会比往年更早、促销力度也更大。

1.�拨打热线：0731-84329073；
2.�加入QQ群77960790（三湘装友团）；
3.�登录新浪微博 @华家网官博

■记者 张丹
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