
易观国际数据显示，目前整
个中国网上零售市场交易规模
达到2788.4亿元， 这让不少创业
者跃跃欲试， 在他们眼中，“在网
上开店， 就是一桩低成本投入，
高收入回报的投资”。

长沙市民李亮曾是这一理念
的忠实信奉者。3年前， 看着网络
上四处纷飞的开店致富消息，这
个21岁的年轻人热血沸腾，“除了
批发产品的费用及网店装修费
用，再无其他投入。为什么不干？”
想到这里， 他瞒着父母投资了
8000多元，开了一家淘宝服饰店。

一开始倒也顺风顺水， 前两
年共赚了2万多元，随着时间的推
进，李亮越来越觉得“开网店的水
实在太深了”，“为了给顾客最好
的用户体验，网站界面经常要换；
自己是辛苦经营起来的星钻，不
少店面却通过第三方刷信誉后来
居上……除此之外， 一年的广告
推广费大约需一万元， 这挤占了
大部分利润。”李亮表示，开一家
普通网店并不需太多成本， 但开
一家含金量高的网店， 所需投入
的时间、精力和成本，并不比传统
的实体店少， 随着竞争的日趋激
烈和无底洞般的投入， 他越发感
觉希望渺茫，今年8月初，他以亏
损一万多元的现状被迫关店。
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外币 钞买价
英镑 968.74
港币 81.07
美元 628.85
瑞郎 636.39

外币 钞买价
日元 7.7367
加元 618.51
澳元 640.38
欧元 764.42

（截止到8月22日17时50分，数据仅供参考）

经营多元化的今天， 特别
是随着互联网的发展， 谁也不
能否认网络消费行业的未来。
张金炜副主任就冷峻地指出，零
门槛低成本， 对于许多人来说，
开一家网店是很容易想到也非
常容易实现的。但是，比开一家
网店更容易的，其实是做烂一家
网店。

在这一点上，湖南商学院尹
元元教授说得更为直白， 前几
年，由于市场空白，整个网络市
场属于“谁做谁赚钱”的阶段，而
今网络消费行业日趋成熟，特别
是伴随着资本巨鳄的纷纷入驻，
现在网上开店已经进入到“谁会
做谁才能赚钱”的时代。鉴于此，
他建议想要在网上开店的市民，
入行需谨慎。

面对未来广阔的网络消费
市场，广大卖家如何才能从中分
得一杯羹？ 陆永波副秘书长坦
承，做好一家网店并非一朝一夕
之功，需要从信用、产品链、价格
体系以及产品来源等多方面进
行综合考量。张金炜副主任说得
更加具体， 网店就像实体店一
样，不能局限于成交平台，在全
网营销时代里，宣传端口必须走
出去，熟练的营销技巧和操作手
法显然必不可少。

开网店还想白手起家？没门了
“装修费”、广告费、信誉费……越来越高的投资成本，让这条创业捷径日渐塞车

在当年美国西部的淘金热中，许
多人都梦想从土地中挖出金矿来，可
是有个人另辟蹊径———既然有许多矿
工来淘金， 当然需要结实耐磨的牛仔
裤。于是这个卖牛仔裤的人成了富翁。

也就在今天，一个大学同学新开
了一家名为“折扣末班车”的淘宝店，
一大清早便发来一条推广信息，他欣
喜地介绍，这主要是在工作之余办的
一个店子，除了进货费，只花了130多
元，就轻松地当上了兼职小老板。

在祝福他生意兴隆的同时，我其
实内心真正想对他说的是，亲爱的朋
友， 与其在淘金热潮中争先恐后、挤
过独木桥，倒不如向上述故事所说的
那样， 试着给淘金者做条牛仔裤，或
许这看似普通的转变，就能帮助你在
不经意间敲开未来财富的大门。

有那么一个群体，常常在傍晚时分准时出现在地下通道，抑或是街头巷尾，生意从来不曾引起轰动，但也未
尝有过冷清落寞，他们就是摆地摊者们。

长沙某杂志社编辑刘丽（化名）便是地摊大军中的一位，尽管从湖南师范大学毕业已有两年，但毕业后的她
一直坚持住在河西大学城，就是为了下班后能更方便地去摆地摊。

刘丽每个月的基本工资是3000元，来自农村的她今年开始筹备在长沙买房，这份底气，一部分也少不了摆摊
的功劳，同样月收三千为她买房的决定做了重要的支撑。

刘丽给记者算了一笔账，她每次都会在网上团购一批时尚衣服或者饰品，均价在二十元左右，但拿到
摊位上卖的价钱基本都要贵几倍。“与蜂拥到网上开店相比，地摊更有优势，毕竟实物比网店图片更能赢得
消费者的青睐”，她略带调皮地说道，“有时候经不起顾客砍价，五六十块钱也卖，不管怎么样，还是有几十
块钱的利润嘛。”

在电影《让子弹飞》中，血性男儿姜文的那一句，“站着也要把钱
赚了”，霸气外露，饱受好评。现实生活中，不少人则认为开网店是“躺
着赚钱”：零成本开店，在家一坐，传几张照片，就能等到生意上门。

这也曾经掀起了一场“全民运动”，实体店商家、都市白领、大学
生甚至传统百货商场，都纷纷试水网店。

对此， 中国电子商务协会湖南推广中心副主任张金炜一针见
血地指出， 开网店是很容易实现的， 但是， 比开一家网店更容易
的， 其实是做烂一家网店。 对于一般的店主而言， 如果没有高信
用、好的产品链、成熟的价格体系以及稳定的产品来源，网店成功
的几率是非常小的。 ■见习记者 潘海涛 实习生 付勇

只有吸引到买家的眼球，你的
产品才有成交的可能，因此必须源
源不断地投钱升级装修、 推广店
面， 这几乎是所有网店店主的共
识。

近日，有网友宣称 ，某家网
站在 8月中旬的两个广告坑位
均以35万元以上的拍卖价格成
交。“35万元的坑位成本+3%的
销售额扣点+商城5.5%的扣点
+公司营业税+快递运费……结
论是没有40%的毛利就可能亏
损。”这位细心的网友算了一笔
账。

李亮向记者透露 ，2010年
淘宝网大客户广告价位为 150
万元、300万元和500万元三档，
到 2011年就从 500万元直接升
至 800万元， 今年价格更是翻
番。

网店店主高投入的生存现
状得到了中国电子商务协会副
秘书长陆永波的认同， 他坦言，
在网络上做亏本生意的很多，这
些卖家的心态往往就是，只要不
亏本或是少亏本都愿意花钱做
广告， 用他们自己的话来说便
是，“一来增加流量，二来可以带
旺人气，有人气才有财气”，但有
时，人气和财气的转化往往并不
成正比。
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不妨试试给“淘金者做牛仔裤”

延伸阅读

白领每天摆摊两小时月入三千

■漫画/陈琮元

骗子通过QQ推销一种软件，声
称只要安装了这个软件就能在淘宝
网上开网店。 在事主安装了该软件
后，骗子要求受害人在软件中暂时存
些钱，以提高网店信誉度。当事主存
完钱后，骗子要求重启软件，再通过
木马等方式转走现金。

小贴士

开网店小心软件骗子


