
通过万人比房活动，很多人左挑右选，
最后还是选定绿地公馆。 这是绿地公馆二
期一批6次开盘、6次售罄的魅力所在，其荣
获长沙市2012年上半年最佳销售楼盘的荣
耀， 让我们看到了绿地公馆于市场的价值
与意义———省府地标，首席诗意栖居之地，

在整个长沙楼市表现出强有力的竞争力。
在热卖涌动的前提下，19#、21#至尊楼王将
在众目关注之下超凡登场，完美收官。
集大成者，未定曲调先有情

始终保持良好销售的绿地公馆， 一直
有众多客户对“楼王”表现出浓厚的兴趣，经

常有客户咨询“楼王”何时推出，并表现出希
望能尽快购买的急切心愿。19#、21#之所以
冠称“楼王”并非空穴来风，一方面是因为市
场众多客户的千呼万唤，另一方面也是绿地
公馆对于高端品质住宅人气如云、高潮迭起
的销售状况的一次定音之举。
最后的，最美的，尊贵只因稀缺

在绿地公馆面市之初，客户一致看好绿
地公馆地处省府正央，享三馆一中心数千亿
城市资源配套的绝佳位置，轻松拥有双地铁

口，六大公园天然氧吧，通程百货、家乐福、
天虹百货、 奥特莱斯购物广场等成熟商业。
现在，“楼王”也在期盼的目光中形成了类似
的说法：绿地公馆即将收官，错过亦不再有。
所以有此说法， 是因为19#、21#整合了小区
景观、朝向等一切优质资源，成就着“楼王”
于绿地公馆出类拔萃的至尊居住空间。

绿地公馆至尊“楼王”经市场的千呼万
唤即将登场，8月18日VIP全城招募（至尊专
线0731-85866688）。
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8月11日， 由金侨控股和湖南日报报业
集团联袂出演的“湖南首席高端人文别
墅———金地亚”产品推介会，在长沙上演。

湖南日报报业集团是湖南人居文化传
播先驱，集团拥有60年的人文沉淀；金侨集
团具备20多年专业经验， 开发项目遍布湘
潭、长沙、天津，是湖南本土地产当之无愧的
领军企业。

两大实力派演员的出场自然实力非凡。
200多名湖湘名流和客户参加了此次金地亚
别墅产品推介会暨VIP全球升级发布会，据
了解，活动现场即实现火爆认筹40套。

湖南首席高端人文别墅———金地亚，地
处大河西先导区， 比邻万亩尖山风景区，依
山傍水，风景秀美，是顶级资源别墅的不二
之选。27洞龙湖高尔夫距金地亚别墅仅500
米，规划中的希尔顿酒店兴建在即，高端别
墅臻贵生活圈雏形已成。

为赋予金地亚别墅人文气息，金侨集团
与湖南日报报业集团通过走访世界各地，聘
请众多国际知名策划、规划专家反复论证推
敲，最终确定以传承18世纪的新古典主义风

格将历史与别墅完美融合。时尚、现代、典雅
的新古典建筑风格，各据地势，格调天成，不
论联排、双拼还是独栋，每一幢别墅都自成
体系，各领风骚，并且是长沙唯一赠送独
栋精装电梯的别墅， 在长沙别墅圈中
实属罕见。

“除了独创地下室， 超大露台、
花园全面积赠送， 最高赠送面积
约400㎡。”现场，几位购房者交流
表示，赠送率约1:2，这是最吸
引我们购房者的地方。

产品推介会现场， 金侨控
股集团执行董事刘朝晖女士在
接受记者采访时说：“金地亚是纳
湖湘历史文化精髓， 以世界级的
视野和胸怀， 为城市的文化名流营
造世界级的文化人居疆域。”

“凡是在本次活动期间进行VIP认
筹的，均可享受3万抵10万的巨额优惠。”
金地亚项目营销负责人周虎如是说。

■记者 石曼

湖南首席人文别墅金地亚亮相长沙
———产品推介会现场认筹40套

熬过上半年的压抑，在热情如火的这
个夏天，长沙楼市的买方、卖方一拍即合。

8月11日，令人翘首期盼的省府央企
大盘———中建·芙蓉嘉苑耀世开盘，据项
目相关负责人介绍， 当天吸引近1000人
次到访抢购。

开盘仅两小时，销控板上全线飘红，
宣告售罄，实现劲销过亿，创造了淡市下
的销售传奇。 没能抢到房子的李先生表
示：“中建·芙蓉嘉苑品质有保障、 环境
好、教育设施到位，很适合居住。首批房
源全部售罄也证明了我的眼光是没有错
的，只是这次运气差了点，不过，我还会
在下次开盘时过来购买。”

中建地产作为实力央企、世界500强
企业，在地产开发与建设中，积极创新建
筑模式，履行社会责任，形成了良好的品
牌号召力。 凭借自身雄厚的资金实力和
丰富的开发管理经验， 于省府片区倾力
打造60万平方米浪漫公园住区———中
建?芙蓉嘉苑，目前项目2万平方米中央
水景园林已经实景呈现。

作为省府核心地铁口央企大盘，中
建·芙蓉嘉苑正对地铁1号线大托站站
口， 占据长沙城市双中轴线———芙蓉路
和韶山路，交通十分便捷，能够从容应对
不断加快的城市生活节奏。此外，项目周
边拥有“三馆一中心”、桂花坪公园、奥特
莱斯、通程商业广场、明德中学等优质人
文生活配套资源， 无形中为项目的生活
价值提升了一个高度。 此次开盘销售火
爆， 正是因为众多购房客户看中了项目
优越的交通区位、 值得信赖的大盘品质
和优质的生活配套。 ■记者 石曼

中建·芙蓉嘉苑
上周火爆开盘
180套房源两小时售罄

三次开盘，均受追捧

据了解， 参与此次活动的还有来自
湘西民族中学的40名学子， 他们都是今
年考上大学但因为家庭贫困而面临失学
的窘境，兴汝城地产主动伸出援助之手，
每人资助5000元学费， 解决了湘西寒门
学子的燃眉之急，帮助他们圆了大学梦。

兴汝城地产，自2000年创建以来，跻
身于建筑装饰行业， 承接并完成了上百
个建筑、道路、装饰工程项目，在市场上
赢得了“讲求诚信、注重品质、追求完美、
勇于担当”的良好声誉。

随后， 兴汝城地产从提升城市人居
品质的角度出发，厚积薄发，精心铸就50

万平方米城市综合体———兴汝·金城。据
兴汝城公司总经理李先林介绍， 作为兴
汝城地产的第一个金牌项目， 从项目选
址、规划到主体建筑，兴汝城人都倾力锻
造，精雕细琢，在速度与品质的选择中，
兴汝城人选择了品质。

2011年的三次开盘中，兴汝·金城所
有房源一经推出就受到热捧， 三度上演
售罄的火爆局面，完全不惧市场寒潮。

12年，缔造都市“城中城”
集12年大成之作， 秉承绿色地产理

念，兴汝城深谙都市人亲近自然的需求，
不论规划还是施工都坚持以安全、绿色、
节能、环保为建筑标准，力求打造舒适、

健康、自然的居住环境，成就一座城市最
高的人居梦想。

作为省府鎏金板块的生态宜居大
盘， 兴汝·金城以其得天独厚的地理优
势， 赢得内外双重优美景观。 三馆一中
心、湘府文化公园、桂花坪公园、森林植
物园、 生态动物园等簇拥环绕于项目周
边，让兴汝·金城与自然融为一体。

而在内部景观园林上，兴汝·金城特
邀世界级大师精雕细琢， 精心打造欧式
皇家园林，将建筑与景观巧妙融合，内部
绿化率高达44.6%， 容积率仅为2.79，俨
然是南城繁华都市里的“城中城”。

■记者 石曼

厚积薄发，兴汝城地产铸50万m2城市综合体

爱心资助贫困学子

绿地公馆，至尊楼王，收官省府之巅
———90-144m2最后125套完美三房、四房开盘在即，VIP3万抵5万

经济信息

2012年，历经十二年风雨
沉浮，兴汝城地产坚定向上向
善的脚步。8月10日，兴汝城地
产12周年庆典暨爱心助学巡
礼活动正式启动。

兴汝城地产自2000年成
立以来，12年爱心不断， 兴汝
城地产公司董事长邹银辉率
领团队先后捐资600多万元。
在当天的活动现场，邹银辉现
场奖励明德中学2012年度考
上清华、北大、香港中文大学
的8名学子每人1万元，并承诺
今后凡是兴汝·金城的业主子
女考上清华、北大的，每人重
奖2万元。


