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家电网站
开打价格战

8月9日，在长沙市芙蓉中路，不少
消费者向记者表示，在品牌、服务、售
后同等的情况下， 更愿意选择在网上
购买更便宜的家电产品。

“电视、冰箱、空调、洗衣机全都在
网上买的， 比实体店便宜好几百，整
套家电产品购买下来省下几千的预
算。”80后怀化小伙杨齐表示，他今年
十一结婚， 房子准备好了， 家电产品
都是在实体店看了型号， 然后到网上
买的。

今年46岁的潮妈叶女士也是网购
达人，叶女士说：“女儿的手机，家里的

电器都是我在
网上淘的， 钱不好
赚，能省一点是一点。”

她说，现在家电卖场都
有网上购物商城， 在品牌网上
商城购买家电就不用担心售后和
服务问题。“在买之前， 我还会留个心
眼，看看产品的评价。”

根据艾瑞咨询统计数据显示，
2012年第二季度中国电子商务市场交
易规模为 1.88万亿元 ， 同比增长
25.0%，环比增长7.3%。

低价成消费者网购主要原因

在网购大军日益扩充的同时，电商
间的“较劲”也没停过。正值2012年伦
敦奥运会期间，各大电商也奉上各具特
色促销活动。

天猫通过购物游戏获“红包”、零点
限量购和特价零食；京东商城每天获得
几枚金牌，京东就降几折；苏宁易购手
机奥运专场促销； 易迅网每夺一金，直

降100元；凡客诚品低至2折庆奥运等，
体育盛事已然成为电商们不见硝烟的
“价格激战”。

值得一提的是，奥运促销只是苏宁
易购下半年促销浪潮的开端。8月8日，
苏宁易购半年攻略启动暨三周年营销
策略媒体发布会举行。苏宁易购执行副
总裁李斌表示，三四季度苏宁易购将继
续保持70%以上的环比增速，确保完成
全年保底200亿的目标。

苏宁易购执行副总裁李斌表示：
“依托规模采购优势和成本集约优势，
苏宁易购在最开始就对部分同行形成
了价格优势，这种价格优势下半年也将
一直持续下去形成常态化。”

下半年电商继续主导价格战
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针对即将开始的三周年庆， 苏宁易
购将开展众多反馈活动， 其中，“10亿红
包天天发” 大型普惠活动将贯穿整个店
庆月。 在8月1日至8月14日，8月21日至8
月31日两个时段， 注册会员通过大转盘
抽奖，即可领取金牌券（100元）、银牌券
（50元）、铜牌券（5元），中奖几率100%。

此外， 苏宁易购还组织了十亿的特
价货源，每天开设“庆生爆款天天抢”的
抢购专场，海尔、三星、索尼、格兰仕、飞
利浦、茅台、明基、东芝、天王表、唐狮、潘
婷等数百个品牌全线参与， 特价平均降
幅达30%。 如索尼彩电KDL-46HX750，
限时直降1200元， 活动价跌破6400元；
ThinkPad笔记本E430-3254A72， 限时
直降500元，活动价跌破3600元；方太灶
具JZT-FZ26GE-12T，限时直降300元，
活动价跌破1000元。

在8月15-20日的店庆月高潮期，苏
宁易购还将启动超级0元购活动。这次三
周年的超级0元购活动时间长达六天、有
1万款商品参与， 均是苏宁易购历次之
最。在活动期间，网友只要通过手机认证
为苏宁易购网站会员，就可以参加活动，
买多少即返多少全场通用券。

■记者 杨迪

苏宁易购三周年
10亿红包天天发

近一年来的宏观经济形
势和政策影响让家电行业重
拾“低价牌”。

不仅实体店硝烟弥漫，电
商更是热火朝天， 购物赢红

包、价格直降等促销活
动随着奥运的进行也
持续升温。

8月9日，记者随机
采访发现，网购因为价
格优势，而服务、售后
与实体店同步越来越
受到市民青睐。

■记者 杨迪


