
在即将开启的实木定制精装系列升级
中，名匠装饰以行业领跑者姿态，对200套样
板房工程进行免费升级， 寓意在名匠装饰成
立十周年之际，再展开一场逆市攻坚战。

2012年，对整个家装行业来说是暗藏巨
变的一年，在经济大潮的冲击下，家装企业经
营压力巨增，而名匠装饰却逆市而上，连续创
出业绩新高， 今年市场签单量比去年同期增
长30%以上，成为行业高速增长的奇迹。

名匠装饰董事长何建林对持续低迷的市
场并不以为意，在他看来，目前恰好是大有作
为的最佳时机。

在名匠装饰十年发展历程上， 经历了三
次经营创新， 每一次的创新都为名匠装饰带
来一次发展飞跃， 何建林的一名话道出其中
的奥秘：“名匠每一次创新都是为了向客户提
供更好的服务，满足客户更多的需求，而不是
简单地为了揽更多的业务！”

家装行业发展初期， 企业停留在简单的
泥木水电油制作安装半包模式， 能为客户提
供的装修服务非常有限，做装修下来，客户为
装修质量问题与家装公司扯皮不断， 行业满

意度非常低。
何建林在感受装修行业问题的同时，也

从中看到了商机。他当机立断，拿出前几年辛
辛苦苦积攒的资本，对公司规模进行扩张，把
装修材料、家具、配饰的买场设在了公司，首
家推出全包精装服务模式， 将原来烦琐的装
修过程变得轻松简单，全包模式“薄利多销”
的经营理念也为客户省了不少费用， 开创了
省时省心省钱服务先河。

名匠装饰的第二张牌， 是在全国首推
488全名品精装， 建立全球名品建材大单采
购体系。 第三张创新牌则是在行业首创全房
定制精装，实现高端定制家具价格大众化，让
业主花传统手工制作的钱， 享受高端定制家
具服务和产品。

对于目前市场，何建林也有另一番理解。
在旺市里，整个行业都在追逐数字，很难做更
多的事情。而市场成交平稳时，反而能看得更
远，不骄不躁地提高服务水准，提升客户满意
度，名匠也一直坚持“真诚创造价值”服务理
念，其10年来取得50000多个客户的信赖，便
是最好的明证。 ■记者 白娜
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名匠装饰：十年谋变


