
近一个月以来，欧亚达家居广场总经
理邓志平的办公室里来访者不断，尤其是
前来了解欧亚达二店项目的经销商。

一拨接着一拨的客户，让邓志平紧锁
的眉头逐渐舒展， 在普遍不看好的当下，
沉寂了三年之久的欧亚达二店终于在一
个月前正式动工，其位于万家丽路与劳动
路西南角位置的二店项目已开始打地基、
挖土方，项目计划9月正式推出。

除了正在动工的欧亚达二店，位于青
竹湖区域的湾田国际建材总部基地正在
启动陶瓷区产权式旺铺招商，月湖大市场
也正处于紧罗密鼓的招商阶段……

作为家居行业最主流的流通载体，家
居卖场开店并非新鲜事， 但在2012年这
个普遍被认为应当蛰伏以求“保命”的光
景下仍然大手笔开店来拓展地盘，着实令
人有些意外，而这种扩张又是卖场的普遍
状态。

“市场是动态的， 不可能永远是一种
疲软状态，此时的筹备是为了以后更好地
进攻。”邓志平透露，二店项目将于9月份
在广州的家具博览会上正式亮相，将面对

全国市场进行招商，“有绝对的信心在逆
市下将项目做好。”

城北的月湖大市场计划今年10月份
正式亮相， 目前招商工作已初显成效，吸
引了京广、金杯、金凤、西湖、固地、金德、
联塑、日丰、品高、长城精工、雷诺、史丹利
等一大批一线建材品牌入驻。

据悉， 月湖大市场仅一个月的招商，
就收获了近200家品牌商户的陆续入驻，
大有“井喷”之势，“强磁场”效应明显。

居然之家衡阳分店现正处于清场阶
段，8月底将正式启动招商。

红星美凯龙的扩张野心也没有因市
场因素而受阻，其河西店、岳阳店、常德
店、衡阳店等店面仍然持续进展中，而湘
潭店很有可能成为下一个市州店。

喜盈门高层也表示，公司对湖南市场
的拓展动作从未止步，株洲、岳阳、常德等
城市将作为布局重点，于近三年时间内陆
续露面。“公司的目标是在未来几年的时
间内，在湖南全省要开6家店”，以长沙为
大本营，辐射周边整个华中区。

另一传统家居卖场井湾子也磨刀霍

霍。 井湾子家居广场总经理彭旭告诉记
者， 井湾子近几年内将完成河西汽车西
站、开福区等长沙市内的布点，两个新店
单店面积将超过10多万平方米，“每一个
店就相当于现有的井湾子规模”， 新店将
采取建材、家具整合的模式，定位也将更
高端。

虽然即将亮相的新卖场仍处于招商
或改造、清场之中，但已经引发了业内的
高度关注。有业内人士评价，当下长沙卖
场本来就已趋于饱满状态，卖场新兵的加
入可能会导致竞争进一步加剧，市场被稀
释，分流将会更加严重。

湖南省室内装饰协会会长姚保林称，
人气维系着家居卖场的生存，深入了解消
费者的需求在人气PK上获胜才是经营之
道，卖场首先要解决的问题是在销售和服
务方面能否带给消费者更多的附加值，其
品牌效应才能在发展中慢慢彰显。

现在的形势下，家居卖场大力开展各
类营销活动，积极启动市场、拉动市场，对
于卖场和消费者来说都是不可多得的好
事。 ■记者 白娜
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卖场逆袭
大牌扩张脚步频仍

这个夏天，三湘装友团带你奇袭东
鹏！天气太热不想出门？冰点价格给你
清凉夏日， 空调大巴让你出行无忧。时
逢东鹏瓷砖40周年大庆，三湘装友团为
团友们争取到了前所未有的优惠：
300×300地砖低至1.99元/块， 仿古砖
低至15.9元/块，还有600×600墙砖、地
砖19.9元/块起售， 特价正价产品盛享
东鹏周年庆折上折， 现场还有惊喜，签
到即送价值180元的手绘釉下五彩“白
牡丹杯”，交纳定金100元还可获赠价值
688元“镇宅麒麟”一尊。

组团更多优惠，维权更有力量，8月
11日我们相约湖南日报，大巴送你去团
购现场。活动报名仍在进行中，不管您
是现在要装修，还是今后要装修，不管
您是要分享借鉴装修经验，还是遇到了
不平事需要维权，都可以加入我们。

入团方式：
1.�拨打热线：0731-84329073；
2.�加入QQ群77960790（三湘装友团）；
3.�登录新浪微博@华家网官博。

三湘装友团
8月11日奇袭东鹏


