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2012年，实为长沙家居业的“多
事之秋”。

发端于2010年全国“两会”过后
的楼市调控，时间之长、政策之厉，
堪称史上之最。 傍着房地产走的下
游家居行业也在这种“紧绷”的宏观
形势下匍匐前行，在这个“干得不好
就倒”的艰难时期，家居人士早就对
形势“突然好转”这种寄托死了心。

在经历了上半年的冷清之后，很
多家装公司的签单量较往年有明显下
降， 企业也不断承受着巨大的生存压
力，家装行业从“求发展”转向为“求生
存”。 一些不堪重负的企业难以为继、
甚至轰然倒塌， 市场阴霾气氛愈来愈
浓。2012年注定要划分市场脉络、转承
行业、定格历史。

压力倍增 活着不易
长沙家居，上半年的“客单齐跌”

让人揪心万分，二月开门遇冷后，3·15
节点略有突破，四月开始，企业自救招
数频出，粤派家装文化节、欧标样板房
直通车、奥斯卡原创设计会所、环保装
修关爱在行动等主题活动起此彼伏，
家居企业抢抓市场客源争夺战越演越
烈，偶尔传来市场局部回暖，但后劲不
足，被寄予厚望的“红五月”也不红不
火，六月表现平平，市场始终游离于运
行。好在去年、前年长沙楼市节节攀升

的成交量， 给滞缓效应的下游家居企
业带来一丝侥幸的稳定心理。

而根据长沙市房产信息中心、长
沙市房产研究中心的数据显示，2012
年上半年长沙市累计批准预售749.82
万m2，同比减少14.90%，新房成交面积
达599.36万m2，同比减少39.64%。

这说明， 今年上半年的楼市成交
量并不乐观。而家居与楼市唇齿相依，
今年的乏力表现， 将会在家居行业的
下半年、明年显现出来。

下半年力求突围
当形势依然严苛之时， 很多家装

公司表示淡季的形势将会更艰难，而面
对着“不会好甚至更差一点”的下半年，
活下来成为了不少企业的首要目标。

在喊了多年的“洗牌”之后，家居
行业的优胜劣汰的阶段正式到来。据
湖南省室内装饰协会人士介绍， 虽然
市场总量趋平趋稳，但两极分化严重，
强者更者、弱者更弱，尽管市场内促销

方式导出不穷， 但整体市场依然以平
淡为主。

在此情况下， 一大批近两年成立
的中小家装企业存活艰难， 北京元洲
装饰长沙公司、 景程装饰等一批实力
企业也相继倒下， 长沙家装业的洗牌
格局正式呈现。

尽管整体形势不乐观， 但多数企
业还是坚定信心力挺到底， 一些业内
人士认为，楼市持续严控下，剔除了投
资项目， 保留下来的绝大多数为硬性
刚需，这两年交房的多为纯刚需群体，
市场将会得到缓冲。

在此环境下， 很多家装公司面对
更艰难的形势，也对2012年的下半年
进行调整布局， 制定了一系列措施来
吸引消费者，缓解压力、力求突围，一
扫2012市场阴霾的愿望也越来越强
烈…… ■记者 白娜

2012，转承之年力求突围

湖湘家居年中报告·家装篇

从图表中可以看到，2000-2010年，长
沙房地产商品房销售面积处于不断攀升状
况， 给下游家居市场带来巨大消化空间。
2011年，销售面积略有下滑，这种放缓效应
将在未来的家居市场逐渐显现。

2000-2012年商品房住宅批准预售和销售面积表（万平方米）
年份 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012前6月
房屋竣工面积 147 214 322 393 591 515 500 489 687 1314 755 1570 749
商品房销售面积 93 163 251 299 450 674 741 813 594 1716 2140 1796 599

长沙房地产的发展趋势与轨迹图表：
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