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今年的七八月， 对于很多中小型家
具、建材代理商来说，是一个极其难熬的
时期。每年的这个时间段，是家居卖场约
定俗成的“续约期”。今年，市场持续低迷
形势下，“续还是不续”成为很多代理商纠
结的焦点。

尤其是同时在几家家居卖场内都设
有店面的代理商，更为头疼，“如果全部都
续，经营压力很大，如果不续，该撤掉哪些
店？”对于大部分品牌代理商而言，撤与不
撤， 不仅仅是店面的经营业绩说了算。今
年淡市下，经销商敢信誓旦旦承诺能新开
多少家店面的少之又少，多半选择固守或
是撤退。

卖场提前签订“两年期限”
“与往年求发展主题不同的是， 今年

的主要目的是求生存、求活命。”某家具品
牌代理商无奈地嘲讽当下形势，但对长沙
很多家居卖场而言，对今年续约问题并不
太担心，因为早在去年续约时，它们就“高
明”的将签约期延续到了两年。无论经营
好坏，经销商签的两年期限不变，即今年
不用新续签。

然而，痛苦的是经销商们，“今年业绩
很差，与去年相比，下滑了50%以上。”国
内某知名大型家具品牌代理商坦言，自己
在全城三家家居卖场内都设有店面，但从
今年年初开张以来，从未赢利过，都是自
己垫资在运营，在这种情况下，与卖场方
签订的2年期限，简直度日如年。

也有商户顶不住压力开始松动撤场
的现象，尤其一些新开的卖场，招商期一
再延长，但效果仍不尽如人意。这一现象
在城南的部分卖场尤为突出，从而导致卖
场开张日一拖再拖，根本无法正常开业。

当然，有人撤出，也有人挺进，市场
从来如此。今年的市场，两极分化极其
明显， 一种是实力有限者慢慢撤退
下去了；另一种，强者更强，认为这
时是扩张市场的好时机。

即使实力扩张者， 今年扩张的
脚步也逐步在放缓。“今年生意不
好，这个时候跟进市场，风险很大。”
某卫浴品牌代理商想兼而代理衣
柜、 木门等产品， 但考虑到今年市
场，被迫将计划拖延至明年。

经销商骑虎难下
“今年家居行业的扩张计划明显谨慎

了许多。”有业内人士声称，由于经济环境
不景气，许多企业原先高调宣布的扩张计
划都搁浅了不少， 全国形势也是如此，在
广东、东莞的一些家具企业，甚至针对性
研发一些精巧、灵活的产品，以满足刚需
市场的需求。

“这时放缓脚步是明智的选择， 尤其
是资金不雄厚的代理商，否则资金链一旦
断裂很容易出现骨牌效应。” 以某家具品
牌为例，近期资金出现大问题后，在长沙
设立的三四家店面被迫陆续撤掉，仅保留
井湾子家居卖场的旗舰店， 一时之间，受

牵连面广。
而对于更多挣扎在续租问题上的经

销商而言，摆在面前的只有两条路：要么
压缩利润甚至亏本继续续签经营；要么关
店，退出卖场。但是，在网点资源稀缺，经
营成本居高不下的形势下，对于卖场内八
成左右的经销商而言， 可谓骑虎难下，加
之市场前景看不到起色，即便经营前景也
不容乐观。 ■记者 白娜

又到卖场续约期
经销商纠结观望

7月22日，三湘装友团再次开团，以
“自做主装”为主题的家装考察活动盛大
开启。 本期我们将率领广大团友前往运
达喜来登大酒店参与柠檬树装饰的现
场家装网购， 参与本次活动的团友除能
享有全省最低价380元/㎡套餐外，还能
专享现场交定返双倍工程款、 设计费打
折、名牌家具团购价放送、签约即送价值
1800元三星平板电脑一台等活动优惠，
同时现场将举办抽奖活动， 当场交定即
有机会获得乐普斯910SA1灶、 劳卡丹
S7741水槽4件套、美的落地电风扇等礼
品，限量提供，先到先得。

除了多重折扣与钜惠酬宾， 本次活
动的最大亮点是现场将展示360o实景展
示平台，客户可通过网络轻松操作，自己
设计新房， 并且会同步生成3D效果图，
达到“自己动手DIY，自做主装扮新家”
的主题效果。

7月22日我们相约喜来登， 目前报
名仍在进行中。 ■记者 张丹

入团方式：
1.�拨打热线：0731-84329073；
2.�加入QQ群77960790（三湘装友团）；
3.�登录新浪微博 @华家网官博。

“自做主装”
家装主题日开启


