
▲客户正使用中行信
用卡在居然之家办理分期
付款。

随着央行今年两度降息，消费者的理财
环境变得十分微妙。要么额度受限制，要么
因产品到期需赎回， 待到挑选其他产品，又
与收益较高的理财产品失之交臂。北京银行
长沙分行理财师表示，认购银行理财产品也
得练就技术含量。

近年来， 市面上的银行理财产品推陈
出新，大部分产品往往起点较高，产品到期
后需客户频繁地到网点或通过网上银行操
作赎回或继续购买， 受产品额度和期限限
制，一些市民常常错过“秒杀”机会。据了
解，北京银行推出的“添金”系列理财产品
就能较好地为市民理财解决上述顾虑。

北京银行的“添金”系列理财产品，以1
个月或者3个月为一个投资周期， 每个周期
结束时， 产品将设置一个开放日为客户提供
申购及赎回机会。如不提出赎回申请，系统将

自动滚动到下一周期以便客户长期持有。
此外， 由于预期年化收益率基本锁定

4.4%-5.05%之间， 最低起购金额分别为5
万元及10万元的门槛， 相比同业诸多产品
较低。由于无需赶早排队，无需提前预约，
没有任何额度限制， 这为许多对未来经济
形势判断模糊、 资金流动性不确定的大众
市民提供了新的选择， 还能满足市民不愿
重复往返营业网点办理业务的需求。

■见习记者 肖志芳

北京银行新推“添金”理财 无需排队无额度限制
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买家具也可以分期付款，一年分期的费用由商家承担

除了“0手续费”，还有现金补贴

长沙居然之家的营销策划负责人王建表示，分期付
款买家具，将成为一种创新的消费模式。在装修贷款、建
材家具卖场分期付款推出之后，家具行业分期付款开始
悄悄推行。这或许将带动家具行业的一个新发展。

也有业内人士表示， 对于分期付款买家具这种新生
事物的产生，对整个家具行业来说，是一种新的力量，对
销售也是一种拉动，这是一种消费者乐意、商家满意、银
行中意的三赢。

相比较贷款，张玲的此项分期付款消费显得相当实
惠。目前人民银行半年期贷款基准利率为5.6%，一年期
基准利率为6.0%， 商业贷款部分还会在基准的基础上
上浮20%－30%不等，且不包括抵押费、评估费和保险
费等。而张玲选择分期付款却不需要支付这些费用。

按中行的信用卡分期业务来说，必须支付一定的手
续费用，但是在活动期，分期费用全部由居然之家承担。
张玲还参加了现场的抽奖活动， 获得一套床上用品。更
实惠的是， 居然之家还给刷卡购物客户交款金额的2%
现金补贴，也就是说张玲还获得了额外的1600元现金。

■记者 梁兴 通讯员 张磊

7月14日， 长沙市民张玲在居然之家高桥店选中全
套家具，价值8万元。张玲很喜欢自己选中的全套家具，
但是8万元对她来说，一时还真难拿出手。正在她准备放
弃另选的时候，店员告诉她，可以选择中国银行的信用
卡分期支付，并且还有很多惊喜等待。正好张玲是中行
信用卡客户，她选择了分12期支付，每月还款为6666元，
当期还款压力瞬间减少，并且在活动期还无需支付任何
费用。

【案例】 总额8万元=月付6666元

【算账】 不仅省了，还“赚”了
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