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汽车·焦点

换购潮来临，如何处理手中的汽车才划算？

买卖二手车，最好去品牌店
随着家庭收入的不断增长，很多已

经拥有汽车的家庭开始进入换购阶段，
二手车交易正迎来向上的发展阶段。如
果恰巧你是一位需要换购的车主，你会
怎样处理手中的汽车？是通过“黄牛”卖
给二手车交易公司还是通过品牌二手
车实现车型置换？哪种形式会更划算？6
月10日， 记者以自己2010年5月购车的
海马欢动1.6L为例， 对二手车评估与交
易市场进行了暗访。

“黄牛”出价5.5万元收购
记者的这辆海马欢动目前行驶里

程接近3万公里， 购买发票价格10.26万
元， 属于海马欢动这一车系的顶配车
型。在购入的两年时间里，除了有几次
小刮擦外，无大事故，车辆保养状况良
好，记者出手的心理价位在6万元左右。

10日，记者开着汽车来到中南汽车
世界，毫无意外受到了“黄牛们”的“热
情”欢迎，见记者停车，“黄牛们”知道有
戏，一名“黄牛”坐进了车内。在只简单
对车辆发动机、底盘等进行了简单了解
后，一名姓张的“黄牛”马上便报出了5
万元的收购价格。然而，不等这名“黄
牛”离去，又有几名“黄牛”上车报价，价
格跟第一名“黄牛”的价格差不多，都在
5万元上下。

“黄牛”告诉记者，像记者现在准备
出售的海马汽车因为属于自主品牌，虽
然只开了两年，里程不到3万公里，配置
也比较丰富，但保值率都不高，二手车
交易公司给出的收购价格不会太高。据
了解，在目前的二手车交易市场，日系
和德系车的保值率是最高的，如果车况
良好，一般它们的成交价格都会不错。

记者在同几名“黄牛”的交谈中得
知，他们一般受雇于中南汽车世界的二
手车交易公司，每成交一辆汽车，他们
可以拿到几百到一两千元的提成，提成
金额依据车辆的实际成交价而定，一般
成交价越高，提成就越多。而二手车交
易公司从回收汽车再到重新出售，中间
一般可以赚取相当于收购价约10%的
利润。

品牌二手车回收价格要更高
相较于一般的二手车交易公司，汽

车厂商推出的品牌二手车业务从汽车
评估流程到回收价格又是怎样的呢？

在位于中南汽车世界二手车交易
区的广汽本田喜悦二手车店，记者以要
出售海马欢动为由， 希望该店进行评
估，该二手车经营店一名柳姓经理在仔
细检查车辆现状后告诉记者，依目前的
车辆状况，广汽本田4S店的回收价格可
以达到6万元以上。 随后，记者在中南汽
车世界里其它4S店也先后进行了评估，
出价均在6万元左右，较之前“黄牛”的
价格均高出了近一万元。

湖南汽车商会相关负责人告诉记
者，近年来，出于经营的需要，众多汽车
生产厂商都建立了自己的品牌二手车
业务，如上海通用诚新二手车，广汽本
田喜悦二手车、 东风标致诚狮二手车、
东风雪铁龙龙信二手车、奔驰星睿二手
车等。因为具有专业的评估流程，使得
在对二手车买卖进行评估的时候，评估
相对较科学，因此，该负责人也建议，买
卖二手车，最好是去具有二手车评估资
质的专业二手车4S店。

■实习记者 戴雷

买卖二手车不吃亏 行家告诉你几大注意事项

1：在买卖二手车时，车辆最好是真实状况，不需要进行修补。

2：车辆手续和税费手续的完整性对于车辆的价值有较大的影响，建议正
常缴纳各项税费。

3：每一辆二手车其实都是带有原车主“个性化”的车辆，但这些附加价值
在出售二手车的时候贬值比较明显。

4：出售车辆的用户到一些正规的二手车收购机
构、网站了解市场行情，避免主观推断。

5：一般每年的长假之前以及年底之前
都是二手车销售的高峰期，买卖二手车
要避开高峰期。


