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活动现场人气爆棚
活动现场，社区文化节好玩的

游戏、精彩的车型展示吸引了众多
消费者前来观赏。活动刚开始不到
1个小时，前来赏车、玩游戏的市民
就将现场挤了个水泄不通。而新车
动辄上万元的优惠信息更是让现
场赏车的人跃跃欲试，不少携家人
前来购物的市民也忍不住在汽车
展区前驻足停留，左摸摸、右看看，
并向销售顾问仔细询问起车辆的
性能来。

火爆的人气让现场的销售人
员乐开了花。10日下午， 东风标致
长沙鹏驰店一名销售人员高兴地
告诉记者，这两天，他们不仅收集
了二三十名意向客户的信息，还成
功售出了508和308车型各一台。
“人气好，居民的购买能力强，下次
你们如果还有这样的好活动，记得
也要通知我们参加哦！” 活动结束
后，东风标致长沙鹏驰店市场经理
段丽向记者表达了继续参与活动
的意愿。

记者也获悉，作为本报汽车消
费刺激计划之一的“汽车进社区”
在结束湘江世纪城站的活动后，下
月起将走进曙光路798城市体验
馆、上河国际商业广场等地。想在
家门口就买到最实惠畅销车的市
民，可别错过了。

雷诺
将不遗余力支持长沙

受大环境的影响， 当下车市的走势
并不尽如人意，然而，这似乎并没有影响
到雷诺在中国的扩张步伐。日前，作为省
内第二家雷诺授权经销商， 位于岳麓区
南二环线二段猴子石大桥西的湖南逐鹿
雷诺4S店正式开业，同时，雷诺全新C级
旗舰车型塔利斯曼也隆重亮相。

雷诺中国市场总监王政雄在开业仪
式后接受本报记者采访时表示，“我们今
年第一季度销售的情况， 在整个市场不
太景气的状况下， 同比达到了30%的增
长。在这30%的增长中，湖南市场做出了
较大的贡献， 因为长沙市场在雷诺全国
的销售业绩中排名前五， 这也是为什么
我们对于长沙市场的支持不遗余力。湖
南市场对雷诺品牌而言相当有潜力，在
去年湖南市场销售成绩的基础上， 今年
的目标应该是去年的两倍， 我们对此也
很有信心”。

针对当下日趋增大的竞争压力，王
政雄也表示， 将来雷诺进入到中国市场
会有一个很明确的定位， 雷诺会把产品
主力放在轿车以外的市场， 希望能够把
雷诺品牌塑造成一个与其他竞争品牌形
象不一样的，一个年轻、有创意、有创新
精神的品牌，同时，通过一些有创新思想
的产品， 传达这样的概念给雷诺的消费
者。记者也获悉，针对当下车市持续低迷
的情况， 雷诺也将推出一些更低配置的
车型版本，比如雷诺风朗，或者将来科雷
傲也会推出更低版本的车型。

■记者 田泽伟

雷诺塔利斯曼举办新车品鉴会

作为雷诺在华复兴的重要计划之
一， 在北京车展上亮相的塔利斯曼无疑
成为业界关注的焦点，日前，在塔利斯曼
湖南正式首发不久， 由湖南天和与逐鹿
两家4S店联合举办的“2012�雷诺塔利斯
曼尊贵之夜，新车体验会”在碧桂园凤凰
酒店成功举行。

作为中高级别C级车型， 塔利斯曼
传承了曾在2001年法兰克福车展上展出
的雷诺豪华4座轿跑概念车，颠覆了人们
对C级轿车外观保守的传统观念。 塔利
斯曼配备三区独立自动空调、 等离子空
气净化器、香氛扩散器、手套箱随空调制
冷、BOSE音响系统、8英寸智能导航仪、
全景天窗等豪华配置， 使驾驶者时刻处
于清新而舒适的环境中。 塔利斯曼搭载
唯一一款连续14年当选沃德汽车世界
“年度十佳发动机”的VQ系列发动机，发
动机采用铝制汽缸等轻量材质， 通过电
子控制节流阀、无声正时链等配置，在提
高燃油经济性的同时， 保证了快速安静
的运转。

逛一圈，抵上跑10多家4S店
本报首场“汽车进社区”文化节落幕，消费者经销商大呼过瘾

相关链接

此次“汽车进社区”活动云集了克莱
斯勒、雷诺、上海大众、东风标致、莲花、马
自达、福特、比亚迪等十余个汽车品牌，展
出车型超过30辆， 车型涵盖轿车、SUV、
MPV等，为前来看车、购车的市民提供了
多个选择。

家住湘江世纪城的肖女士是清水塘
小学的一名教师，她告诉记者，之前就打
算买车了，但忙碌的教学工作使她一直抽
不出时间专程跑去4S店看车，这次“汽车
进社区” 活动让她在家门口就能逛车展，
肖女士直呼太方便。“要知道，在这里转一
圈就相当于跑了长沙城南城北十余家品
牌4S店啊！”据了解，多数消费者为了免去

大热天到处奔波之苦，纷纷前来捧场本报
“汽车进社区”活动。

不仅准车主们看车、 购车很方便，正
在用车的车主们有任何售后问题都可以
在现场找4S店的工作人员咨询、 解决。记
者注意到，在活动现场，不少品牌除带来
他们的全新精彩车型外，还带来了品牌售
后专家。全国百强汽车经销商湖南津湘集
团市场部负责人胡源表示，此次津湘集团
携旗下所有品牌进驻湘江世纪城社区车
展， 就是想给社区居民提供体验式服务，
让他们在家门口就享受到汽车4S店专业、
优质的服务。“客户有任何售后问题，都可
以在现场找我们解决。”

逛一圈相当于跑了十余家品牌4S店

6月9日-10日，备受汽车业界和广大消费者关注的首场以汽车展示为主题的
社区文化节在湘江世纪城华润万家超市前坪火热上演。数十款新车、极具诱惑力
的特价车、数目繁多的礼品以及多家品牌的优惠政策，让“汽车进社区”湘江世纪
城站活动人气爆棚。 ■记者 刘宇慧

社区车展吸引了不少市民前来看车。

销售顾问向前来看车的市民
介绍车辆性能。

市民正在活动现场试车。
本版图片均由实习生 贺冠军 摄


